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avanzado; pero Electroandes tam-
bién tiene un proyecto similar. Lo
que queremos ahora es ver la po-
sibilidad de combinar ambos. Pa-
ranosotros, la central térmica no
esunnegocio en si mismo, sino
unrespaldo para teneruna cober-
tura de nuestras hidroeléctricas
en épocasdesequia.

¢Cual sera el tamaiio de la tér-
mica?

Estard determinado por la
produccién hidroeléctrica de
Cahua, Electroandes y los nive-
les de contratacién que espera-
mos tener en los préximos afios.
Incluso, estamos considerando
nuestro proyecto hidroeléctrico
Chévez (en laregién Lima) que
lo podriamos tener a partir del
2011. A la fecha estamos hablan-
do de un requerimiento de 100
megavatios (Mw).

¢{Comovalode Chévez?

Estd avanzando muy bien, tene-
mos ya todos los estudios y esti-
mamos que podriamos invertir
US$200 millones. El proyecto
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€ELENTREVISTADO

[EDAD] 41 anos.

[ESTADO CIvVIL] Casado, dos hijas.
[HOBBY] Tenis, viajar por el interior
del Peru.

[PROFESION] Ingeniero civil, gra-
duado en la Pontificia Universidad
Catolica del Pert.

[EXPERIENCIA] MBA en ESAN. Se
desempefio en la empresa Cahua
S.A. desde el afo 2002. Anterior-
mente laboré en Grafia y Montero
Petrolera, fue el encargado de las
operaciones que esta empresa
tenia en Bolivia. Asimismo, labord
en la constructora peruana Grana
y Montero.

original era de 525 Mw en un solo
proyecto, vimos que comercial-
menteno eraadecuado, entonces
lo partimos en tres proyectos. Lo
que estamos desarrollando ahora
es la primera fase de Chévez, de

La vida se torna mucho mas

interesante en las alas de Goodyear.

168 Mw. La segunda y tercera fa-
seyalashemos registrado ante el
Ministerio de Energiay Minas.

¢Por qué invertir cuando lamayo-
ria de generadores se queja de
que las tarifas eléctricas son muy
bajas?

Nosotros también decimos lo
mismo.

¢Entonces por qué hacen nuevos
emprendimientos?

Las razones de inversiéon de SN
Power van mads alld de tener
rentabilidad. Lo que queremos
es alcanzar una posiciéon en el
mercado. La adquisicién de
Electroandes demuestraeso. Mu-
chos pueden decir que pagamos
demasiado por esta adquisicién,
perolaintencién de SN Power es
que estas operaciones tengan va-
lor a futuro. Los precios actuales
no van a mantenerse asi en los
siguientes cincuenta afios, algo
va a pasar en este mercado y van
a haber precios que reflejen las
condiciones de oferta y deman-
dadelageneracién. Ahora estin

Neumaticos

con la mas alta
tecnologia para
que no te detengas
ni un segundo.

Disponible en la red de distribuidores Tecnillantas a nivel nacional.

distorsionados por razones como
el precio bajo del gas natural, que,
por ejemplo, no incentiva la pro-
duccién hidroeléctrica o un uso
eficiente del gas natural.

(A qué serefiere?
Siseincrementael preciodel gas
natural, se incentiva la produc-
cibén eléctrica con plantasdeciclo
combinado (doble usodel gasna-
tural) y se desincentiva las de ge-
neracién hidroeléctrica, porque
las que utilizan el segundo meca-
nismo requieren de tarifas eléc-
tricas mayores para ser viables.
Creemos que eso sevaa corregir.
Es cuestién de tiempo.

Es muy raro escuchar que le
suban el precio de uno de sus
insumos a unaempresa.
Elcomentario que hago es miran-
doellargo plazo. El gas natural es
barato, perolo estamos queman-
dodemaneraineficiente, es botar
reservas y quemarlas, cuando
podrian durar un poco més. Este
comentariolohemoshechoenel
Ministerio de Energiay Minas.
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¢Coémo esperan llegar al cuarto
lugar? ¢ Por qué no apuntar al pri-
mero?

Esa filosofia de inversién se ha
mantenido en todos los paises
donde nos hemos metido. So-
mos realistas, porque, en la ma-
yoria delos paises, el Estado esta
involucrado en el negocio, por
eso es dificil llegar a ser el pri-
mero. En el Perq, Electro-Pert1
seguira por varios afios como el
principal generador hidroeléc-
trico. Si por ahi se nos presenta
laoportunidad de comprar algu-
nadelas grandes empresas que
operan aqui, bienvenido sea.
Pero solo con Chévezyallegaria-
mosaser los cuartos productores
eléctricos

¢Cuando tenian solo a Cahua, en
qué puesto estaban?

Estibamos en el puesto doce;
ahora, con Electroandes, hemos
saltadoal quinto

¢Estan negociando alguna com-
praahora?
No por el momento. A
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