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Es compositor y muchos de sus temas forman parte de la avalancha de éxitos que ha
permitido que la cumbia tenga mayor presencia en el escenario musical peruano

No le tenia mucha fe a “El embrujo”

DANTE PIAGGIO

MANUEL MARTICORENA SOLIS

Elsuefio de Estanis Mogollén fue
ser cantante, ahiapuntaban todos
sus esfuerzos. Lo de componer
era parte del negocio, quizdsnolo
fundamental. Lo principal era es-
tarenelescenario, serreconocido,
que multitudes aplaudany griten
sunombre. De eso penso vivir el
restodesuvida. Nofueasi. Suma-
yor talento es componer, de eso se
dio cuenta en los tltimos afios.
Ahora el éxito le sonrie, es autor
de varios éxitos, incluido “El em-
brujo”, que han permitido que la
cumbia se siga expandiendo.
Todo surgi6 enla parroquiade
Méncora, su pueblo natal. Lama-
dre Noreto, una escocesa encan-
tada con la musica, le ensefi6 los
primerosacordes dela guitarra; le
ensefibamodularlavozy,claro,lo
llamo para el coro. No fue el tini-
coaporte eclesiastico. El padre de
laiglesia del pueblo, literalmente,
también intervino en la fiesta. Al
ver quenohabian gruposen Man-
cora para amenizar los matrimo-
niosybautizos—ylosquelohacian
venian delejosycobraban muyca-
ro—, sele ocurrié comprar instru-
mentos para formar la orquesta
Los Samaritanos. Por supuesto
quetodoslosdel coro, incluido Es-
tanis, tuvieron que participar en
ella. Después cambiarian el nom-
breysellamarian Amistad.

¢A qué edad empez6 a compo-
ner?

Empecé alos diecisiete con cua-
tro temas para un grupo donde
erael cantante, sellamaba el Sex-
teto Tropical, y no tuvo mucho
éxito. Lo que pasé es que en ese
tiempo empezaba un desgaste
dela cumbiay varios grupos em-
pezamos a verlas negras porque
estabairrumpiendolasalsa.

Fra 1983, Estanis alternaba su
ilusién de cantante con la obli-
gacién de mil oficios. Fue tama-
lero, albaiil y guachiman (varias
de sus composiciones fueron
resultado de sus vigilias noctur-
nas). Hubo punzadas harto dolo-
rosas: los reclamos dela familia,
que le decia que estaba perdien-
do el tiempo con la muisica; que
mejor hubiese seguidola carrera
para profesor de religién en el
seminario de Trujillo. Los afios
pasaban, ya tenia familia, tres hi-
jos que mantener, los contratos
llegaban por gotasy apenassile
pagaban. Sus familiares y ami-
gos le dijeron que mejor se vaya
a buscar oportunidades a Lima.
Pollada de por medio, se hizo de
unfondoysevinosolo.

¢Nadie creyé quetuvieratalento
paracomponer?

No, nadie. Creo que no confia-
ban mucho en eso, ni yo tam-
poco. Cuando llegué a Lima
buscaba trabajo como cantante,
no descubria mi potencial como
compositor, nadie me dijo: “Lo
quehacesvale”.

Recuerda que compuso el tema

I

BUENA CIFRA. El compositor de cumbias Estanis Mogollén espera triplicar este afio sus ingresos por regalias que le otorgara Apdayc.

LAFICHA

Nombre: Estanis Mogollén
Benitez.

Lugar de Nacimiento: Man-
cora, Piura.

Profesién: Compositor.
Edad:42.

Situacién familiar: Casado,
cinco hijos.

Hobby: Montar acaballo.
Experiencia: Hacompuesto
cercade 500 temas, principal-
mente cumbias.

“Sin tu amor” para un grupo
de Piura llamado La Culebra.
“:Cudnto quieres por el tema?”, le
preguntaron. Nosé, dijo él. Craso
error. El duefio de ese grupole pa-
gbconun cebicheyun pasaje para
que regrese a Mancora. Después
vendi un tema llamado “Lloro”
a la agrupacién Tony Rosado de
Piura; laventa de temasera parte
de su estrategia de supervivencia,
ofrecer sus canciones. Le pagaron
S/.180 (incluyendo pasajes).

En Lima, fue a buscar una
vacante en la agrupacién Agua
Marina. Ya estaban completos.
Pero, a diferencia de los demas
portazos enla cara, se abrié una
oportunidad: siestaban interesa-
dosen sus canciones.

¢Quisotirarlatoalla?

Es que no conseguia trabajo, de-
cia: mejor me regreso a minorte.
Un dia fui a pedir empleo como
cantante a Agua Marina, lesllevé
un caset del grupo donde canta-
ba. Al director, José Quiroga, le
gustaron seis de los ocho temas

que tenia, el ya me conocia, pero
no sabia que componia y me los
comproé por S/.1.800, lo que era
unamillonada. Ahi parto.

Suacentoestipicodelnorte. Elafio
pasado fue uno de los composito-
res més rankeados en ingresos
por regalias de la Asociacién Pe-
ruanade Autores y Compositores
(Apdayc). Sucancién “Elembru-
jo” suenaen cuanta fiesta hayaen
los conos de Lima, en provincias;
igual enlos barrios de estratos so-
cioecondmicos altos. Son suyas
otras cumbias, como: “Quién
cura”, “Te vas, te vas”, “Motor y
motivo”, “Hastalas seis delama-
fiana”y “Cémohago”, este iltimo
también grabado por el domini-
cano Eddy Herrera en ritmo de
merenguey colocado entodaslas
vitrinas de Latinoamérica.

¢Usualmente, cual es el proce-
so para colocar sus temas?
Yohagoeltema, lasletras, lamua-
sica, el arreglo y entrego una ma-
quetaal grupo enundisco.

¢Atodoslosgrupos?

No, yo escojo los temas para los
grupos, trabajo con varios de
ellos: el Grupo 5, Agua Marina,
Armonia 10. Son mis socios.
Varios compositores se quedan
admirados por eso, porque por
lo general se identifican con una
sola orquesta. Yo escojolos temas
que creo para determinado grupo
en funcién a su estilo. No todos
son iguales, son cortes distintos.
Cuando llego a un acuerdo doy
la autorizacién exclusiva para in-
clusién fonogréfica, es decir, para
que graben el tema enundisco.

¢Por cuanto tiempo cede los
derechos?

Porcincoafios. Nopuede grabarlo
otro grupo, aunque hay una clau-
sulaque dice quesiel gruponolo
graba en siete meses puedo darel
derecho de grabarloa otro grupo.

¢Cual eselmecanismo paraque
cobrelasregalias?

Estoy inscrito en Apdayc, que va
alasfiestasypidelas planillas de
temas que se van a tocar y cobra
un porcentaje en funcién ala ta-
quilla. De eso, Apdaycretiene un
10%y el restolo reparte entre los
autores de las canciones que se
han tocado en ese evento. Mien-
tras mds temas tengas y cuanto
mas pegada tengan tus composi-
ciones, vasa ganarmas. Después
estilo que paganlasradiosylas
discotecas, que, entiendo, pagan
mensualmente.

¢ Cuanto harecibido por Apdayc
elafopasado?
Apdayc paga con un afio de retra-
so. Asi, por el afio 2006 recaudé
S/.93.000soles.

¢ Cuanto estima querecibirapor
el2007?

Lo que se viene es fuerte, estimo
que puede triplicarlo obtenido en
€l2007, quizasllegara S/.300.000.
Ojala sea asi. En el 2006, obtuve
regalias por “Cémo hago”yenel
2007 creoquedebenvenirlasrega-
liasde “Elembrujo”.

La creacién de “El embrujo” es
otrahistoria. Eltema fue grabado
por el grupo Kaliente de Iquitos
hace cuatro afios. El director Ru-
bén Sara buscé a Estanis Mogo-

1161 para que lo apoye en crear un
estilo propio para su grupoy, por
supuesto, que tenga canciones
propias. En ese tiempo, Kaliente
solo eraun nombre, no encendia
ningunareunién. Mogollén dice
que apenas lograba convocar, qui-
zasexagerando, treinta personasy
vender tres cajas de cerveza. “Ka-
liente es como mi hijo”, sefala.
Sara convencié a Mogollén para
componer canciones en exclusiva
para este grupo. El tema “Cémo
hago” fue un boom en Iquitos.
Cuando Estanis lleg6 a esta ciu-
dad, su tema se escuchaba en to-
doslados. Estaba muy emociona-
do. “Elembrujo” fue parte deuna
segundo disco, quizis fue una
cancién de relleno, nunca imagi-
néelimpacto que tendria.

¢En qué momento compuso “El
embrujo”?

Es un tema que tiene 23 afios. Lo
compuse después de salir del co-
legio para una enamorada; yo no
lecaiabienasufamilianiellaala
mia, nosencontrabamosenlapla-
yaenun malecén bien bonito que
hayen Mancora.

¢Comotedecidisteagrabarla?

Comoyameiba haciendo conoci-
do, meempezaronapedirtemasy
estaba escaso de estos. Tenia una
agenda que habia regalado a mi
pap4, ahi habia una cancién lla-
mada “El encantado”, comencé
aarmarla, se me vino ala memo-
ria, le cambié algunas cosas, subi
tonos, y ahi sali6 el tema. Le di
los arreglos, hice lamisica, lain-
troducciénylafuga. Ahinomas,
endos golpes, el temaleencantda
Rubén Sara. Yonoleteniamucha

fe, comoquenome convencia.

¢Yporquélograbéentonces?
Loquepasaesqueyoloescuchaba
con oido de miisico. Un error. Por
eso le pido siempre a los grupos
que graban mis canciones que
noloescuchen solo ellos sino con
gente comuny corriente, siempre
les pido que lo escuchen con sus
parientes, al final de cuentas ellos
sonel ptiblico consumidor, elm-
sicoentrade gorraytoma de gorra
enuntono, peroel quevaaconsu-
miresaquienletiene que gustar.

Asi como “El embrujo”, cuyo ti-
tulo original era “La encantada”,
varias de sus composiciones han
vuelto a ser tituladas. Su tema
“Pasajero N°3” termind siendo, a
pedido popular, “Cémo hago”;y
sutema “Elvelero”, que también
sellamé “Semefue”, se convirtié
simplemente en “Solo”.

Vine a Lima
a buscar trabajo
como cantante,
no descubria mi
potencial como
compositor’

¢Ahora cuanto cobra por cada
tema?

Usualmente, cobro para que la
graben S/.1.500, no te dan mas,
incluso a veces patalean, me pa-
gan porque ahora soy reconocido.

¢Norecibe nada porlaventade
losdiscos?

Por mis temas que se han gra-
bado en el Peri, no. Por los del
extranjero, si, recibo cerca de
US$2.000 trimestralmente.

¢Lapiraterianole afecta?

La pirateria a mi me hace dafio
porque se venden un sinntimero
de copias ynorecibo niun sol, pe-
ro también me conviene porque
promociona mis temas, hace que
lleguen a cualquier parte del pais.

Es llamativo que un compositor
digaeso.
Es quelas cosas cambianyesuna

realidad.

¢Cree que la cumbia tiene
futuro?

Deacuerdo como se maneje. Hay
mucha gente oportunista que se
estdaprovechandoyhaingresado
en este negocio, aparecen grupos
queno son serios, eso hace dafio
porque damalaimagen.

¢Perono cree que lacumbiaya
estasaturando?

La cumbia tiene un publico ex-
tenso que cada vez se amplia mis,
perolacumbia siempre ha tenido
éxito, siempre ha estado ahi, gru-
pos como Agua Marina siempre
hanllenado estadios, otra cosa es
querecién los medios masivos le
estén dandoimportancia. ]

ANALISIS

¢Una laptop bajo el brazo?

Armando
Cavero o, .
Empresario ]

Socio de Southmark

Intel anuncié suretiro del progra-
ma OLPC (One Laptop per Child
o0 Una Laptop por Nifio) y, curiosa-
mente, seglin un articulo que pu-
blico el “New York Times” el 5 de
enero pasado ¥, el detonante para
culminar estarelacién habria sido
un esfuerzo comercial de Intel por
vender sus propiaslaptops, compe-
tidorasdelasde OLPC, como parte
del lote de las 270 mil unidades @
queadquiririael Perta OLPC.
Perovalga el anuncio de Intel,
paracuestionarnosunavezmasel
verdadero valor que puede tener
esteprogramayla prioridad quele
deberia asignar el Pertien medio
denuestrarealidad educativa.
Detras del programa OLPC
hay en juego prestigios acadé-
micos y cientificos por una par-
te y una imagen tecnolbgica y

posicién de mercado porla otra,
amén de temas econdémicos me-
nosevidentes que tampoco pode-
mos obviar. En nuestro casoyen
el Pert1, creo que otra vez se esta
intentando incorporaralgin tipo
de PCal procesoeducativo de ma-
nera casi magica y cubierta por
un velo de misterio mas afin con
el paradigma de la generacion di-
rigente, que conlarealidad.

Esta optica cincuentona, de
personas y politicos intimida-
dos por una tecnologia que no
comprenden porque no fue par-
tede suvida, eslamisma que no
se cuestiond el plan Huascardnu
otros intentos del Estado por en-
sefiar computacién, concepto
hartodiscutible como prioridady
necesidad pero ficil de vender.

Es que tabties como el analfa-
betismo digital y el uso de Internet
asustan mas a los mayores que a
los nifios que enfrentan por pri-
mera vez a una PC conectada a
Internet. Esa sola exposicion per-

Nuevamente,
se esta intentando
aplicar herramientas
al proceso educativo
de manera casi
magica y cubierta
con un velo de
misterio

mite a un nifio aprender rapida-
mente a crear su primer e-mail,
chatear, buscar en Google y con
ello cumplir con muchos de los
supuestos de base de quienes ha-
cetiempo quierenincluirlaPCen
el procesoeducativosinrealmente
entender paraqué o saber por qué.

Loquedebemosdiscutiressies
prioritario usar PCenla escuelaa
razén de una laptop por alumno,
envezdeasignar esos recursos pri-
mero para mejorar la infraestruc-
tura educativa, tener aulas con pa-

redesy techo, carpetas, pizarrasy
hasta servicios higiénicos. Necesi-
tamos ademas, claro estd, buenos
libros y maestros realmente capa-
cesdeensefiar, paraasisacaral Pe-
radelhumillantelugarque suses-
colares y varios maestros ocupan
en comprension de lectura yrazo-
namiento matematico.

Pudiendo impulsar el uso es-
colar de las cabinas de Internet
desplegadas portodoel pais, écree
Ud. quedarunalaptop OLPCaca-
daalumnoesunaverdadera priori-
dady que cambiara de veras, radi-
calmente, nuestra realidad educa-
tiva? Siasi fuera, pregintese pro-
fundamente: ¢por qué? Peronose
quedeenunsiapriori, cuestibnese
deverdady quizas coincida conlos
parrafossiguientes.

Hoy se esgrimen conceptos co-
moaprenderjugando, ensefianza
interactiva, nuevas tecnologias y
seusan como sustento de unaim-
postergable necesidad de apren-
der computacién o usar compu-

tadoras en la escuela como salva-
vidasenelmundointerconectado.
Nadamasfalso, creoyo. Nilosjue-
gos, lahipnopedia olos cursos por
TVdebenserpreferidosaunabue-
naenseflanzatradicional.

Es que lo trascendente no se
aprendejugando. Siniun segun-
doidioma se puede aprender de-
centemente de manera interac-
tivay por medio de un PC, pesea
queel primer aprendizaje, el mas
bésico en nuestra vida es apren-
derahablar, reflexionemos: ¢por
quésipodriamosaprenderbieno
mejor las matemadticas, quimica
ofisica por medio deuna PC?

Otro supuesto beneficio de
OLPC es la interconexion de sus
laptops-alumnos atin sino tienen
Internet, creando una red digital
entre ellos. Vaya beneficio. Los
humanos podemos interconectar-
nos con nuestros sentidos crean-
douna red social mucho mésrica
queusandounmouseyunteclado.
Este argumento no resiste un se-
gundoanalisis, salvoparaquienno
entiendaquéesunared de compu-
tadoras (autista) sin Internet.

Sedice quelalaptop de OLPC

usa softwarelibre y me pregunto
cuantonosimportaaquelloosise
carga mediante un yo-yo o sigira
lapantalla. Estos sonargumentos
irrelevantes centrados en un ob-
jeto (laptop) cuya Gnica caracte-
ristical00% cierta, ojo, es que se-
rdobsoleto en un par deafios.
Finalmente, el sefior
Negropontey OLPC dicen quees
requisito que cada nifio tenga una
laptopy quelalleve a casa a diario
paraque su proyecto educativo sea
exitoso. Predigo entonces que se-
rd econémicamente improbable
cumplir esa meta en el Periy pe-
dirfaalosdirigentes de OLPC que
envienaunodesushijosohijasa
caminar por las zonas marginales
de un pais subdesarrollado, con
unadesuslaptopsbajoelbrazo. m

M http://www.nytimes.com/2008/01/05/
technology/05laptop.htmi?ex=1357189200
&en=9c2c17178c11e828&ei=5090&partner
=rssuserland&emc=rss&pagewanted=all
@ Silacifrade “The New York Times” esco-
rrecta,270.000laptopsdeOLPCaUS$175por
unidad arrojan la friolera de US$47°250.000
que podrianmejorarnuestras escuelasodar
accesoalintemetamasalumnos.



