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LALARGA MUDANZA

© (Les conviene a las mypes dejar de ser un asunto
atendido por el Ministerio de Trabajoy pasaraserle-
gisladas por el Ministerio dela Produccién? Mientras
que Mario Pascodice que solo es una propuestayque
nosehadebatido, Rafael Rey adelant6 quela decision
ya estaba tomada y que incluso el presidente Garcia
habiadadosuvistobuenoal cambiode timén.

¢ElMinisterio dela Produccién puede ser mas efi-
ciente que el de Trabajo en resolver los problemas de
lasmypes? Es cierto quelasmypes no abarcan solo te-
maslaborales, pues son sobre todoun problema mul-
tisectorialy, aunque dependan de un solo ministerio,
deben sertratados como eso: un asuntode todos.

SiProduce acoge finalmente alas mypes, se debe
asegurar un mayor presupuesto para este sector y
un liderazgo como nuncaantes ha existido. Los con-
ductores de este cambio deben ser los mas capaces.
Mientras tanto algunos gremios lanzan candidatosa
viceministro, otros piden quelanuevaleymype —que
espera consenso— sea aprobada cuanto antes. Pero,
parece que nadie se pone de acuerdo. Parece ser la
mismahistoria. La historiasin fin.

EL BUZON

Sobre el césped

sintético

-1 Rocio Pereira
romidepe@yahoo.com

Nodudo de quelas canchas
de césped artificial de ftbol
sean un buen negocio y el
proyecto de Paolo Garcia —
resefiado por Mi Negocioel |
domingo pasado—,unabue- |

naidea, peroesonoestodo,

hay que medir los riesgos,
porquenosonnadaseguras |
para los jugadores ni muy

buenas para hacer deporte.

Les digo esto con conoci- |

mientode causa.

Enoctubre del 2005, conmi |
esposo viviamos en Madrid
yélsefueconunosamigosa |
jugar un partido de futbol y
resulté quelacanchaerade |
césped artificial. El se rom- |
pidlatibiayel peroné,lotu- |
vieron que operar de emer-
gencia, y le pusieron ocho |
clavos y una placa. Cuando
un mes después empezdla !
rehabilitacién, lo primero
queledice el fisioterapeuta
es: “Estuvojugandoen can- |
cha artificial, no? Porque '
esta lesion es tipica en este |

tipodecancha”.

Mi esposo se lesioné solo, |
noesquealguienlohubiera '
pateado o porun choqueen
una jugada. Lo que pasa es |

. quelacanchadecéspedarti- |
i ficial tienemuchomaésaga-
| rreyestohacequesegenere |
i mas traccion. Todo esto lo
. averiguamos después del |
accidente, porque al fin al
cabofueunaccidentequea !
. tal vez por espacio no se
Muchosjugadores profesio- !
nales de fttbol no aceptan |
jugaren canchasartificiales !
. por el riesgo que corren de |
i una coincidencia: el 95%
Yocreoquenosolosedeben
decir las bondades del pro- |
- ducto, sinoel dafioque cau- |
sa. Hay que ser honrados |
i conloquesevendeyyacada
uno decide el riesgo que
Paolo Garcia dice que “los | Buscasocios
jugadoresvaloranelnotor- | = j - pubin
cercelos tobillos conlos ba-
ches ni tener dolores de ca- |
deraorodillas”. Creoqueno
es una opinién cientifica, |
deberfan averiguar un po- |
quitomas, sobretodoellado !

cualquierale puede pasar.

sufrirunalesién.

quieretomar.

negativo.

Pero el futbol es distinto al

este tipo de césped es usar
zapatillas con toperoles o
cocos muy altos (chimpu-
nes), pues la traccion y el
agarre son mayores. Hay
riesgos y fueron descritos
cuando me entrevistaron,

anotaron. Tengo mas de
dos anos jugando en estas
canchas y nunca sufrilesio-
nes, perosilas he visto, con

llevaba zapatillas con
toperoles altos y el resto
hacia jugadas de futbol y
no de fulbito: toques,
amagues, paredes.

sau@ureach.com

Busco socios parahaceruna
empresa de marketing en
Internet. Necesito una per-
sona que sea un experto en

| software para que participe
como webmaster. Otro so-
Paolo Garcia, autor del pro- |
yecto publicado en Mi Ne- |
gocio, responde: Totalmen- |
. te de acuerdo, el fitbol no |
i sejuegaencésped artificial.
| veces por semana para plan-
fulbito: otro estilo de juego
y otras costumbres. El error
que se comete al jugar en

cio que sea un gran creativo
odisefador graficoyun ex-
perto vendedor. Cada uno
de ellos trabajaria en casay
nosreunirfamosunaodos

tear objetivosy estrategias.

Servido.
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TOME NOTA

iEmprende
y concursa!

Parareconocerlacreaciénde
nuevos negociosy lainnova-
cién en las pymes, la Camara
de Comercio de Lima junto
con la Universidad de Lima,
Usaid y el Mincetur presen-
taron las bases del primer
concurso Buenas Practicas
Emprendedoras. Podran par-
ticipar personas individuales,
empresas 0 asociaciones.
Los tres primeros puestos ga-
naranunapasantia, asistencia
técnicay un seminario por el
valorde 5.000, 3.000y 1.500
dolares, respectivamente.
El plazo de presentacion es
el 15 de marzo en Gregorio
Escobedo 396, Jesus Maria,
y en oficinas regionales afilia-
dasaPerd Camaras.

Mas informacion escribir a
emprende@camaralima.org.
peollamaral219-1770.

LA AGENDA
MARTES 22 superaatus competidores.
SEMINARIO i OrganizalPAE.Cuadra 16de

Elmercado de valoresenel
Per: vision prospectivaa 9:00a.m.a12:00m.Ingreso
cortoymedianoplazo.Or | libre.417-1300.

ganizaPro Capitales. Salénim- ,
perial del hotel Country Club, : MIERCOLES 23

Los Eucaliptos 590, San Isidro. CHARLA
Alas7:45a.m.221-8181, ! Losregimenes tributarios

LaMarina, Pueblo Libre. De

anexo 121. . delimpuestoalaRenta.
. Organiza Centro Cofide, Au-
CHARLA i gustoTamayo 160, San sidro.

Laexcelenciaenlaatenciéon | Alas10:00a.m.Ingresolibre.
alturista. OrganizalaCémara | 615-4000,anex02144.

de Comerciode JesusMarfa. !
Centro Comercial ACCV1,
Luzuriaga432.Alas3:00p.m.
Ingresolibre.332-4323.

CONFERENCIA

. Estrategias de marketing
i inmobiliario. Organiza
Capacitacion Educe. Pasaje
i LosPinos, oficina 1002,

i Miraflores. De 7:00 p.m. a

CURSO
Inicia tunegocio con éxitoy

CURSO

GIANCARLO SHIBAYAMA ! .
i 10:00 p.m. Dos sesiones.

' 5/200.251-6131.

Haciendo negocios de exportacion eimportacion con
Estados Unidos. Organiza Consultandes. Alcanfores 1262,
Miraflores. Requisitos y regulaciones de mercado, investiga-
cién einteligencia comercial para aprovecharel TLC. El 23y
24deenerode6:00p.m.a 10:00p.m. US$120. 447-5869.

CONFERENCIA

i Procedimiento deregistro
| deempresas de interme-
i diacién laboral. Organizala
| Direccion de Promocion del

i Empleoy Formacion Profesio-
{ nal del Ministerio de Trabajo.
! DelaPoesia351, SanBorja.
De9:00p.m.a1:00p.m.In-
| gresolibre, previainscripcion
i aasalas@mintra.gob.pe.

i JUEVES 24
CONFERENCIA

! Estrategias de marketing
| paraelevarsus ventas. Or-
i ganizaEscuela de Marketing
i Pyme. Arenales 395, oficina

| 808, Lima. Alas 7:00 p.m. In-
- gresolibre, previainscripcion
i al431-5568.

CHARLA

- Sector turismo: cémo se

i desarrollaun proyectode
. hospedaje. Organiza Centro
i Cofide, Augusto Tamayo

- 160, SanlIsidro. Alas 11:15

i a.m.Ingreso libre. 615-4000,
anexo2144.

1 TALLER

. El'drawback’: una herra-

i mienta paralas empresas
productoras y exportado-
! ras. Organiza Tipsnet Peru.

- Salaverry 2802, Sansidro.

{ De6:00p.m.a10:00p.m.

| $/.150.349-0561.



