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USTED QUE OPINA

© ¢Fue solo un rumor, una mala interpretacién o
unainformacién difundida malintencionadamen-
te? No sabemos, pero por si acaso lo comentamos.
Las pequenas y microempresas deben estar bajo el
ambito de una sola entidad, y no ser separadas para
ceder ante las aspiraciones de algunos. El Gobierno
solo tiene que decidir silas mypes permanecen en el
Ministerio de Trabajo porque su enfoque multisec-
torial es mas acorde, aunque su gran limitacioén es
surecargada agendalaboral, o si pasan a un minis-
terio productivo. Sea como fuere, lo que se requiere
es que la entidad a cargo sea reforzada técnica y
financieramente para que esté en capacidad de asu-
mirlasresponsabilidades que corresponden.

En este sentido, queremos resaltarlo sefialado por
un funcionario del Banco Mundial en una entrevista
difundida en este diario, en el sentido de que si bien
las reformaslaborales son importantes, no sonlo prio-
ritario para la formalizacién de las mypes, pues mas
importantes son las politicas para mejorar su produc-
tividad y promover su crecimientoy sostenibilidad. Si
quiere emitir suopinion sobre este tema, lo invitamos
a participar en nuestra encuesta en la pagina web:

www.elcomercio.com.pe

EL BUZON

De Miami
aLima

~| Rosemarie Meiners
canadianalespa@terra.com.pe

Soy peruana y formé hace |
cuatroaflosunaempresaen |
Miami: Canadiana Le Spa |

Corp. En base a mi expe-

riencia de trabajo de 20 !
afios, hice un DVD parael |
cuidado del cuerpo de la |
mujer embarazada y para |
su recuperacién después |

del parto. Sellama “Gimna-

sia prenatal y post partoen |
Canadiana Le Spa”. Estare- |

gistradoenla USA Copyrig-

htOffice,ylovendoatravés |
dewww.embarazofit.comy !
como |
Amazon.com para Améri- |
cayEuropa, yendvdgo.com |

tiendas afiliadas

quequedaen Madrid.

Tengo mistockde DVDen
Miamiylos envioadiferen- !
- ¢Quécaminomeaconsejan |
i resultados que hasta el mo-
. mento hatenido con sune-
Omar Azanedo, subge- |
rente del Trade Centerdela |

tespartesdelmundoatravés

de una empresa despacha- |

dorade Miami.

Por desgracia, no puedoes- |
tar alld para ocuparme del '
negocio, debidoaunagrave
enfermedad de mi madre |
en Lima. Estoy buscando
una solucién para seguir |
con mi negocio o en su de-

fecto tendria que venderlo.

Pienso envarias opcionesy

| necesitoun consejo:
i 1) Conseguir chicas en |
. Miamiy en Lima, expertas |
i enventas por Internet para |
- quetrabajen ‘parttime’ con- |
migoy conozcan el manejo |
delastiendasvirtuales, para
que me ayuden a vender |
- més desde Lima y desde |
. distintos paises.
2) Ofrecer mi corporacién |
en Miamiaempresarios pe- |
ruanos que quieran incur- |
sionar con algtin producto
i relacionado (ropa de bebe, '
articulos parael cuidadodel
cuerpodelamujerembara-
- zada) por una cantidad fija, |
como pago porunasolavez, |
para hacer una promocién
i hacenmuchousodelaven-

Miami.

enconjunto.

3) Conseguir empresas en |
EE.UU. que vendan por |
i Internetarticulosrelaciona- |
- dosyquequieranvendermi |
i Es muy dificil determinar

DVD también.

quetome?

Camarade Comercio Ame-

. permiso adecuado de tra-

bajo yasealavisa o laresi-
denciaenEE.UU.Paraestos
casos las visas H1B1 o L1
son las necesarias. De he-
cho, muchos call center
funcionan desde aqui y
muy bien paramuchas em-
presas transnacionales en

Paralaopcion 2 debe consi-
derar que hay empresas, o
‘market places’ donde em-
presas peruanasyacuelgan
sus productos. Todo depen-
deradeloqueustedofrezca
yeltransitoen esaweb. Por
lo general las empresas ex-
portadoras peruanas ain
no estan dispuestas o no

taporInternetysilohacen
es colgandose de una web
reconocidayasea Amazon
oEbay, porejemplo.

qué hacer, sin conocer los

gocio. En los mercados in-
ternacionaleslo que cuenta

i eslaconstancia.Esungrave
ricana del PerGi (Amcham |
Per), atendié su pregunta: |
La opcion 1 es buena, sin |
embargo no se olvide que |
| siempre debe contratar |
personas que tengan el

error que las empresas no
inviertan en marketing, ya
queestoesfundamentalen
un mercado tan competiti-
vo, con tantos productos
comoel estadounidense.

EL COMERCIO DOMINGO 3 DE FEBRERO DEL 2008

TOME NOTA

Planillas
electronicas

El Ministerio de Trabajoy Pro-
mocién del Empleo ha pues-
toadisposicién seislineas
telefénicas paraabsolver las
consultas de los empleado-
resy el publico sobre el uso
delasplanillas electrénicas,
vigentes desde este mes.
Laslineas de consulta son:
315-7214,315-7215,315-
7217,315-7218,315-7219y
315-7221.Elhorario de aten-
cidnesdelunesaviernesde
8:00a.m.a12:30p.m.yde2:
00p.m.a4:00p.m.

Del mismo modo, la Sunat
cuenta con lacentral 0-
801-12-100 (opcién 2)
enlacualse atenderan
llamadas de lunes aviernes
de8:00a.m.a6:00p.m.y
los sdbados de 8:00a.m. a2:
00 p.m. Masinformaciénen
www.sunat.gob.pe.

LA AGENDA

LUNES 4

CURSO

rribandobarreras. Organiza

IPAE. Cuadra 16delaAv.LaMa- |

rina, PuebloLibre. De 7:00 p.m.
a8:30 p.m.Ingresolibre, previa
inscripcional 417-1300.

MARTES 5

CONFERENCIAS
Oportunidadesen APECyla
Comunidad Europea- Logis-

IPAE. Cuadra16delaAv.La
Marina, Pueblo Libre. De 9:00
a.m.a12:00m. Ingresolibre.
417-1300.

MIERCOLES 6

TALLER

| Laescaleradeléxitoenlos |
i negocios.OrganizaelInstituto |
Formacion de ejecutivos, de- | i
! Empresarial. Av. Arequipa 398, ;
oficina9, SantaBeatriz.De 7:00
| pm.a9:30p.m.5/29(incluye |
i libroycertificado). Inscripciones |
| al332-6895. i

Latinoamericano de Desarrollo

CHARLAS :
! Procesooperativodeexpor-
| tacion, oportunidadescon |
i elTLCconEE.UU.Organiza
ticade exportacion. Organiza |
. Sanlsidro.De9:00a6:00p.m.
i $/.10.Inscripcionesenel 222-
| 1222,anex0s355y216.

Prom-PerU. Jorge Basadre 610,

TELECONFERENCIA
! Laexportacionen pequeiia
i escala. Organiza ESAG Peru.

ARCHIVO . .
i Accesolibrevialnternetalas

i 7:00p.m.Informesenel 222-
| 3341,

: JUEVES 7

: CURSO

i Exportando a través del

| correo postal con Expor-

i ta Facil. Organiza Serpost.

| Cuadra 7 de Tomés Valle, Los
i Olivos. De 9:00 a.m. a 11:00
| a.m. Ingreso libre, previa ins-
! cripcion al 533-2001, anexo

CHARLA INFORMATIVA
Cémo participar de lamision de prospeccion tecnologicaa
las ferias de Hannover Messe y Resale 2008. Ferias parama-
quinarias nuevasy usadas, se organizaran reuniones con provee-
dores europeos de maquinariasy visitasaalmacenes. Elviernes 8
defebreroalas8:30a.m.618-3333, anexo 1105.

| 5343

CONFERENCIA

Disefiando solucionesinno-
i vadoras paralaproduccion
| artesanal exportable. Orga-
i nizaADEX.Javier Prado Este

i 2875,SanBorja.De8:30a.m.

a12:00m.Ingresolibre.618-
3333, anex03327.

i VIDEOCONFERENCIA

. Elmercadodelosalimen-
tos hispanos (étnicos)en

i EstadosUnidos. Organiza
laCamarade Comerciode

! Lima. Gregorio Escobedo 396,
- JestisMarfa.De4:00p.m.a6:

i 00p.m. Méasinformacionen

- xcom@camaralima.org.pe.

. SABADO 9

i SEMINARIO

. Estrategiade marketing
parahospedajesy hostales.
i Organiza EE-Pymes. LuisFelipe
 Villaran318, Sanlsidro. De 9:

i 30a.m.a1:30p.m. 5/.135.

| 440-5885.



