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MIS INICIOS

Tejio su propia red de éxito

NATALIA VERA

+ En los anos MIS CLAVES
80, ninguna
empresa hacia
envios al
interior. Olva
Courier cambio

la historia

+ Conectarse de punto
apunto. Los documentos
y paquetes deben llegar
a cualquier lugar del
Perd. Por eso es impor-
tante contar con oficinas
interconectadas en el pais.

+ Capacitar al personal.
Los empleados que trans-
portan documentos no
son simples choferes. Tie-
nenque brindar unservicio
de altacalidad y darsalidas
rapidasalosclientes.

NATALIA VERA RAMIREZ

Era 1986. La hiperinfla-
cién y los altos precios
atin no eran parte de la vi-
da diaria delos peruanosy
Anderson Vasquez y dos
socios més decidieron que
eramomento de abrir Olva
Courier. En esa época, so-
lo el servicio postal estatal
llevaba envios y mensajes
con muchas deficiencia al
interior del paisylas pocas
empresas que existianyda-
ban servicios de courier in-
ternacional, solo llegaban
aalgunasciudades.
“Vimos esta oportuni-
dad y nos lanzamos. Des-
deelinicionos propusimos
dar este servicio ala mayor
cantidad de ciudades del
Per(1”, comenta Anderson

+ Exclusividad de repre-
sentantes. La empresa
mantiene su alta calidad
en sus servicios y rapidez
ensusenvios, debidoaque
sus representantes solo
trabajan conellos.

TODO TERRENO. La empresa planea ampliar sus servicios a EE.UU., Bolivia y Ecuador.

oriental del pais, Iquitos 'y
Tarapoto principalmente.
“Todo iba bien hasta la
época dela hiperinflacién.
Todos los dias subian los
precios, no teniamos cos-
tos reales, tampoco podia-

se animaba a darles crédi-
to. Ahora sus principales
clientes son las mas gran-
desentidades financieras.
Es asi como empeza-
ron ofreciendo servicios
de mensajeria en la zona

el Callao.

La inversion fue mini-
ma y en intis, aproxima-
damente unos US$1.000.
Vendieron pertenencias,
se prestaron dinero de ami-
gos porque ningiin banco

Vasquez, quien abandoné
su trabajo en el aeropuerto
Jorge Chéavez, en una em-
presa de carga internacio-
nal, paradedicarseasu pro-
pia empresa que tenia una
oficinade10m2ubicadaen
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ANDERSON VASQUEZ, OLVA COURIER

mos poner precios dema-
siado altos. Mis amigos me
decian que cerrara la em-
presa, pero felizmentela si-
tuacién se controld, los cos-
tos sefijarony pudimos dar
unprecioreal”, afirma.

En el camino, sus dos
socios decidieron retirar-
sey Anderson Vasquez se
quedé al mando. Habia
tejido gran parte de la red
nacional de mensajeria a
través de sus representan-
tes exclusivos. “Fuimoslos
primeros que trabajamos
con franquicias”, dice.

Y apesarde que masde
300 personas trabajan en
las oficinasde Limay cerca
de1.000en provincias, y su
flotade45 camionetasy 80
motos, para Vasquez, su
activo mds importante es
suamplia red de agencias
en casitodoel Pert.

Por ahora, tienen ofici-
nas en 1.800 distritos, en
202 provincias y en las 24
regiones del Perti. No obs-
tante, para Olva Courier
todavia tienen mucho te-
cho por crecer. “La red se
terminard de tejer cuando
lleguemos al caserio mas
alejado”, finaliza.
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No todos los negocios son iguales ... en IPAE te damos soluciones para cada tipo de negocio

INICIO DE CLASES

CHARLAS INFORMATIVAS

12, 21 y 28 de Febrero - 7pm.

417-1300 / 513-2370

6 de Marzo

Sede Pueblo Libre

INFORMES
Sede Pueblo Libre

Av. la Marina cdra. 16 s/n.
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