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AGROINDUSTRIAS AMAZONICAS
Elaboraciony venta de aceite de sachainchi.
Publicado: 27/5/07

¢Lacompetencia nuncale ha preocu-
pado?

No, al contrario. Ojald hubiera cincuenta
empresas peruanas haciendo esto. Eso es
lo que buscaba en el 2000, una locomoto-
rapoderosa para desarrollarla agroindus-
tria en el Per(, porque esto va a arrastrar
otros vagones, otros productos de la sierra
yla selva. Mercado hay para todos. Aceite
vegetal cualquiera lo puede hacer. Pero
hacer un aceite omega 3 es muy diferen-
te. Algunos lo ven como un negocio que
puede ser rentabley se olvidan de que es-
tdn haciendo alimento y que el mercado
es exigente. Este no es un negocio simple,
porque tiene que ver conla salud.

Y
Arén Prado

ACRIMETAL
Fabrica de maniquies de fibra de vidrio.
Publicado: 13/1/08

¢Cualhasidolarazén paraquelaempre-
sacrezcatanto?

La puntualidad, la innovacién, pensar
que mis clientes son mis socios. Yo todo
loveo como una inversién: mis viajesy mi
capacitacion. Reinvertimos nuestras utili-
dadesen ellocal, en el personal. Las vani-
dadeslas dejamos delado.

De los 51 emprendedores que entrevistamos en este
primer ano, escogimos diez respuestas. Por su vision
de futuro, arrojo y creatividad al hacer negocios,
ellos son ejemplo para los que vienen.

Maritza Ruiz

SOANPRO
Disefioyarmado de canastas de regalos
Publicado: 14/10/07

¢Cuando empezo laideadeincluirarte-
sanias en las canastas?

Recién hace 6 afios. Adoro las arte-
saniasy creo que es una forma de ayu-
dar a gente que hace un buen trabajo.
El padre Lanssiers me llevé donde los
artesanos que trabajaban con barro en
la cércel y asi agregamos nacimientos.
Desde entonces hemos ido contactan-
do gente en provincias (Ayacucho,
Cajamarca, Huancayo, etc.) para aza-
fates, con telares, retablos, con platay
en cuero, etc. También trabajamos con
estudiantes de Bellas Artes que pintan
nuestras bolsas de papel. Laideaes que
la canasta tenga un valor adicional, que
dejeunahuella, que la base de mimbre
no termine en la basura.

Humberto Valdivia

JALLMAY

Asociacion cultural de danzas folcléricas
queincluye un centro de formacién de baile
y tres elencos de bailarines.
Publicado:21/10/07

¢Hacalculado suinversion?

Es dificil porque habria que sumar
tantas cosas... desde el alquiler de lo-
cal hasta el vestuario, que es nuestro
principal patrimonio. En ese entonces
tenia dos opciones: invertir US$200
en una talqueada, que es una pollera
huancaina cuyo bordado cuenta una
historiay que tarda tres meses en ela-
borarse, o invertir 10 veces menos en
una imitacién de Gamarra. Yo decidi
que no podia estafar a los europeos,
pues sus ojos estdn muy entrenados
y, a la larga, lo barato sale caro. Asi
es que saca cuentas: cada chica usa
2 talqueadas y son 12 las que salen a
escena. Suma las mantas y las blusas.
iSolo para un huaylash! Pero vali6 la
pena porque, en 10 afios, ninguna se
haarruinado.

Hugo Yallico

CNCINDUSTRIAL
Ensambladora de mototaxis
Publicado: 23/9/7

¢Cuando trabajaba en Honda pensé que
lograriaindependizarse?

Si, queria hacer empresa por mi cuenta,
desde estudiante universitario en Ica,
pero uno se acostumbra tanto a ganar un
sueldo, que después se le hace dificil vol-
ver atrds. He tenido que estar desemplea-
do para retomar lo que sentia cuando era
estudiante. Yo decia que iba a trabajar dos
afios para una empresa privada yluegolo
haria por mi cuenta, pero pasaron casi 14
afios paraacordarme de eso. A veces pien-
so que si retomaba esta idea con anticipa-
cién, quizd hubieralogradodesarrollarme
mucho mis.

Nancy Velarde

NANCY NATUR

Producey vende galletasy postres hechos
conharinasintegralesy semillas. Se venden
en gimnasios de Lima.

Publicado: 29/4/07

¢Cual eselriesgo de tunegocio?
Mimayor riesgo seria bajarla calidad. Yo
puedo crecer diezveces mds, perono quie-
ro descuidar la calidad de mis productos.
Mis productos son mis hijos.



