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Gerente de Falco Control, empresa de control bioldgico a través del uso de halcones y
gavilanes, cuenta como el paso de los afios su hobby como cetrero se convirtio en negocio

Somos compatibles con la naturaleza

GERMAN FALCON

MARIENELLA ORTIZ RAMIREZ

Veraun halcén elevarse para de
inmediato caer en picada sobre
su presa es una experiencia que
puede marcar un antes y un des-
pués, mas aun cuando se tiene
13 afios. De esa experiencia, Jo-
sé Diego Chéavez ha tenido una
constante en su vida: la practica
ininterrumpida dela cetreria.
Por ser un amante convicto y
confeso deesta practicaresultbun
paso natural desarrollar un nego-
cio de control biolégicoa través de
halconesygavilanesenlosvifiedos
y las fabricas atacadas por plagas
de aves, lasratas del aire descritas
por el poeta Antonio Cisneros. En
unfuturonotanlejano, José Diego
también espera poner en practica
la cetreria para espantar en los ae-
ropuertos a gallinazos y golondri-
nas. Es cuestién de paciencia para
queesoocurra, refiere.

¢Cual fue su motivacion para
iniciar un negocio de esta natu-
raleza?

En realidad practico cetreria,
que consiste en entrenar aves de
presay cazar con ellas, durante
mas de 22 afios.

¢Erasolounhobby?

Si, pero luego vi que en Espafia
y en muchos aeropuertos del
mundo se realizaba desde hace
30 afios el control biolégico a tra-
vésdelasavesde presa. Entonces
me di cuenta de que podia en-
contrar un medio para generar
ingresos econ6micos.

En muchos
aeropuertos se
realiza desde hace
30 anos el control
bioldgico a través de
aves de presas

¢Desde cuandoponeenmarcha
estenegocio?

Desdehace un afio comenzamos
contrabajosenfundosdeuvasde
exportaciéon. Creamos una em-
presa sélida, para lo cual toma-
mos en cuenta todos los medios
que existen para hacer este tipo
de control de manera cientifica
yordenada. Acd se realizaba algo
muy empiricoy desordenado.

Venia observando cémo se
moviaelmercado...

Veia que no habia una propuesta
mas seria, conlasaves adecuadas
o con los equipos de telemetria
(transmisores para encontrar las
aves) que serequieren.

¢Cualfue suinversion?

Como empresa hemos inverti-
do en las aves. A través de la so-
ciedad con un criador, tenemos
disponibles 220 aves, aunque la
mayor parte se alista para la ex-
portacion.

¢Fue dificil convencer a los
clientes de los beneficios de la
cetreria?

En un inicio apuntamos a los
aeropuertos. Nuestra primera
demostracion fue en el terminal
aéreo de Iquitos, financiada por
Aeropuertos del Per(1. Alin esta-

A LA CAZA. Con sus halcones y gavilanes, José Diego Chavez espera conquistar el negocio del control biolégico, actividad aun poco conocida.

mos en proceso de conversacio-
nes. También tenemos pendien-
tes proyectos con Cérpac parael
aeropuerto Jorge Chavez.

¢Como funciona el servicio que
brinda?

Las aves rapaces son territoria-
les y no permiten la presenciade
otras aves. Con el control biolé-
gico el mecanismo es distinto: al
volar un ave en determinado te-
rritorio lo marca con una cortina
imaginaria, como si fuera su te-
rritorio de caza. Las potenciales
presas identifican esa drea como
una zona de peligro, y no la fre-
cuentan, por el riesgo potencial
de que el depredador las capture.
La naturaleza nos da el método.
El punto central del control bio-
légicoeslapersuasion.

En el caso de aeropuertos,
iestas aves también pueden
espantaralosgallinazos?
Tenemos un proyecto experi-
mental para el aeropuerto de
Iquitos. Ocurre que el gallinazo
se encuentraenla cspidedela
pirdmide: no tiene depredador;
asiquesiveaunaverapaznolo
toma como un peligro. La cetre-
ria desarrolla la técnica de des-
naturalizarla presa de un rapaz
que nace en cautiverio. Es decir,
contamos con aves entrenadas
de tal manera que reconozca a
los gallinazos como presas. Co-
mo los gallinazos son gregarios,
luego de una semana o dos se-
manas de ataquesllegan aiden-
tificar al gavilan o halcén como
peligroysevan.

¢Enlosaeropuertostambiénhay
otrasavesinvasoras?
En el aeropuerto de Iquitos que
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visitamos habia dos antenas pla-
gadasde golondrinas.

¢Porquéaunnoseconcretaese
servicio? ¢ Es costoso?
Noescostoso, es un presupuesto
aceptableyanual, si se toman en
cuentalosriesgos que seahorran
porque hay un peligro latente
en los aeropuertos. Ahora, ob-
viamente, cuesta mis que los
actuales métodos. Hoy se utili-
zan caflones a gas propano con
un mecanismo de disparo cada
20 minutos, pero luego de un
tiempo las aves se acostumbran
alsonido.

¢Enotros paises es comun este
tipode servicio?
Comuny basico.

¢Qué trabajos realizan en la
actualidad?

Trabajamos en uvas de exporta-
cién en dos agroexportadoras del
sur. También hemos culminado
un trabajo con empresas como

Cicasa, en Lurin, Ferreyros e
IQFarma.

¢El servicio enfabricas es dife-
rente?

El trabajo es basicamente en
almacenes o plantas industria-
les plagadas de palomas y que
podrian alterar los estdndares
sanitarios por excrementos. Por
ejemplo, el local de Cicasa, que
fabrica cemento y selladores de
paredes, estd en una zona muy
cercana a la produccién de po-
llos y molineras, por eso las pa-
lomas utilizan sus almacenes
para pernoctar; se metian como
en su palacio y defecaban en
todo el almacén. Nuestra tarea
consistié en erradicar las palo-
mas y hacer las recomendacio-
nes para que losresponsablesde
la empresa volvieran hermético
ellugar.

¢ QuéocurriaconFerreyros?
Ellos tienen un taller donde
ensamblan los motores de ca-
terpillar y donde se metian las
palomas sin que ellos se dieran
cuenta. Un dia, un mecanico vio
excremento en un cilindro y alli
fue cuando me llamaron. Eljefe
del taller me decia que si arma-
ban el motor sin darse cuenta del
excremento, el cilindro y el pis-
ton se iban a corroer y el futuro
clienteibaatener que devolver la
magquinaria, con las pérdidas co-
rrespondientes.

¢Estetrabajoesdistintodeloque
tienen que hacerenlosvifedos?
Es mis intensivo en el campo
porque estamos en un medio
natural ylos pajaritos estin cons-
tantemente intentando comerse
lasuvas.

¢Hay indicadores de cuanto
pierdenlos productores de uva
porlasaves?

La merma depende de muchos
factores: de como es el lugar,
dénde estd ubicado el vifiedo...
Si estd en un valle con muchos
frutales alrededor, hay una ma-
yor incidencia de plaga de paja-
ritos. Entonces el dafio puede ser
mayor. En un desierto, la plaga
tiende a concentrarse en un so-
lolugar. Hemos visitado fundos
dondelamermallegabaal 60% o0
inclusoal 80%. Pierdenynoque-
da nada. En si es muy raro que
haya un productor de vid que no
tenga 30% de merma porlaplaga
de péjaros, en promedio.

¢Ylamermasereducea0% con
lacetreria?

Eso es imposible, porque no po-
demos eliminar alos pajaritos de
lafazdelatierra. Enelcasodeuna
hacienda que tenga una merma
de 30% 0 40%, haciendo un tra-
bajo constante con las rapaces,
se puede reducir esos valores a
5% oincluso a 3%. Hay que con-
siderar que ademas de reducirla
merma, somos un plus para los
que quieran cultivar la agricultu-
raorganica. No causamosimpac-
to ambiental; nuestro trabajo es
compatible conlanaturaleza.

Sobre todo cuando las
agroexportadoras de hoy bus-
can ingresar a mercados muy
exigentes...

A algunos agricultores les inte-
resa reducir la merma, pero a
otros también les interesa dar
una imagen de convivencia con
la naturaleza. Ese es el caso de
Agrokasa, que ha comprado sus
propias aves.

¢Cuantas empresas compiten
conlasuya?

Habré unas cuatro o cinco em-
presas. Sin embargo, en cuanto
aequipos y nimero de aves, so-
moslamdsgrande.

Con tantos cultivos de agroex-
portacion, ¢ el techo para seguir
creciendoes muyalto?

Exacto. La uva comienza a madu-
rar en noviembre y diciembre y
nosotros visitamos alos producto-
resdesdejulio, de tal formaqueya
tenemos los contratos definidos.
Sinembargo, en medio delacam-
pafia hay muchos productores
quete pidenlas aves porqueyano
pueden con la plaga o porque les
dieron un servicio inadecuado.
Cubrimos esa oferta siempre que
tengamos disponibilidad de aves.
Peroel problemanoeslacantidad
derapaces, sinolaausenciade per-
sonal calificado que conozca de ce-
treria. Hayunntimerolimitadode
gente capacitada queentrenaalas
aves para el control biolégico. No
tenemos muchos ‘halconeros’.
Hastaen Canadi escasean porque
sevanadar serviciosa Inglaterra.

El problema
no es la cantidad de
aves rapaces, sino
la falta de personal
calificado que sepa
de cetreria

¢Necesita ciertahabilidad?

No. Solo debes tener el senti-
miento del amor a las aves de
presa y al campo. Luego viene
el aprendizaje de la cetreria. Lo
que sucede es que en nuestro
pais la ensefianza se da de ma-
nera tradicional, de persona a
persona.

¢Ensucasoquiénleensein6?

No fue solo una persona. Yo
aprendi primero con mis pri-
mos. Unavez que vas metiéndo-
te en esto, vas conociendo a mas
personas de las que vas apren-
diendo masymas. Lo siguiente
esla prictica constante.

¢Este negocio también ayuda
en la conservacion de algunas
especiesdeavesrapaces?

Por supuesto. Existe un zoocria-
deroen Huachipadondenosolo
sereproducen las aves de presa
para la demanda de la cetreria
y control biolbgico, sino que a
la par es un centro que alberga
material genético de las aves
que puedan verse amenaza-
das en cualquier momento por
equis motivo. El halcén peregri-
no estuvo a punto de desapare-
cerporel DDT, que es un fuerte
pesticida. Esto ocurrié entodoel
mundo.

Este negocio mas parece una
extensionde suhobby...

En realidad yo estudié para ser
abogado, perola cetreria siempre
sehallevadolamayor partede mi
vida. También —debo decirlo-1a
mayor parte de mis ingresos. Sin
embargo, ahora encontré la for-
made que todo lo desembolsado
se convierta en una inversiéon
rentable. ]
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Cuandoerachico,losvideojuegos
nos retaban a rebotar una pelota
contra ladrillos o a dispararle a
asteroides lentos como medusas.
No se acercaban ni por asomo a
las vertiginosas aventuras de hoy
y, quiza por ello, salir en bicicleta
era todavia una de nuestras acti-
vidades favoritas. En mi barrio,
nuestro circuito favorito era un
polvoriento proyecto de parque
en el que los urbanistas habian
dejadounos monticulosdetierra.

Tomdbamos impulso parallegar
alascimasy,yaenelaire, nosima-
gindbamos motocrosistas rumbo
alasnubes.

Hace unosafios, unamigome
comento que ély sus amigos ha-
bian descubierto cerca de sus ca-
sas un recurso parecido, solo que
mis espectacular: tanto como pa-
ra creerse Evel Knievel. Tenia tie-
rray senderos ascendentes. “Pu-
cha —pensé- :qué cerro tan cer-
ca de su barrio podria ser aquel
paraiso del riesgo en bicicletar”.
Sereferiaalahuaca Pucllana, en
Miraflores.

¢Qué ocurri6 con eselugaren

Desde que
nacen, a sus
habitantes les
machacan de
qué forma su
oro y grandeza
fueron arrasados
por el extranjero
estos tltimos 30 afios? Sinduda,
unvirajeaun criteriomas moder-

node conservacién. Una concep-
ci6én que la poblacién de Cusco

no termina de entender, segiin la
marcha dela que fui testigo cuan-
do estuve en dicha ciudad hace
unos dias. Un mar de gente habia
tomadolas calles principales mal-
diciendola Ley 29164 que permi-
te la inversion privada alrededor
de los monumentos histéricos.
“iCusco es para los cusquefios!
jFueralimefos de aqui! {No ven-
damos Machu Picchu!”. Fue en
ese momento que recordé el re-
lato de mi amigo y me dije: los
cusquefios estin protestando,
sin saberlo, contra aquel modelo
que convirti6 al cerrito de miami-
goenlacelebrada huaca Pucllana
dehoy.

Este enfoque, que empez6 en
1981 como un convenio de coope-
racién entre el Instituto Nacional
de Culturayla Municipalidad de

Miraflores, fue coronado hace
seis afios con la inauguracién del
restaurante que funciona dentro
del complejo arqueolégico. E1 6%
de sus ventas se entrega a la mu-
nicipalidad para la recuperacion
del monumento. ;Pero bastaria
con ensenarle alos habitantes del
Cuscolasbondades de este ejem-
ploparaque cambien de parecer?

Debo confesar algo: mientras
veia vociferar a los marchantes
cusqueflos, el cliché de que la ig-
norancia es atrevida rond6 mi ca-
beza. Pero pronto me di cuenta
de que el problema de esta mar-
cha, més que la ignorancia, era
la desconfianza. Probablemen-
te, Cusco sea el lugar donde mis
campea este sentimiento. Desde
que nacen, a sus habitantes les
machacan de qué formasuoroy

grandeza fueron arrasados porel
extranjero invasor hace cinco si-
glos, y para cualquier autoridad
astuta no es dificil aprovechar, a
favor de supoder, esa concepcién
instaladaenlasmentesde sus pai-
sanos.

Viendo las cosas asi, me que-
da claro que toda reforma que
implique rozar el patrimonio
cusquefio implicard una estrate-
gia fina de comunicacién selec-
tiva con acuerdos politicos antici-
pados. Peromasclaroatineslosi-
guiente: mientras que alos nifios
del Cuscoselessigaensefiandola
historiadesdeeldangulodelresen-
timiento, esa regién tan hermo-
sajamas tendrd una mentalidad
acorde con elmundomoderno. m
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