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TRES AL
HILO

> PAISAJES DE GUERRA. “Cuademo
de Sarajevo”, “Argelia en el vendaval”,
“Paisajes de Guerra con Chechenia al
fondo” y “Ni guerra ni paz” estos son los
" cuatro casos que el autor analiza tras
haber estado en esas zonas de tension
(el Ultimo en citar presenta a Argelia).
PRECIO S/.49. PUNTO DE VENTA LIBRERIAS.

> GAVIDOCG - MICHELE CHIARLO. Piemonte,
[talia. 100% Cortese. Aroma intenso, delicado
y persistente, con insinuaciones de tilo y pan
recien horneado. En boca, fresco y afrutado.
Equilibrada alcoholicidad, vino elegante.
Puede tener buena evolucion hasta 4 anos.
1 Excelente con crustaceos y pescados.
-4 ;‘ PRECIO S/.64,50. VENTA LA BOTTEGA DEL VINO.

Pl oty w1
Taapaparen

n —— > THEECONOMIST. Peru: la papa, su

valioso patrimonio. Cuba: después de
Fidel, sangre joven. EE.UU.: s es Obama
tan populista como suena? Todos los
obstaculos de McCain. Rusia: el suce-
sor de Putin. Especial: lo Ultimo sobre
los favores del management.

PRECIO S/.29. VENTA ZETA BOOKSTORE.
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Escribe ANTONIO ORJEDA

ania le dijo: “Estas
I loco”. Acababan de
estrenarse como
padres y Alberto le esta-
ba anunciando que habia
renunciadoal trabajo, que
iniciaria un negocio pro-
pio. Ellaloapoy6. “Ellame
conocedetodalavida”.

Es cierto, Tania lo co-
noce desde que vestian
de blancoy plomo, desde
queélerael gorditodel sa-
16n. “Pero alos 12 pegué
mi estirén, me puse co-
mo un cisne (rie) y ena-
moréalachicamislinda
del colegio; que ahora es
miesposa”.

Este afio Alberto espe-
ra que Ofisis supere los
dos palos verdes de fac-
turacién. Le tomé una
década cimentar las ba-
ses de esta empresa que
tiene la misma edad que
Gonzalo, su hijo mayor.
Un lustro atrés, se dijo:
es hora de volver la mira-
daacasa. Enlapiscinadel
Champagnat descubrié
que su hijo superaba con
facilidad al resto. Lo me-
ti6 a un club para que lo
puliesen. A los 10 afios,
su Gonzalo fue campeén
nacional en su categoria,
estilo pecho. Papa perdié
larazén.

“Yo aprendi a nadar a
los 8 y desde entonces ja-
mas volvi a hacerlo”. Al-
berto, por suhijo, comen-
z6 a estudiar esta discipli-
na: campeones mundia-
les, los mejores tiempos,
todas las técnicas de en-
trenamiento... Se volvié
un experto. “Llegaba a la
chambaylo primero que
hacia era entrar a una pa-
ginaweb denatacién”.

Reeducé los habitos
de su campedn, le puso
nutricionista, le puso to-

EL LADO OCULTO ALBERTO MUNOZ, socio de Ofisis

El mejor momento es hoy

COMENZO A FORJAR SU EMPRESA CUANDO GONZALO TENIA SOLO DOS MESES. VIVIO SUMERGIDO
EN ELLA UNA DECADA. HA SALIDO A FLOTE PARA BRACEAR JUNTO A SUS AHORA DOS CACHORROS

do. Obvio, papd queria dar-
lelomejor. “Cuando com-
petiainternacionalmente,
meaveriguabalos tiempos
de sus rivales... Todo eso,
sinembargo, lleg6 a serun
error”, reconoce. “Habia
comenzado a vivir la vida
de él”. Claro, y no le habia
preguntado a Gonzalo si él
queria queasifuera...
Elafio pasado, suhijole
dijo que no, que se bajaba
de la combi, que la nata-

cién —a nivel competitivo—
no eramis paraél. Alberto
lo entendié. Acusé el gol-
pe, perolodej6 decidir. Era
consciente de suerror.
Hoy, Gonzaloes suplen-
tedelaseleccién debasquet
del Champagnatyestifeliz.
Juntos venlos partidos dela
NBA. Esosi, papdnoseme-
te mas. “Tenia que hacer
mivida”. Asies; ytres afios
atras, dejoé de serun tedrico
de la natacién. Se zambu-

116. Al principio fueron solo
25 metros al dia. Hoy pue-
de nadar 3.000. El menor,
el de 8 afios, ha comenzado
aemularlo.

Pap4 recuerda que de
noche entraba al cuarto
de Sebastian. “T0 eres mi
oportunidad”, le decia.

Un par de afios antes,
en paralelo, comenzd ain-
vitar al mayor, a Gonzalo,
alas reuniones de planea-
miento de Ofisis. A dife-

rencia de lo que pasé con
la natacién, lo comenz6 a
incorporar al que sierasu
mundo. “Viene, conoce
nuestros objetivos, escu-
chanuestrasestrategias, lo
hellevadoanuestraoficina
en Colombia para que vea
cudnto cuesta crecer”.
Ahora agradece al de-
porte, pues le ha permiti-
do retornar a la escena fa-
miliar, fortificar el vinculo
consusdoshijos. Al princi-

CONSUELO VARGAS
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[EL NEXO]
“El deporte
me ha per-
mitido volver
a la familia,
comuni-
carme con
mis hijos”.

[OFISIS]
Especialista
local en soft-
ware para
empresas.

El 2007 fac-
turd US$1,7
millones.

pio, Tanianadé con él, pe-
ro ella es alérgica al cloro.
Alberto ha descubierto un
placer adicional: nadar le
permite pensar, tomar de-
cisiones y resolver proble-
mas mientras bracea. Por
eso,alahoradel almuerzo,
nolobusquen enla cafete-
ria: el jefe sevaanadar.
Ahora si, ahora estd vi-
viendo suvida; y cuandola
invaden sus cachorros, es-
ta se pone mejor. A



