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Maestro Home Center abrié su primer local en Arequipa. El gerente
administrativo anuncia mas tiendas y complejos comerciales este afio

Su primer

FERNANDO CHEVARRIA LEON
Enviado especial

Hasta el 2007, el crecimiento de
Maestro Home Center (desde el
afio pasado se eliminé el ACE)
habia sido de alguna manera ti-
mido, si tenemos en cuenta que
tiene ya 14 afios en el mercado y
que cerré el afio pasado con siete
tiendasen Lima. Sinembargo, to-
doindicaqueesteanoserdeldesu
despegue en cuanto a expansiéon
y modelo de negocio. ¢La razén?
Vienen varias aperturasy su pro-
piafinanciera. Ayer El Comercio
estuvo en la inauguracién de la
octava tienda de la cadena en el
Pertiy la primera en provincias.
Ellugarelegidofue Arequipayalli
conversamos con Poldi Weil, ge-
rente administrativo dela cadena
dearticulos parael mejoramiento
delhogaryde construccién.

SusplanesenArequipanoimpli-
can solo la instalacion de una
tienda.

Asies. Hemos hecho una inver-
sién de US$12 millones. La tien-
da que acabamos de instalar tie-
ne un surtido y un servicio simi-
laresalos de Lima. La intencién
aqui es tener todo un complejo
comercial. Contaremos con un
hipermercado (se habladela ca-
dena Metro) y tiendas menores.
Maestro tiene 12.000 m? como
caja —area techada més estacio-
namientos—, pero el terreno en
total tiene mas de 40.000 m?. La
idea estener todolisto este afio.

Dejaron entonces de estar solo
del lado minorista. Ahora tam-
bién se estan abriendo paso
como operadores de complejos
comerciales.

Asi es. Este es nuestro segundo
paso como operadores comer-
ciales. El afo pasado inaugura-
mos un Maestro Home Center
en Ate, donde también habrd un
hipermercadoytiendas menores.
Hoy en dia es dificil encontrar te-
rrenos grandes para instalar una
sola tienda, y cuando lo encuen-
tras ya no piensas solo en poner
unatienda, sino en desarrollar to-
doun complejo comercial.

¢QuévienedespuésdeArequipa?

CALCULO. Seguin Weil, el mercado de articulos para el mejoramiento del hogar asciende a unos US$3.000
millones en el Peru. Lima concentra actualmente el 65% de la demanda.

Nombre: Poldi Weil Levy.
Profesién: Ingenieroindus-
trial, graduado en Estados
Unidos.

Situacién familiar: Casado,
contres hijos.

Cargo: Gerente administrati-
vo de Maestro Home Center.
Hobbies: Pasa muchotiempo
frente alacomputadora, ya
que es fanatico de los simula-
doresdevuelo.

Vamos a abrir una tienda en el
cono norte de Lima, exactamen-
te en Naranjal, en Los Olivos.
Otra ir4 en la avenida Colonial,
en el Cercado de Lima (cerca de
la fabrica de colchones Paraiso).
Nuestro tercer proyectoird en el
lote H del centro comercial Joc-
key Plaza, en un ‘power center’
en el que también participard el

La SUV mas ruda que existe, no es para cualquiera.

Grupode Supermercados Wong
(GSW), con Metro. Esta tienda
reemplazardalaqueestienese
mismo centro comercialyquees
mucho mas pequefia. Todo eso
sedebedaresteafo.

¢El proyecto de instalarse en
lo que sera el centro comercial
Plaza Lima Norte (del GSW) si-
gue enlosplanes?

Si. Seguimosalli.

¢A qué otras ciudades planean
arribar?

Arequipa es solo nuestro primer
pasoenelinterior. Llegaremos a
Trujillo antes de fin de afio. Es-
taremos en el centro comercial
Real Plaza Trujillo (que le perte-
nece al grupo Interbank).

Entonces se dapor descontado
que también participaranenlos
centros comerciales de Inter-
bank ubicados en Chiclayo y
préximamente en Huancayo.

Estamoseneso.

¢Cuantoinvertiranenlasapertu-
ras quevieneneste aino?
Méasde US$40 millones.

¢A cuanto asciende el mercado
localde mejoramientodelhogar?
A US$3.000 millones, de los
cuales Limasignifica el 65%, por
lo que estimamos que atin tene-
mos mucho mercado por ganar.
El afio pasado Maestro Home
Center factur6 unos US$250
millones (en el 2006 facturd
US$150 millones), es decir poco
masdel 8% del total del mercado.
Este afio calculamos que llegare-
mosaunos US$350 millones.

¢Como esta creciendo la
demandaenelinteriordel pais?

Estd creciendo a pasos agiganta-
dos, producto del buen momento
econdmico. Elinterior es todo un
reto. Instalamos hace unos dias
una carpaylaverdad es quelade-
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manda fue inmediata. La gente
estd dvida de cubrir esetipo dene-
cesidadesyahoralotienen cerca.

¢Se podria decir que el ingreso
de Enfoca SAFl al accionariado
deMaestroHome Centerhasido
vital para suexpansion?

Bueno, si, en parte.

¢Cuando abriran sufinancieray
cémosellamara?
Atnnotenemosunnombredefini-
do, pero abrira en abril. Queremos
desarrollarconelloel temadelastar-
jetas, queesungrannegocio. Esaes
larazén deesta financieraynopara
competir con bancos ni tener aho-
rros. Simplemente queremos desa-
rrollarnosmejorporesavia.

L6 Es cierto, los
precios de los
materiales para la
construccion han
aumentado, pero
No por un tema de
aqui, sino por un
tema externo 55

En algiin momento se hablé de
una eventual ventade lacadena
afirmas del exterior, concreta-
mente aCencosud. ;Qué hayde
ciertoenello?

Noesverdad, queyo sepa. Nohe
escuchadonada.

Unaspectoimportante actual-
menteeseltemadelosprecios
de los materiales y acabados
para la construccion. ¢{Estos
han subido en los ultimos
meses?

Es cierto, los precios de los ma-
teriales de construcciéon han au-
mentado, pero no por un tema
deaqui, sino de afuera. Sisuben
los precios de los minerales,
suben los de los materiales de
construccién. Estamos sujetos
al mercado global. No hay nada
mas que hacer. n

Mas detalles de lainaugura-
cion en Arequipa en la sec-
ciéon Peru [A13].

TODO QUEDO LISTO

Refineria de
Talara espera
modernizacién

Il Petro-Peru declaré la
viabilidad econémica del
proyecto y solo falta que
se convoque licitacion

EN CAMINO. Petro-Perl estima
invertir US$1.000 millones.

Eldirectorio de Petro-Perti apro-
bé la viabilidad econémica del
proyecto que conducira ala mo-
dernizacién de su refineria de
Talara, el principal activo de la
empresaestatal.

El presidente de la petrolera,
César Gutiérrez, informé que
conelloquedaexpeditoel camino
para convocar, desde el préximo
lunes 24, el proceso de compe-
tencia internacional para encar-
gar la ingenieria, construccion,
supervisién y licenciamiento de
lamodernizacion del sistema in-
tegral de Talara.

El proceso de modernizacién
del principal activo de la petrole-
ra estatal demandard una inver-
sién cercana alos US$1.000 mi-
llones.

El directorio de Petro-Pert1
decidi6 iniciar el proceso de in-
genieriay construccién luego de
evaluar el informe elaborado por
la consultora estadounidense Ar-
thur D. Little, la cual fue encar-
gada de supervisar la viabilidad
econdémica del proyecto. Este es-
tudio fue complementado con el
deimpacto ambiental encargado
ala firma Wash Pert. Gutiérrez
agregd que la asesoria financiera
del proyecto paramodernizar Ta-
lara estaba a cargo de la Corpora-
ci6én Andina de Fomento (CAF).

La modernizacién de Talara
tiene como plazo el 2010, afio en
el cual el Per(1 deberd reducir el
alto contenido de azufre en los
combustibles por parte de las re-
finerias. u

LLC. *Tipo de cambio S/.3.05 segln caja Divemotor al 14.03.08
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visite a su distribuidor

VIVE CON GANAS



