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ADEX SACA LECCIONES DE ERRORES DEL ANO PASADO

Exceso de oferta atecto los
precios de envios peruanos

n Agroexportadoras
deben mirar cultivos
con beneficios en
aranceles, afirman

En el tltimo afio las agroexporta-
ciones peruanas crecieron en casi
50%, peroeste salto trajo también
lecciones a los empresarios del
sector. Segtin Carlos Lozada, pre-
sidente de la Comisién de Agro
dela Asociacién de Exportadores
(ADEX), en el 2007 los precios de
algunos de nuestros principales
productos cayeron debido a un
exceso de oferta. Lozada lo reve-
16 durante el Noveno Almuerzo
Agroexportador, organizado por
sugremio e Interbank.

“Algo quenovimos en el 2006
y sien el 2007 son los pardmetros
con los que debemos planificar
nuestra oferta exportable. Ahora
sabemos que si superamos los
3.500 contenedores de cebolla
amarilla dulce, si superamos las
8.000 hectareas de paprika, si su-
peramos las 90.000 toneladas de
mango, vamos a tener problemas
conlos precios”, explicé Lozada.

Durante su exposicién, el re-
presentante de los 10 gremios
agroexportadores de ADEX dijo
que cientos de productos perua-
nos podrian ingresar con benefi-
cios arancelarios a Estados Uni-
dos, Europay China, perono son
aprovechados. Como ejemplo,
menciondlatara, lasfrutillas (co-
moelardndanoyelaguaymanto)
ylas paltas.
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FAMA. Los espéarragos peruanos son tan célebres en todo el mundo que el desafio es velar siempre por su calidad.

Alhablarde lasituaciondel
sector agroexportador, Carlos
Lozadasefalé unaaltatasade
mortalidad de empresas, pues
entreel 2000y el 2007 se crea-
ron2.193 empresas, pero otras
1.711 dejaron de operar.

Para el viceministro de Agri-
cultura, Luis Sanchez, quien
asistid ala conferencia, es nor-
mal que en un mercado dinami-
co,quecrecearitmode20% al

afio, haya empresas que pier-
dan competitividad y cierren.

Sanchezinformo6 también
que el Banco Interamericano
de Desarrollo (BID) apoyaraun
programade fortalecimiento
institucional en el Servicio de
Sanidad Agraria (Senasa). Pre-
viamente, Lozadaadvirtié que
las limitaciones presupuestales
sonhoy unaamenaza parala
institucion.

INFORME DE CAPECO

Alza de materiales
subiria hasta en 9%
costo de edificaciones
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es de 500.000 viviendas. Para el 2011 el Estado atendera el 50% de esta.

Il Durante este ano el
sector construccién
creceria 15% vy la venta
de insumos hasta 5%

Anteelencarecimientode10,75%
enlos materiales de construccion,
durante esteafiolas edificaciones
podrian sufrir un alza de hasta
9%, segin la Cdmara Peruanade
la Construccién (Capeco). Todo
dependeri del tipo de construc-
cién: si se trata de una vivienda
de tres pisos, el incremento seria

38.604

créditos Mivivienda fueron
colocadosenel 2007, porun
monto de US$823 millones.

US$2.200

millones invertira el sector co-
mercial en los proximos dos
afnos. Entelecomunicaciones
seinvertiriaelmismo monto.

de 3,5%, pero si el proyecto es de
mayor tamatfio el costo se elevaria
hasta en 9%, indicé Lelio Bala-
rezo, presidente de Capeco.

El alza del acero es lo mas pre-
ocupante para Balarezo. “Notene-
mos como controlarla ya que de-
pendedelademandamundial que
tiendealalza”, dijo. Sin embargo,
destacéla reduccion dearanceles
dispuesta por el Gobierno.

CRECIMIENTO SOSTENIDO

“Desde el 2002 hemos tenido un
crecimiento sostenido en el sec-
tor”, coment6 Balarezo. Solo en
enero —agregd— la construccién
creci6 21,2% con relacién al afio
pasado, y para el 2008 se proyec-
tasuperar el 15%, por lainversién
estatalylasconcesiones, que supe-
ranlos US$4.000 millones.

El mercado de oficinas es uno
delos rubros de mayor expansion
debido al crecimiento econémico
y alallegada de empresas del ex-
terior. La demanda se concentra
en oficinas de tipo Ay A+ con un
dreade2.000 m?. Enlos préximos
dos afios se estrenardn 30 edifi-
cios de oficinas en Lima, ubica-
dos principalmente en San Isidro,
Miraflores, Surco, LaMolinay San
Borja con un precio promedio de
US$1.222 porm?, queresultal7%
masaltoqueenel2006.

En cuanto a programas habi-
tacionales, Balarezo destac6 que
Techo Propio se plantea como el
de mayor movimiento. Hasta el
2011, dijo, el Gobierno atendera
€l50% delademanda conlacons-
truccién de 250.000 viviendas. m

De acuerdo con la informa-
cién presentada por ADEX, el
Per(1 aprovecha 135 partidas en
el mercado de EE.UU., pero no
aprovecha otras 474. En el caso
de Europa, las partidas usadas
son 182y las no usadas 253. En
China, apenas se utilizan 19y se
dejan delado otras 359.

Lozadallamé alos agroexpor-
tadores, tanto a los nuevos como
alos experimentados, aentraren
estos espacios. “Hay un monton
de productos que todavia no se
exportany enlos que podriamos
enfocarnos parano saturar mer-
cadosy crearnos un problema”.

En ese marco, dijo también
que no todos los agroexportado-
res estuvieron trabajando con es-
tdndares de calidad, lo cual perju-
dica al conjunto de los que estin
en el rubro. Cit6, como ejemplo,
el caso de unos citricos expor-
tados a Estados Unidos que no
cumplian el grado de acidez re-
querido. Un problema similar
afront6la paprika.

INNOVACION
La exposicién de Lozada fue el
preambulo de la que dio Carlos
Gustavo Cano, ex ministro de
Agricultura de Colombia y ac-
tual director del Banco Central
de su pais. Cano, quien vivio y se
desarroll6 como exportadoren el
Pertientre 1999y el 2002 (antes
deretornara Colombia),llamé a
los exportadores reunidos en el
almuerzo a innovar para seguir
desarrollandose. Sefald, asimis-
mo, que los estados deben tener
programas de apoyo y financia-
miento, pero que estos deben ser
selectivos y dirigirse a quienes
innovany aplican tecnologia.
Con cifras, Cano explic6 que
los precios dela soya, el maizylas
oleaginosas seguiran subiendo
porque hay dos demandas muy
fuertes y en tensién. La prime-
ra es la delaindustria de los bio-
combustibles. La otra fuente de
demanda es la de los pobres en
paises emergentes, que al ver una
mejora en sus ingresos comien-
zan a consumir carne. Los insu-
mos de laindustria pecuaria son
los mismos (soya, maiz, granos).
Cano dijo que esta situacién
urgealosestadosyalasempresas
ainvertir mas en biotecnologia, a
travésdelacual selogrard aumen-
tar la productividad agricola. La
biotecnologia, dijo, es también
indispensable para descubrir
nuevos insumos de los biocom-
bustibles, para asiir encontrando
unbalanceentrelasdemandas. m

SIN QUORUM

Proyecto de
UN quedo6
pendiente

Il Reconsideracién sobre
crédito fiscal no entré

al debate del pleno.

CCL urge a aprobarlo

La decision final del Congreso
sobre el proyecto 1397, que pro-
pone la eliminacién de formali-
dades para acceder al crédito fis-
calyqueplantea consignarsoloel
RUCynombre del emisor en las
facturas, qued6 pendiente. Para
el momento en que se propuso
la votacién, no habia el quérum
necesario en el hemiciclo.
Mientras tanto, la Cdmara de
Comercio de Lima (CCL) emi-
ti6 una opinién sobre el proyec-
to propuesto por Unidad Nacio-
nal. “Esfalsoquelanuevaleyesté
eliminandolanumeraciéndelas
facturas,ladescripcién del bieno
servicio prestado y la identifica-
cién exacta dela operacion”, dice
el pronunciamiento: “Se quiere
atemorizar al Congreso”, anade.
Segun el gremio empresarial,
no se estd cambiando la Ley de
Comprobantes de Pago y, ade-
mas, el proyecto1397 dice quelos
comprobantes deberan estar “de
acuerdo con las normas que sus-
tenten el crédito fiscal”.
Ennoviembre del 2007 el Par-
tido Aprista presenté el proyecto
1849, que es igual al de Unidad
Nacional, pero agrega que las
facturas deben presentar des-
cripcién del bien o servicio y nu-
meracién correlativa. El proyecto
sigue pendiente de dictamen en
la Comisién de Economia, que
presideactualmente Unidad Na-
cional, bancada que sustenta el
proyecto1397. n

EN MARZO Y EN SOLES

Aumenta en 3,21%
la tasa promedio en
créditos de consumo
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¢DESACELERACION? Para Asbanc, las recientes medidas del BCR
empezaron a surtir efecto en el crecimiento de los créditos de consumo.

Il Asociaciéon de Bancos
adjudica el incremento
a las medidas del Banco
Central de Reserva

Latasa de interés promedio para
créditos de consumo en moneda
nacional seincrement6 3,21%en
marzo, en parte debido alas me-
didas adoptadas recientemente
por el Banco Central de Reserva
(BCR), informé la Asociacién de
Bancos (Asbanc).

Latasa promedio en soles su-

ELDATO

Tasa interbancaria
Las tasas interbancarias
en moneda nacional su-
bieron en promedio, de
5,24% en febrero, a5,39%
en marzo. Las mismas ta-
sas, en el caso de ddlares,
disminuyeronde 7,16% a
6,50% en el mismo perio-
do, segun el reporte de la
Asociacién de Bancos.

biéde 38,15%a42,36%, mientras
queenel casodelos préstamosen
délares, seelevoen 0,21%.

La asociacién explicé que la
reciente elevacién del encaje
bancario en moneda nacional y
extranjera, de 7% a 8%, y la ele-
vacién delatasa deinterés dere-
ferencia del Banco Central han
empezado a tener efecto en el
otorgamiento de créditos, ya que
enla pricticaestos tienen menos
recursos para prestar.

Ademis, Asbanc sostuvo que
otro factor que explica el incre-
mento del costo del crédito es
una mayor atencioén a los clien-
tes de sectores con menores in-
gresos, los que constituyen una
cartera de mayor riesgo.

TAMBIEN LOS HIPOTECARIOS

El reporte de la asociacién tam-
bién indica que los créditos hi-
potecarios aumentaron sus tasas
promedio en 0,07% en marzo,
mientras que los préstamos para
vivienda en délares disminuye-
ronen0,15%.

Con esta elevacion, explico
Asbanc, los créditos hipotecarios
en soles, cuyo promedio pasé a
9,51% en promedio, volvieron a
colocarse por encima de los cré-
ditos en ddlares (9,42%), lo que
noocurria desde al afio pasado.

Latasa deinterés en soles pa-
ra las microempresas bajé de
35,94% en febrero a 35,63%,
mientras que aquella para el sec-
tor comercial también registrd
un descenso, al pasar de 9,69%
enelmesanteriora8,58%. =

devista

Una estrella en la frente

Rolando
Arellano

Doctor en marketing*

Algunos de nuestros lectores se
preguntaran qué significa el lla-
mado grado de inversién obteni-
doporel Pertirecientemente. La
mejor manera de explicarlo, dis-
culpando la banalidad del ejem-
plo, esla de decir que es una es-
trella que, como alos nifios que
se portan bien en el nido, le po-
neenlafrente al paisla comuni-
dad econémica internacional. Si
bien esta calificacién es muyim-
portante para cualquier pais, pa-

rael Periiloesmuchomis,enla
medida en que nuestro pais, con
elmismo presidente, recibié ha-
ce unos afios el gorro de castigo
queenlos colegiosle ponenalos
que se portan mal.

El lector se preguntara cul
es el beneficio directo que trae
a un pais la obtencién del gra-
do de inversién, y la respuesta
es ninguno. No es que por ese
grado se reciba un premio en
efectivo, se generen automati-
camente créditos o se obtenga
algin beneficio tangible. No.
El efecto es Ginicamente de ima-
gen, que 1o es poca cosa pues

Esta estrella
tiene exactamente
el efecto contrario a
las orejas de burro
que le pusieron en
1988. Recordemos
que en esas epocas
nuestro pais fue
declarado paria
de la economia
internacional

los beneficios indirectos son
muy importantes. Con la estre-
llaenlafrente, que en América
latina solamente tienen Chiley
México (Brasil estaria cerca, qui-
zis parael proximo ao), el Perti
se vuelve un lugar reconocido
como mucho més seguro para
lainversiény eso atraerd en un
tiempo a mds inversionistas, y
también hard que bajenlastasas
de interés que se cobren sobre
los créditos que nos otorguen.
Gran beneficio.

Como deciamos arriba, es-
ta estrella tiene exactamente el
efecto contrario a las orejas de
burro que le pusieron al Pert
en 1988. Recordemos que en
esas épocas nuestro pais fue
declarado paria de la economia
internacional, cuando el pre-

sidente Alan Garcia proclamoé
abiertamente que pagariamos
nuestras deudas internaciona-
les solamente con lo que nos
sobre de otras obligaciones in-
ternas. Aclararemos que esta si-
tuacién fue también tinicamen-
teuna cuestién deimagen, pues
enrealidad, eso eraexactamente
lo mismo que ya estaba hacien-
dolamayoria de paises latinoa-
mericanos, y eralo que ya hacia
el Perticon Belaunde. El proble-
ma se generd porque, en lugar
de continuar haciéndolo en voz
baja, a nuestro presidente se le
ocurrié gritarlo avoz en cuello,
obligando asi a la comunidad
financiera a declarar como pér-
dida lo que antes llamaba sim-
plemente cuentas por cobrar. El
pez por la boca muere, dice con

razén el refran popular.

Veinte afios después, el obte-
ner el reconocimiento de la co-
munidad econémica, median-
te el otorgamiento del grado de
inversion al Per(i, muestra que
yano solo los peruanos —las re-
cientes declaraciones de Mario
Vargas Llosa sobre el presiden-
te son un caso remarcable— es-
tan comenzando a perdonar a
Alan Garcia. Hoyla comunidad
financiera del mundo le otorga
también un perdén manifies-
to, una estrella en la frente, que
ojala, por el bien de todos, se
comprometa a guardar celosa-
mente. |
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