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ESFUERZO0S. Oscar Gémez y Luisa Machado son una pareja de
esposos con discapacidad que ha encontrado en los estampados y la
serigrafia el camino para salir adelante. Ellos ganaron un concurso y
crearon su propio taller. Ahora su suefo es competir con Gamarra

La estampa del progreso

FOTOS: LUCERO DEL CASTILLO

Oscar Gémezesti apuntandocon
lapistola de calor a sunueva crea-
cién: es un disefio pulcro con la
propaganda de una libreria cerca-
naasucasaen Puente Piedra. El
hombre de los estampados ha se-
guidocon pacienciaytesénlos pa-
sos para darle vida y color a unos
polos grises: limpiar el bastidor,
mezclar el fijador con la pintura
y mediry calzar el molde en per-
fecta proporcién antes de tefiirla
malla. Gémez es un optimistaen
el mundo delos negocios: donde
algunos ven tareas tediosas, él ve
pruebas por superar; donde otros
sienten la falta de apoyo e incom-
prension, élsiente ganasdesalira
la calle para buscar més clientes.

Asus 33 afos, es capaz de re-
correr sudistritoy sufrir de calor
y de dolor con tal de vivir el sue-
fio que lo sedujo cuando estaba
en Cajamarca. Cuando vio que
un maestro discapacitado y con
principios no tenia lugar dénde
ensefiary decidi6 venira Lima.

Goémeznonosvaacontarlatris-
te historia del nifio que sufri6 de
polioehizode suvidaunlamento.
Brevemente, éldird que cayenfer-
mo,quesu piernaizquierdaquedd
paralizadayque esadolencialolle-
vbaacercarsea Dios. Ese episodio
sirve para descubrir uno de los ci-
mientos en los que se sostiene su
taller de estampados y serigrafias
Méis que Vencedores:lafe.

El otro es el ejemplo de su pa-
dre:un hombre que perdi6 la mo-
vilidad en una pierna a causa de
una lesién y cuya discapacidad
no le impidi6 seguir con su vida.
Sembréy coseché sus productos
hasta el final de sus dias. Perola
pieza clave en el desarrollo de su
negocio es su esposa Luisa Ma-
chado, unajoven sordomuda que
sigue de cerca sus pasos y mane-
ja las cuentas del negocio. “Nos
comprendemos de maravilla: mi
esposa es tan bonita, tan preciosa
ynos llevamos tan bien”, dice es-
tampando suamor.

Ahora el hombre dela serigra-
fia alza el bastidor y empieza a su-
pervisar el trabajo. A su costado,
Luisa sigue atenta el control de ca-
lidad. De pronto, élseda cuentade
un detalle en una letra: una parte
dela pintura se desprendi6 al mo-
mento derociar aguaen el molde.
Inmediatamente, élhace un gesto
con su mano muy cerca del oido:
“hisopo”,entiendeellaysaledispa-
radaabuscaruno. Oscary Luisase
conocen hace diezmeses, sololle-
van cuatro de casados, pero su co-
municacién alcanzaunnivel altisi-
mo. Ellanuncaasistié alaescuela
nisabeexpresarse mediantesefias,
peroambos han creadoellenguaje
del progresoa puntadeesfuerzoy
perseverancia.

A Gémezle gustadecirquela
vida es igual para todos. Que si
se enfrenta a obstaculos, que si
tiene que cargar bultos pesados,
siempre habrd alguien paradarle
unamano. Quenoletiene miedo
anada. Sus experiencias permi-
ten entender su postura ante el
mundoy en sus palabras no hay
niun apice de soberbia: es puro
deseo de superacién.

Su taller es una muestra del
ingenio por salir adelante: la me-
sa de fotograbado es una comoda
con focos deluzen suinterior pa-
ra impregnar los disefios en las
mallas de sus bastidores. Sus ga-
nas sobrepasan la austeridad del
taller: cuenta con un tablero con
cinco mesas para estampar po-
losy, sinembargo, sus deseos por
crecer hacen que acepte pedidos
de medio millar de prendasyy ter-
mine junto a su esposa trabajan-
dohastalamadrugaday pasando
frio. El espacio no estd completa-
mente techadoylaventanasolola
cubre unamadera.

“Les digo a mis hermanos:
‘Tengo un afio en Lima y ya ten-
gomitaller’. Pero ellos me dicen
que debe ser grande y yoles digo
queundia serd asi. Porque yono
pienso quedarme acd, quiero co-
dearme y competir con la gente
de La Parada y de Gamarra, es-
tampar cosas grandes”, expresa.

EL MAESTRO
Antes de llegar a Puente Piedra
y formar su taller junto a Luisa,

ESFUERZO. Oscar tiene una pierna paralizada y Luisa es sordomuda. Ambos se enamoraron, se casaron y formaron el taller Mas que Vencedores. Los pedidos los reciben al 9960-60029.
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DISENOS. Estos son los primeros modelos que hizo Luisa en el taller de estampado v serigrafia. Ni bien empe-
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z6 el curso compro sus polos y se puso a vender. También teje carteras, pero dice que termina muy cansada.

Quiero
codearme y
competir con
la gente de La
Parada y Gamarra,
estampar cosas

Gomez sofiaba con estar delante
de un salén de clases. Imagine-
mos: Nacer en Quinden, un ca-
serio olvidado en la provincia de
San Miguel en Cajamarca, don-
de hay un solo colegio para mas
de cien alumnos. Donde los pro-
fesores no llegan durante uno,
dosytres diasylavida parece un
recreo eterno sin esperanzas de
futuro. En esas condiciones, en
las que muchos pueden sumer-
girse en una pesadilla, Gémez
tuvo un primer suefio: “Seré pro-
fesor para ensefar a los nifios a
ser hombres de provecho para
el pais, para que tengan cultura
y conozcan su tierra y se identifi-
quenconella”.

Solo consiguié un trabajo vo-
luntario y terminé por desilusio-
narse con el grado de corrupcion
que asegura habervistoalahora
debuscarunempleo: “Mepedian
dineroacambiodeunaplaza, pe-
ro yo tengo mis principios”. Es
en ese momento que decide ve-

CALIDAD. Después del proceso de fotograbado se examinan las pren-
das. De haber alguna falla, se corrige con un hisopo bafado en pintura.

DISENO. El taller Mas que Vencedores elaborara los polos para el
Serenazgo de Puente Piedra y para una libreria. Espera seguir creciendo.

nira Lima. Alllegar, “fue deses-
perante porque no conocianada,
nila UGELnilos colegios donde
irabuscar trabajo. Melevantaba
tempranoy con mis documentos
ibaal paraderoy preguntaba para
llegarala UGEL de Comas. Pos-
tuléy logré ganar una delas tres
plazas para cubrir una licencia
portresmeses”.

Cuando acabb su contrato y
estaba triste y a punto de volvera
Cajamarca, Gémez fue invitado
aparticipar de un taller de estam-
padoyserigrafia para discapacita-
dos. Elasegura que siempre tuvo
laidea de aprender a disefiar po-
los: “Ese era otro de mis suefios”.
Comproé sucomputadorayasisti6
al curso donde conoci6 a Luisa.
Ahora Gémez sueltauna sonrisa
y recuerda cuando fungia de tra-
ductor de Luisa parael restodela
clase. Fueron dos meses de ena-
moramiento e intenso trabajo:
“Muchos abandonaron, pero yo
me quedaba hasta el iltimoy por

Nos
comprendemos de
maravilla: mi esposa
es tan bonita, tan
preciosa y nos
llevamos tan bien

esome molestaban: Ya acabaron
lasclases, ¢cudndotevasair?”.

LOSESTAMPADOS
Goémeznunca se fue, siguié has-
tael final a su profesor, y también
yendo siempre detrs de Luisa.
La cercania con su maestro y su
compafierale permitieron dos co-
sas: aprender mas que el restode
los alumnosy terminar conquis-
tandola. Luego, él la animé para
inscribirse en el taller MiIdeade
Negocio promovido por Propoli,
donde fueron capacitados en
marketing y ventas y formularon
un plan empresarial para postu-
lar al concurso Crea tu Negocio,
yganaron. Coneldineroobtenido
formaron su propio taller. Hoy,
Goémez forma partedela Mesade
Concertaciéon de los Emprende-
dores de Puente Piedray suvida
esunejemploenlacomunidad.
La pareja de los estampados
muestra sus primeros disefios:
sonmoldes de almanaques, tarje-

tasydibujos que hizodurante el ve-
rano. Gémez recuerda susinicios
cuando salia temprano a tocar las
puertas de tiendas y negocios para
ofrecer sutrabajo. “Fue muy dificil
y costd mucho. Lacaminadanola
sentia, perollegaba cansado ymis
hermanos se preocupaban por mi
estadodesalud”, cuenta.

Habia momentos durante
esas largasjornadas de busque-
dadeclientes en que se extravia-
ba. “Pero tomaba un mototaxiy
salia del problema. Al final, sa-
caba adelante el negocio”. G6-
mez estd agradecido con el apo-
yo de Propoli, de la Unién Euro-
peayde sumaestro de estampa-
dos William Adrianzén. Emo-
cionado, revela que un amigo
le ha prometido contactarlo con
unaempresa dedicadaalafabri-
cacién de prendas cuya mayor
produccién estd centrada para
el mercado extranjero. Sabe que
paraeso tiene que implementar
su taller y contratar mas perso-
nal: son cuatro mil prendas dia-
rias por estampar.

Goémezrecuerdaaalgunosde
sus compaiieros del curso quie-
nes se podrian sumarasutaller.
Tambiénrecuerdalallamadade
Lili Trujillo, una madre discapa-
citada cuyo negocio de estampa-
dos quebré alos meses de haber
ganado el mismo premio que él.
“Consigue clientes y contratos y
los hacemos aci. China, yo no
he sido el inico en ese taller, so-
mos varios jévenes que estamos
en la necesidad y ese esfuerzo
no va a quedar tirado en el sue-
lo”,laanimé.

Antes de darle colorala prime-
radocena de polos para una libre-
ria, Gébmezhaceunabreveexplica-
ciénsobrelasclasesde pintura. En
minutosyconlaayudade suespo-
sa Luisa ha acomodadolamallay
empiezaallenarladecolor. Asegu-
raque esuna sustanciaque nunca
se seca y que le permite producir
en serie sin problemas. Viéndo-
los entre bastidores tefiidos y con
la prenda recién estampada, uno
empieza a creer en el proyecto de
esta pareja: “En diez afios me veo
con un taller grande y bien com-
plementado, donde mis hijos
aprendanyconozcanelnegociode
sus padres, que sepan de nuestro
esfuerzoy que trabajamos para sa-
car la familia adelante. El negocio
no tiene que desaparecer”. Y sus
estampados tampoco. ]



