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TRADICIONES. La familia Barrena es una de las pioneras en elaborar
los accesorios para el caballo peruano de paso: desde monturas hasta
bozales. En 31 anos, su apellido es una marca solicitada por criadores y
jinetes del Pert y el mundo. Hoy exporta el 70% de su produccion

Un artesano a galope

Flavio Barrena ha decidido poner-
se cobmodo: se ha sentado en una
de susviejassillas colocada sobre
un caballete en el cuarto de exhibi-
cién de su casa taller en Indepen-
dencia. Barrena estd en esa edad
enlaqueel contacto conlas cosas
del pasado es esencial paranarrar
larutadelavida. Asus 87 afios, sus
manos sobre la montura siguen
descubriendo el método emplea-
doporelartesano: “Estaeslatécni-
ca del sindwich, una madera so-
bre otrahasta dar con el chasis de
lamontura. Luego, se reviste con
cuerorepujadoylosdibujos”.

Barrena pertenece a esaestirpe
de hombres apasionados por su
trabajo: desdehacemasde 30 afios
suvidahaestado dedicadaaensal-
zar la belleza del caballo peruano
depasoconlaelaboraciéndeacce-
sorios tallados amano. Unalabor
de filigrana valorada y apreciada
entre criadores, chalanes y aficio-
nadosdel Perty delmundo.

Su apellido se ha convertido
en una marca solicitada en los
concursos de Mamacona, Ciene-
guilla o Ica, y en las tltimas dos
décadas sus disenos han adqui-
ridomayor presenciaenlos cam-
peonatos de Estados Unidos.

Incluso disehiadores como Lu-
ciano Benetton han puesto sus
ojos sobre sus obras con gran in-
terés. Elmagnateitalianofueasu
tienda en Mirafloresy pidid quele
confeccionaran unas correas pa-
radama con sus trenzados. Afios
atrds, ladisefiadora Claudia Berto-
lero también recurri6 alos Barre-
na para crear su coleccién inspira-
da en el caballo peruano de paso.
Sustrajes cautivaron en Paris.

Elhombre delos cueros empie-
zaaconvertirse en unaespecie en
extincién en el mercado delas pro-
ducciones a gran escala y los pro-
cesos industrializados. En un mo-
mento en el quelafiguradel caba-
llo peruano de paso se ensalza co-
mosimbolo deidentidad nacional
yesreconocido por esa eleganciay
suavidad al andar, Barrena empie-
zaaescuchar los frutos de sudedi-
cacién: “En Estados Unidoslagen-
te pide monturas Barrena. Esuna
gran alegria y me llena de orgullo
escuchareso”, seemociona.

Suhijo Albertoescuchaatento
surelato y aporta historias cuan-
dolamemoriafalla. Estd paradoa
su costado como cuando era nifio
y salia del colegio disparado para
estarjuntoa su padre durante ho-
raseneltaller. Cuentaquesure-
presentante en Estados Unidos,
Chery Aldrich, lollevé auna fabri-
caenlaque producian 250 mon-
turas a la semana. Un producto
cuyo costo es de 150 ddlares y su
tiempo devida, al contrario delas
de Barrena, esde tres meses.

En Estados
Unidos la gente
pide monturas
Barrena. Es una
gran alegriay me
llena de orgullo
escuchar eso

La visita sirvi6 para que Al-
drich le demostrara el valor de la
tradicién seguida por su padre:
“Conserva el trabajo artesanal,
noquieroquecambieslalineade
tus productos porque eso nonos
interesaacd”.

Hoy, la talabarteria de los Ba-
rrena elabora 10 monturas a la
semanay cada una puede costar
diez veces mas que la estadouni-
dense. E170% de su produccion
estd destinado al extranjero.

Enelespacioataviado porrien-
das, bozalesymonturasdestacaun
cuadroenunaesquina:esundiplo-
ma otorgado por la Asociacién Na-
cional de Criadoresy Propietarios
de Caballosde Paso “por sumagni-
ficalaborenlaartesania...”. Elreco-
nocimiento datade1979. Cuando
Barrena tenia dos afios de haber
formado suempresa. Cuandode-
cidi6 confiar en las palabras del
criador Fernando Grafiatras cerrar
latalabarteria delafamilia Canepa:
“Barrena, sigue haciendo montu-
ras,yotevoyatraerclientes”.
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HERENCIA. Las monturas, riendas, frenos y bozales de los Barrena se exportan a Estados Unidos, Canadd, Centroamérica, Francia y Alemania. Estan esperanzados en que con la llegada
de Leonardo, el nieto, la empresa crezca mas, pues aseguran que les falta tiempo. También suefian con que la pequefa Valeria se incline por el disefio y vea la confeccion de trajes.

PEDIDO. Los Barrena cuentan con 12 trabajadores fijos y 18 que laboran al destajo. Producen todo
el ano, ya que los criadores regalan monturas por fechas especiales, incluso si no hay concurso.

EL ORIGEN

La primera montura que hizo
Flavio Barrena fue cuando era
apenas unnifio. Su padre, quien
tenia haciendas en Cajamarca,
le habia regalado un caballo, y
cuando le pregunté por la silla,
élle contestd: “Alli tienes los mo-
delos yla madera, hazlos”. Ase-
gura que en esos afios iba donde
el pintor José Sabogal , quien al
igual que élvivia en Cajabamba.
“El dibujaba el caballo y la mon-
turayyome copiaba”, relata. Ese
fue su primer trabajo.

Muchosafiosdespués, tras caer
supadreenfermoy perder sus tie-
rras, Barrenavinoa Limaabuscar
empleo. Esen esta parte delahisto-
riaqueelapellidoCénepapasaaser
unrecuerdoquesaltaenlamemo-
ria constantemente como si fuera
un caballo al galope. Fueron los
hermanos José y Alberto Canepa
quienes le dieron trabajo, primero
ensufibricadejabones,ydespués
en la talabarteria La Llamita, en el
Centrode Lima. Eraelafio51.

La confianza labrada con los
anos de esfuerzo hizo que, antela
muertede Alberto, asumieralaad-
ministracién del negocio de caba-
llos. Sin embargo, al tiempo falle-
ci6JoséyBarrenatermindenlaca-
lle con una maquina de coserysin
un sol. Su lucha por mantener el
negociolollevbaenfrentarseal he-
rederoyse qued6 sin beneficios.

Ahora Barrenahahechounes-
fuerzo por subiral tercer pisode su

DETALLE. El tallado, repujado y calado en cuero es un trabajo que
requiere de varias manos y procesos para su perfecta elaboracion.

Tuvieron que
hacer bozales para
perros para juntar
un capital. En un
momento pensaron
dejarlo, pero
llegaron clientes

taller donde los hombres repujan
el cuero. Suhijo Alberto esti con-
tindole como repararon la maqui-
nadelallamita. Esunaescenaen-
trafiable entre padre e hijo. Dos se-
resalosqueuneelimpetu porme-
jorar el arte del tallado y repujado
encueroyelamoraloscaballos.
Conesaherramientay conlos
artesanosde La Llamitaes que Ba-
rrenallegbéaIndependencia. Lavi-
vienda era precaria y utilizaban el
garaje como taller. El primer afio
tuvieronquehacerbozalesyarnés
para perros para poder juntar un
capital e invertir. En un momen-
to, pensaron cambiar de rubro y
orientarsealafabricaciéndemue-
blesde cuero, pero, tal comoledijo
el criador Fernando Grafia, los
clientes empezaronallegar.
“Hasta acd venian criadores,
jinetes y turistas a preguntar por
Barrenaylas monturas”. Conlos
afios, los pedidos aumentaronysu
hijo Alberto empez6 a viajar al ex-
tranjero llevando sillas para caba-
llos. “Este es un centro de produc-

CALIDAD. A la semana, el taller de los Barrena suele hacer 10 monturas. Un trabajo como
este puede costar 1.500 dodlares en el extranjero. El cuidado artesanal tiene reconocimiento.

cién que ha crecido mucho. Aho-
ra siento que falta espacio. Dos de
mis hijasestdn en Californiayhan
puestosustiendas. Ymihijo Alber-
todirige el negocio en Lima”, dice
el maestro tallador, quien suele pa-
sarsusdiasensufundode Huaral,
consuesposaysus 14 caballos.

LAHERENCIA
Alberto Barrena ha dejado atras
a su padre para conducirnos al
cuarto piso, donde funden el ace-
ro paralos estribos, la pieza don-
de el jinete descansa sus pies.
Mientras vamostrandoel trabajo
que hacen sus hombres, revela
sus deseos de tener a su hijo Leo-
nardoasulado. Elestd en Estados
Unidos estudiando marketingy
llegard en julio. “Quiero darle to-
do mi conocimiento para que se
encarguedeltallery quesigacon
latradicién”, sefiala.
Hace20afios que Albertotomd
el control de la empresa y le pu-
so sunombre. Dice que sus her-
manas le dicen que no pare tanto
tiempo en el taller. Que se mude
y separe el trabajo del hogar. Al-
berto confiesa que la inicarazén
porlaque saldra es para estar mas
cerca de sus clientes y porque ya
notiene espacio para sus emplea-
dos. Piensamudar el talleraun te-
rreno colindante con la tienda de
Miraflores. “Soy el hombre mas
felizylibre del mundo aca. Sime
quitas esto muero”. La tradicién
haencontradosuheredero. L]



