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What’s News—

INTERNACIONAL

La Fed anuncio su séptimo
recorte en la tasa basica de
interés desde el inicio de la cri-
sis de crédito en julio de 2007.
El comité de politica monetaria
del banco central de EE.UU.
rebajo la tasa referencia en un
cuarto de punto porcentual,

a 2%, su nivel mas bajo desde
fines de 2004, y sefiald que
podra hacer una pausa en los re-
cortes en medio de los temores
de recesion. Ayer, el Departa-
mento de Comercio informd
que el PIB de EE.UU. crecio
0,6% en el primer trimestre.

m Time Warner, conglomera-
do estadounidense de medios,
anuncio que escindira su divi-
sion de TV por cable, sin ofrecer
detalles sobre como estructu-
rara la transaccion. La empresa
reporto una ganancia neta de
US$771 millones en el primer
trimestre, 36% menos que lo
registrado un afio antes.

m British Airways, aerolinea
del Reino Unido, y sus pares
estadounidenses American
Airlines y Continental Airlines
estan negociando la creacion de
una alianza de marketing, anun-
ci6 la compaiiia aérea britanica.
Segun fuentes al tanto, dicha
alianza tendra que enfrentar el
escrutinio de las autoridades
antimonopolio.

m Procter & Gamble terming su
tercer trimestre fiscal el 31 de
marzo con una ganancia neta
de US$2.710 millones, 7,9% mas
que en el mismo lapso de 2007.
El gigante de productos para el
hogar y cuidado personal ad-
virtio que el alza en los precios
de los commodities continuara
presionando sus resultados.

m BG Group, compaiiia brita-
nica de gas, ofrecio US$12.000
millones para adquirir a Origin,
la mayor productora de gas de
Australia. Los analistas creen
que los accionistas de Origin

no podran resistirse a la oferta,
que paga una prima de 40%
sobre el valor de las acciones de
la empresa al cierre del martes.

m Essar, sidertrgica india,
informo que comprara a la
productora y distribuidora es-
tadounidense de acero Esmark.
La transaccion fue valorada
por ejecutivos de Esmark en
US$1.100 millones.

m El Banco de Jap6n rebajo

de 2,1% a 1,5% sus previsiones
de crecimiento de la economia
para el afio fiscal que terminara
el 31 de marzo de 2009. El banco
central japonés baso su decision
en el crecimiento econdmico
mas lento en EE.UU. y otros
paises y las alzas en los precios
de energia y materias primas.

m La confianza en la econo-
mia de la zona euro entre los
empresarios del bloque cayd en
abril a su nivel mas bajo desde
agosto de 2005, demuestra una
encuesta mensual realizada por
la Comision Europea.

m Siemens report6 una caida
de 68% en su ganancia neta

del primer trimestre frente al
mismo lapso del aiio anterior,
a US$597 millones. El conglo-
merado alemdn de ingenieria
ha sido afectada por rebajas
contables para cubrir pérdidas
en divisiones en desaceleracion
y por un incremento en los cos-
tos ligados a una investigacion
de corrupcion que involucra a
algunas de sus filiales.

REGIONAL

ulti-Long, empresa

brasileiia especializada
en reestructuraciones, ofrecio
US$1.500 millones por Ali-
talia, informo su presidente
ejecutivo Michael Breslow. Ni
el gobierno italiano, dueiio del
49,9% de la aerolinea italiana,
ni los ejecutivos de Alitalia
comentaron la oferta. Hace
dos afios, Multi-Long hizo un
intento infructuoso de comprar
la aerolinea brasilefia Varig.

m Pemex identificd siete nuevos
campos de crudo y gas natu-
ral y ha iniciado los estudios
para calcular sus reservas
potenciales, informo Luis
Ramos, gerente de reservas de
hidrocarburos de la petrolera
estatal mexicana.

mIsonor, eléctrica espariola, se
adjudico una concesion de 30
afos para gestionar dos lineas
de transmision. La firma ofreci6
US$181 millones por el proyecto,
informo el gobierno peruano.

m Las autoridades antimono-
polio de México abrieron una
nueva investigacion, la octava
en cinco meses, sobre supues-
tas practicas anticompetitivas
de las empresas del magnate
Carlos Slim. El principal blan-
co son las telefonicas América
Movil y Telmex, ambas consi-
deradas dominantes.

m Ecuador confirmé que asu-
mira el control de la operacion
de Porta Celular, una filial de
América Movil, a partir del 29
de agosto. Conatel, el ente regu-
lador de las telecomunicaciones
en Ecuador, desestimo la ultima
oferta que hizo la empresa
mexicana.

m Mexichem, empresa qui-
mica mexicana, acordo pagar
US$33 millones a la britanica
Fiberweb por Bidim, fabricante
brasilefio de poliéster y otros
productos textiles.
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La reduccion en el envio de remesas desde
EE.UU. elevaria la pobreza en America Latina

POR MIRIAM JORDAN

El enfriamiento econémico en Esta-
dos Unidos aunado a los esfuerzos por
restringir la inmigracion ilegal esta
provocando que muchos menos inmi-
grantes latinoamericanos envien reme-
sas a sus paises de origen.

Un informe publicado el miércoles
por el Banco Interamericano de Desa-
rrollo (BID) hall6 que el porcentaje de
los inmigrantes en EE.UU. que envian
remesas cayo6 alamitad a principios de
este afio, en comparacion con el 73% de
hace dos afios.

Joel Hernandez, quien por cinco
afios gozd de trabajo estable en el sector
delaconstruccion, dice que hasta fines
del afio pasado ganaba unos US$1.400
almes y enviaba un tercio de esacifraa
sus dos hijas en Pert. Ahora quele salen
menos trabajos, “mando dinero a casa
cuando puedo”, dice el jornalero de 39
aflos que vive en Maryland.

Para ahorrar dinero en el alquiler
de su departamento, Hernandez con-
siguid que otros tres inmigrantes se
fueran a vivir a su departamento, don-
deyavivianotrostres. Laidea es dividir
los US$1.000 mensuales del alquiler y
quedarse con mas dinero para mandar
a Peru. “Tengo que mantener a mis hi-
jas”, dice. “Para eso vine”.

El informe del BID revela la prime-
ra desaceleracion enlas remesas desde
quelainstitucion empez6 a cuantificar-
las hace ocho afios. “A partir de 2000,
los inmigrantes han estado mandando
dinero a sus paises”, dijo Donald Terry,
el experto del banco en remesas. “Eso
ahora se frend”.

Si la actual tendencia se mantiene
durante el resto del afio, el niimero de
inmigrantes que envian dinero a Latino-
ameérica bajara a unos 9,4 millones este
aflo, frente a los 12,6 millones de 2006.

Tiempos dificiles

Proporcion de los inmigrantes lationamericanos en EE.UU. que...

...dicen que la discriminacion es un problema
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Fuente: Banco Interamericano de Desarrollo y
encuesta de Bendixen & Associates a 5.000 latinos

Tal descenso podria afectar a millones
de familias, desde México a Argentina,
que se sostienen gracias a las reme-
sas para cubrir sus necesidades, dice
el estudio.

El Banco de México, por ejemplo, in-
formd el miércoles que las remesas pro-
venientes de EE.UU. descendieron un
2,9% durante el primer trimestre frente
al mismo lapso de 2007.

“Se observara unincremento enlos
niveles de pobreza en América Latina
que podria obligar a mas gente a emi-
grar” a EE.UU,, asegura Terry.

ElBID, que financia obras de infraes-
tructura y otros proyectos en América
Latina, entrevisto a cerca de 5.000 in-
migrantes latinoamericanos de EE.UU.,
legales e indocumentados, en febrero.

El sondeo hall6 que los inmigrantes
que siguen enviando dinero a sus paises
mandan sumas mas grandes y con ma-
yor frecuencia, por lo que el nivel total
de remesas alaregion podria alcanzar
los US$45.900 millones del afio pasado,

..envian regularmente dinero a sus paises

Nueva York
2006 7%
2008 53%

llinois
73
58

Florida
70
48

California
63
52

Texas
47
30

sefial el banco.

Razones politicas y econémicas

Varios factores influyen sobre la ca-
pacidad delos inmigrantes de enviar di-
nero a su pais de origen.

Los altos costos del combustible y
los alimentos ejercen una presion des-
proporcionada sobre los salarios de los
obreros.

Asimismo, la desaceleracion de la
economia estadounidense, especial-
mente en la industria de la construc-
cién, ha contribuido a que el desem-
pleo entre los hispanos crezca de 5,2%
en 2006 a 7,1% en el primer trimestre
de este aflo.

Ricardo Mejia, un organizador de
jornaleros en Maryland, dice que los
trabajadores que antes cobraban US$15
lahora, ahora aceptan trabajos de me-
dia jornada que pagan US$10 la hora.
“Aceptan cualquier trabajo pequefio
con tal de obtener dinero para su ali-
mentacion o vivienda”, dice. “Mucha

gente no logra enviar dinero a casa”.

EE.UU. alberga a18,8 millones de la-
tinoamericanos adultos de los cuales
casi la mitad son ilegales, segiin la en-
cuesta del BID. Los inmigrantes envian
a sus hogares un promedio de US$325
unas 15 veces al afio.

Las remesas representan un ingre-
so de dolares vital para la economia de
paises como México y El Salvador. Sin
embargo, el auge del envio de remesas
aAmérica Latina en los ultimos afios ha
perdido fuerza; el crecimiento en 2007
fue de apenas un digito y podria estan-
carse o caer en 2008.

Ademas de la economia, el estudio
del BID resalta otro factor que pesa en
la reduccion de las remesas: una va-
riedad de nuevas leyes en ciudades y
estados que buscan frenar la inmigra-
cion ilegal. Casi la mitad de los inmi-
grantes que participaron en el sondeo
de la entidad dijeron que el sentimien-
to antiinmigrante dificulta el envio de
dinero a casa.

Manuel Orozco, experto en remesas
del Inter-American Dialogue, un centro
de estudios en Washington, dice que,
aunque es dificil cuantificarlos, “existen
factores psicoldgicos que inhiben el en-
vio de dinero con mas frecuencia cuan-
do hay un sentimiento antiinmigrante”.,
Los factores incluyen la preferencia del
inmigrante a quedarse con mas dinero
en el bolsillo por si pierde su empleo o
es deportado.

“Lahostilidad nos inquietamucho”,
afirma Ricardo Nava, un inmigrante
mexicano que vive en Virginia.

De todas maneras, Nava no piensa
dejar EE.UU. Segun el estudio del BID,
los inmigrantes ganaban un promedio
mensual de US$160 en suultimo empleo
en su pais. A pesar de las dificultades,
seis de cada10 planean seguir en EE.UU.
en los proximos afios.

Para Chevron, el mundo seguira dependiendo del crudo

Eljefe de la energética no cree que los precios puedan subir mucho mds & - ™

POR RUSSELL GOLD
Y ANA CAMPOY

UANDO DAvID O’REILLY tomo
C el primero de enero de 2000 las

riendas de Chevron, el barril de
petroleo costaba US$25,60. Ayer, cerrd
en US$113,46.

Los altos precios dela energia se han
traducido en ganancias récord para esta
compaiiia con129 afios de historia, pero
también han causado polémica politica
amedida quelos con-
sumidores  sienten
los efectos del alza
en su bolsillo. Tanto
Chevron como otros
gigantes energéticos
enfrenta pedidos para producir mas cru-
doy gas natural y, a la vez, invertir mas
en fuentes renovables de energia.

En 2001, O’Reilly, de 61 afios y oriun-
do de Irlanda, elev6 a Chevron al esta-
tus de “gigante petrolero” al absorber a
Texaco Inc., entonces la tercerapetrole-
rade EE.UU.En 2005, se quedd con Uno-
cal Corp. después de sacar de la carrera
asus pares chinos, que también querian
adquirir a la empresa californiana.

O’Reilly conversé la semana pa-
sada con THE WALL STREET JOURNAL
sobre el futuro de la energia a nivel
global y por qué cree que el mundo se-
guira dependiendo del petréleo, el gas
natural, la energianuclear y el carbon

PALABRA
DE JEFE

por mucho tiempo. Algunos apartes.

WSJ: En un discurso de 2005, dijo: “Los
tiempos en que podiamos contar con
crudo barato y gas natural aiin mas ba-
rato, claramente se estan acabando”. Ese
dia, el barril de petroleo costaba US$47.
Ayer, cerr6 en mas de US$113. ;Alguna
otra prediccion?

O'Reilly: No creo que el mercado suba
significativamente mas de su nivel ac-
tual. Se estd viendo el impacto de los
altos precios en la demanda. [...] El
mercado nos esta diciendo que se
necesita un cambio de comporta-
miento y creo que empezamos a
verlo, pero debe ser mayor.

WSJ: ¢En qué rango de precio cree
que se mantendra el crudo?
O'Reilly: No lo puedo predecir. Me
tendria que decir cual sera la situa-
cion econdmica del mundo dentro
deunafio. No creo que vayaaregre-
saralosbajos niveles de fines delos
afios 90 y principios de 2000.

WSJ: éNunca?
O'Reilly: No.

WSJ: El uso de gasolina ha bajado en
EE.UU. (el mayor consumidor del mun-
do). éVe que esté pasando lo mismo en
otros paises?

O'Reilly: No. Estuve en Turquia hace un

Brasil conquista otro codiciado titulo: el grado de inversion

POR ANTONIO REGALADO

La firma de calificacion de riesgo
Standard & Poor’s Rating Services ele-
v0 el miéreoles la deuda en moneda ex-
tranjera de Brasil a grado de inversion
enlo que constituye unrespaldo amplia-
mente esperado alos recientes cambios
politicos y econémicos del pais.

Brasil ha logrado estabilizar su eco-
nomiayhadisfrutado de un crecimiento
predecible conunainterferenciapolitica
cada vez menor. El pais creceriaun 4,8%
este afio, segun los calculos del Fondo
Monetario Internacional. A su vez, el
indice Bovespa, que agrupa a las princi-
pales empresas de la Bolsa de Sdo Pau-
lo, anotd el miércoles un alza de 6,33%
para cerrar en 67.868 puntos, un nivel
sin precedentes.

Es probable que la decision de Stan-
dard &Poor’s incremente lainversion en
Brasil, con el potencial de impulsar las
acciones, ya que algunos grandes fondos
de pensiones en EE.UU. s6lo pueden in-

vertir en paises que hayan conseguido
el grado de inversion. La calificacion es
unamedida delacapacidad del gobierno
para solventar su deuda externa.
“Hemos visto como Brasil ha mante-
nido un buen desempefio y continuara
reduciendosudeu-
daexterna”, asegu-
rd Lisa Schineller,
analista de crédi-
to de Standard &
Poor’s. Schineller
aludio “al desem-
pefio  econémico
y el compromiso
politico” con una

solida  politica

macroeconémica

Luiz Indcio Lula  como razones cla-

da Silva ve para elevar la
calificacion.

El potencial de Brasil ha sido des-
perdiciado durante aflos de crisis fi-
nancieras y cesaciones de pagos. Un
chiste comun entre los economistas

dice que “Brasil es el pais del futuro
y siempre lo sera”.

Peromuchos interpretan el grado de
inversion comolasefial mas clara de que
Brasil hairrumpido en el escenario mun-
dial. “Todos merecemos felicitaciones”,
dijo Guido Mantega, ministro brasilefio
de Hacienda. “Brasil ahora entra en el
club de los paises mas respetados, de
los paises considerados serios”.

Brasil ha contenido la inflacion y su
banco central hamostrado independen-
cia. En abril, subi6 las tasas de interés
por primera vez en tres aiios, en un es-
fuerzo por enfriar la economia.

Brasil comenzd a poner su casaen or-
den afinales dela década delos 90. Pero
lapuntada final fue la eleccion del presi-
dente Luiz Inacio Lula da Silva en 2000.
Da Silva sorprendio a los observadores
al preservar la mayoria de las politicas
ortodoxas de sus predecesores.

El pais ha sido uno de los principa-
les beneficiarios del auge delas materias
primas. Es el principal productor de mi-

neral de hierro, café y azucar, y esta entre
los primeros ensoya, cerdo, carnes, maiz
y muchos otros alimentos. El alza en los
precios ha ayudado a Brasil a acumular
un gran superavit comercial y sus arcas
estan repletas de ddlares.

Otras agencias calificadoras podrian
seguir los pasos de Standard & Poor’s.
Fitch Ratings mantiene una calificacion
de BB+ para la deuda de Brasil, el paso
previoagrado deinversion. Superspec-
tivaes estable, indicando que la agencia
no ve una mejora o descenso de la cali-
ficacion en un futuro cercano.

GM ACELERA SUS PERDIDAS

General Motors report6 una pérdida

neta de US$3.250 millones en el primer
trimestre. Pese al buen desempefio de sus
filiales en Asia y Latinoamérica, la automo-
triz estadounidense fue golpeada por su
deficitaria unidad en Norteamérica.

Articulo completo en wsj.com/americas

S.B.Whitehead

par de meses. La gasolina cuesta casi
US$11 por galon, las ventas de autos mar-
canrécords... Siuno cambia su bicicleta
por unamoto o un auto, esta dispuestoa
Ppagar ese precio porque elimpacto ensu
estilo de vida es enorme. Eso no quiere
decir que estos autos devoren gasolina,
son eficientes, pero hasta los carros efi-
cientes necesitan gasolina.

WSJ: (Es moralmente justificable conti-
nuar usando tanta produccion agricola
como combustible?

O'Reilly: No voy a hacer juicios morales
sobre eso. Estamos rumbo a duplicar o
mas que duplicar la producciony el con-
sumo de etanol en nuestros automoviles,
algo que senos exige por ley (en EE.UU.).
Creo que el tema deberia ser analizado
por personas que saben mas sobre la si-
tuacion del suministro de alimentos. Sé
mucho de petréleo y gas, pero no soy un
experto en comida.

WSJ: éCudl es el rol de Chevron en el de-
sarrollo de combustibles alternativos?
O'Reilly: Ya que estamos taninvolucrados
en el negocio de combustible de trans-
porte, creo que nuestro papel es inten-
tar encontrar una fuente de biocombus-
tibles que no se derive de los alimentos
y que pueda aportar algo significativo a
unaescalacomercial. Sinoesaescala, no
va a hacer una diferencia importante.
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WSJ: {Qué tan cerca estan (de
lograrlo)?
O'Reilly: A afios todavia.

WSJ: Mucha gente dice que lo correc-
to es reducir el numero de plantas
alimentadas por carbon, debido a sus
efectos ambientales, y que deberia-
mos usar combustibles fosiles como
el gas natural que tienen menos con-
taminantes.

O'Reilly: No se puede todo ala vez. Sino
quieren carbén y lo que quieren es gas,
entonces mas les vale que comiencen a
explorar desde ya.

WSJ: (Es funcion de una petrolera en-
frentar a la gente con la realidad?
O'Reilly: Si. De hecho, una de mis misio-
nes en la vida hoy en dia es educar a la
gente sobre el tema energético. Somos
un pais analfabeta en el tema.

WSJ: {Qué lecciones haaprendido ensus
ocho afios al frente de Chevron?
O'Reilly: Es unnegocio alargo plazo y uno
hace inversiones alargo plazo. Debe ser
resistentey firme, y estar comprometido
con sus planes. No hay que sentirse muy
abatido cuando se viven tiempos difici-
les, pero tampoco hay que ser exuberan-
te cuando se pasa por buenas épocas por-
queninguna de esas sonrepresentativas
dellargo plazo.




