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Saridolls

AsiplaneaSaradenominar suempresade confeccion
deropaparamunecas Barbie.Lanegligencia
municipal laha devuelto al comercio ambulatorio.

Coloresperanza

Las prendas de Sarahan llegado hasta
Nueva Zelanda. Al mes confecciona 80
docenas. Al aio factura unos S/.40.000.

Le ha alterado la vida a su marido. El, otrora rudo pescador, ahora confecciona junto con
ella ropa para mufecas Barbie. En Gamarra, él vende lo que ella (otrora ama de casa) crea

“Yo ahora aspiro a mas”

ANTONIO ORJEDA

Agarre tela, pénganse al frente
de una maquina de coser y con-
feccione un jean para una Bar-
bie. No cualquier jean. jHagale
uno alamodal... Aver, suponga-
mos que le ha quedado decente.
;Cudnto trabajo le habria costa-
do? ;A cudntolovenderia?

Sara Pacheco, entre vestidos
denovia, defiesta (tipo Cenicien-
ta) y jeansy casacas para esta fa-
mosamuiieca, produce 20 al dia.
A Sara, un intermediario le paga
por cada conjunto (jeany casaca)
tres soles. {Tres soles! Si, esto es
inconcebible.

Con un esposo pescador, Sa-
ra tuvo que bregar duro para que
élaceptase queellase dedicaraa
algo que no fuesela atencién del
hogar. Ahora él trabaja con ella.
Ahora Sara tiene un reto mayor:
dejarde malbaratear sulabor. Sa-
rahacomenzadoainstruirse. Su
marido, hoylaadmira.

Usted paralaollaydaestudiosa
sus hijos con el arte que apren-
dié de sumadre.

De eso practicamente vivimos.
Con eso contamos... y con nues-
trotrabajo.

Enunprincipio,quienseencargo
del sustentofue sumarido...
Si, cuando recién nos casamos.

¢Yusted?
De mis hijos. Yo solo me encar-
gaba deatender a mis hijos.

Ustedleshacialaropa.

Yo sabia de costura. All4, cuando
viviaen el distrito de San Andrés,
donde también tengo micasa (en
la provincia de Pisco, en Ica), to-
dos se dedicaban al negocio del
pescado, ylo que all4 se necesita-
ba eran mandiles. Yo compraba
retazos y hacia mandiles. Asime
comprémiprimeramdaquina. De
ahime pidieron ropa para nifas
y comencé a confeccionar ropa
paranifias. Les encantaba.

Quince anos atras, sumama...
Yo venia a visitarla a Lima, y un
diaviqueellaestaba haciendoro-
paparamufiecas,y meensefld.

Aprendié y comenzé a hacer
diferentes modelos, pero solo
por aficion.

Lo hacia en el poco tiempo libre
que tenia. Por las tardes. Mis hi-
jos todavia estaban chicos.

Lo hacia simplemente por el
gustodehacerlo.
iPorque me encanta!

Todo cambié el dia que llegé a
Limay, enlasinmediaciones del
Mercado Central, ofrecié y vola-
rontodas sus prendas.

Fue mi hermana. {Mi hermana
me lo vendi6 todo! Me entregd
eldineroy, uy, yodije: “j{Guaul”.
Fuiy me compré unos zapatos.

DANTE PIAGGIO

APRENDIO DE MAMA. Nilda Baylon es su madre, su maestra y, hoy, es ademds su socia. En su empresa, los ternos para los Kent y los bikinis para
las Barbie van por cuenta de dofia Nilda. “Este oficio es la mejor herencia que me ha dejado mi mama”, sostiene Sara, y nadie lo pone en duda.

Nombre: Sara Eufemia Pa-
checoBaylon.

Colegio: Laprimariaen el Mi-
caelaBastidasylasecunda-
riaen el Instituto Nacional de
Comercio,ambos en su natal
Pisco.

Estudios: “Notengo”.

Edad: 49 afios.

Cargo: Confeccionistadero-
paparamufiecasy sociade
Saridolls, empresaque consus
hermanos esta por constituir.

Comencé allevarme tela a Pisco
yalla confeccionabalas prendasy
lastrafa (a Lima) olas mandaba.

Entonces vivia en Pisco y su
marido erapescador.
Si.

¢Tan bien les iba econémica-
mente que usted solo se dedi-
cabaasucasa?

Mi esposo es el hombre tipico al
quele gustaque sumujer esté en
su casa; a cargo del hogar ynada
mas. Yo he tenido que batallar
contra todo eso para poder em-
pezar... Por esome he demorado
un poquito (paraemprender con
fuerza este negocio).

Fue araiz de que él consiguié un

trabajoenLimacomochoferque
todalafamiliase mudé.

Asies. Mis hijos ya estaban més
creciditos y yo —sin descuidar-
los—me pude dedicar masaesto.

Hoy su marido trabaja para
usted.
Trabajamoslos dos (te)...

¢ Coémo consiguié hacerlo cam-
biarde opiniéon?

jEsa ha sido mi lucha! He teni-
do que darle y darle hasta lograr
un cambio radical, porque mi
esposo era una persona a la que
habia que plancharle hasta las
medias... con eso le digo todo
(rie). Meha tomado tiempo, pero
lo estoylogrando. Y araizde que
esto estd saliendo cada vez mas,
jyo ahora me quiero dedicar de
llenoaesto!

Empezaron como ambulantes
yllegaron atener unatiendaen
unagaleriaen Gamarra.

Si, tuvimos una tienda en Gama-
rra (en el emporio comercial de
La Victoria).

Han vuelto a ser ambulantes.
¢Quépaso?

iNo habia ventas! jLa gente dejé
de subir al segundo nivel! Baj6la
produccién, habia que pagar el
alquiler, el mantenimiento... Asi
que tuvimos que volver ala calle.
Ahi fue que mi esposo volvi6 a

vender bastante.

La gente dejo de llegar a su
puesto debido a que el ordena-
miento del comercio ambulato-
rio que se habia logrado en La
Victoriase desbarato.

Claro. Ademas, la gente estimas
acostumbrada a comprar en la
calle...

¢Hace cuantofueeso?

Yo tuve mi tienda el 99, cuando
todolo ordenaron. Abrienjulio,
y ahi si subia la gente. Ademas,
mitienda eraunacosanovedosa.
Me iba bien, para qué; pero el
negocio bajé cuando volvieron
los ambulantes (en noviembre
de ese afio una horda de invaso-
res, entre informales y matones
contratados, tomé a la fuerzalas
callesde Gamarra).

Esoorigin6queademasperdiera
contacto consusclientes.
Algunos quedaron.

Tengo entendido que gracias
aellos muchas de sus prendas
llegaron al extranjero. Incluso
hastaNuevaZelanda.

Si,los vestidos de fiesta.

Eso debié haberle generado
satisfaccion definitivamente.
Sin embargo, el beneficio eco-
nomico de sutrabajo se lo esta-
banllevando otros.

Yo he tenido
que darle y darle
hasta lograr un
cambio radical,
porque a mi esposo
habia que plancharle
hasta las medias

Exacto. Y eso, precisamente, por
no haberme sabido encaminar
bien. De lo contrario, hoy seria
diferente. Pero ahora tengo el
apoyo de mis hermanos (uno de
ellos tiene un taller de confeccio-
nes en San Juan de Lurigancho).
A mime faltaba eso: apoyo. Por-
que esta cosa es bien laboriosa.

Nobastaeltalentocomoconfec-
cionista: uno ademas requiere
informacion, saber cé6mo con-
ducirunaempresa.

Cosa que a mi me habia faltado.
Yo solomeasesorabaviendo pro-
gramas como “Hola Pert”, el del
sefior Nano (Guerra Garcia). Asi
supe cudles son los materiales
que necesitaba, los que puedo
adecuaralaropa... Ahora he co-
menzado air alas expoferias de
manualidades. Solo a ver. Aun-
que ahoratambién quiero entrar
para ofrecer mis productos.

Claro, porque sital como ahora

estanllevando el negocio estan
parando la olla y pagando los
estudios de sus hijos, jcuanto
mas podrianlograr!

Yo ahora aspiro a més. Hasta el
momento he tenido que adecuar
mis modelos (y mis precios) ala
economia de acd (ala de las zo-
nas modestas donde ofrece sus
productos), pero yo sé que pue-
do hacer cosas més elaboradas
y de mayor precio; y también sé
que las puedo hacer en mayor
cantidad.

Porque es un escandalo que los
conjuntitos tan bien elaborados
que usted hace los esté ven-
diendoajtres soles!

Eso es lo que me paga el inter-
mediario. Sila venta es directa,
ganamos un poco més. Esees el
costoquetengo que pagar por es-
taraprendiendo.

Digame, ¢si su mama no la
hubiese metido en este arte, qué
seriahoydeusted?

Ahorita seguiria siendo ama de
casa... Aunqueyo, con la costura,
jdesdeantes me hevenido defen-
diendo! Habia una sefiora que
ibay venia de Estados Unidos y
que me traia trabajo para que yo
lo hiciera con calidad. Yole hacia
unos forritos para las botellas,
mandiles en forma de vestidito...
Yo, con mi miquina de coser,
imehedefendido! Talcomoloha
hecho mi mama.

¢Cuantaspersonastrabajanhoy
parausted?

Dos. {También mi esposo traba-
jal A pesar de que ha sido pesca-
dor, élhaaprendidoa coser. Elar-
ma esos vestidos (los de fiesta)...

¢Elcémohatomado el cambio?
Yalohaasumido. Ledagustoque
ahorayo me esté proyectando. El
ve mis deseos de progresar, y ya
meapoya.

Lomismo pasaconsushijos.
Los dos me han apoyado bas-
tante. Cuando eran pequefios y
habia que cortar tela, elloslo ha-
cian; cuando teniamosla tienda,
vendian. De haberme apoyado,
elloslohanhecho. Perotampoco
esquevean sufuturo dedicdndo-
se a hacer ropita para mufiecas
(rie)... Uno se tiene que desen-
volver en el campo para el que se
hapreparado.

Digame: a usted le encantaba
hacer ropa para Barbies, pero
en casa no tenia con quién dis-
frutar, pues sus dos hijos son
hombres...

Solo tengo una sobrina, jtodo el
resto sonhombres!

Entonces ella debe ser la que
mas hadisfrutado de suarte.

iClaro! jDe ella son todas estas
mufiecas! (lasqueahoralesirven
a Sara de modelos de todas sus
creaciones). n

devista

iTodos en la cumbre!

Carmen Rosa
Graham
Administradora *

jLleg6 el gran momento! La V
Cumbre de América Latina, el Ca-
ribeyla Unién Europea (ALC-UE)
estd por desarrollarse en nuestro
pais, coronando asi los esfuerzos
que se vienen desplegando desde
muchos sectores de la actividad
nacional e internacional. Es pues
momento en el que todos los pe-
ruanos debemos participar, y qué
mejor forma que celebrando y re-
flexionando.

Esunamagnifica oportunidad

para celebrar que el Perti serd el
anfitrién de personalidades cuya
influencia en el futuro delmundo
esgravitante. Celebrarqueenestos
dias seremos el focodelas noticias
deunabuena partedel planeta. Ha-
gamos de este un foco conluz que
irradie optimismo, oportunidades
y genuina intencién de cambio y
superacion de los grandes retos
que tiene hoy la humanidad y en
especial nuestros paises.

Es también un muy oportuno
momento para reflexionar con la
familia ylos amigos sobre los te-
mas que se tratardn en la cumbre
ALC-UE, puesel superarlosretos
esresponsabilidad de todos noso-

tros, cada quien ensuentorno.
La V Cumbre ALC-UE retine
a los gobernantes, empresarios y
lideres de aproximadamente mil
millones dehabitantesdelmundo,
todos compartiendo las mismas
preocupaciones, todos con distin-
tas fortalezas y debilidades, todos
reconociendo que los retos del
mundodehoyrequieren el aporte
de cadaunode sus habitantes. Su-
mamos mil millones de personas
preocupados por la pobreza, porla
desigualdad, porlainclusiény por
eldesarrollo sostenible, que inclu-
yea suvezaspectos de medio am-
biente, cambioclimaticoy energia,
temas centrales que seran tratados
enlaagendadelacumbre.
Previamente a la V Cumbre
ALC-UE seretine el sector empre-
sarialenla Il Cumbre Empresarial

ALC-UE para tratar los mismos
temas desde su propia perspecti-
va, reconociendo su responsabili-
dad, asi como la trascendencia de
lainversion para poder superarlos
retos del mundo, logrando mayor
inclusién econdémicaysocial, desa-
rrollo sostenible y bienestar de es-
tos mil millones de habitantes que
desegurocontribuirdn conlosmés
de seis mil millones en el mundo
entero. Lasconclusionesdelosem-
presarios enla IT Cumbre Empre-
sarial sonun aporte que se presen-
taalaVCumbre ALC-UE.

Sobre estos temas, todos no-
sotros sin excepcién tenemos
tareas por desarrollar. Asi que
todos podemos ser parte de este
histérico encuentro preguntin-
donos en estos dias de reflexion:
iqué estas haciendo para quet,

tufamiliaytuentorno...

- comprendan cada vez més la
trascendenciadeestos problemasy
las “pequefiastareas” quecadauno
puederealizar parasuperarlos?

- reduzcan los niveles de igno-
rancia, pues no se trata solo de al-
fabetizacién sino de formacién
de criterios y desarrollo de conoci-
miento?

- protejan el medio ambiente
haciendouso consciente delos re-
cursos naturales que nos brinda
nuestro privilegiado pais?

- prevengan enfermedades y
problemas de salud, siendo cuida-
dosos con nuestros habitos de con-
sumoehigiene?

- incorporen a sus actividades
comerciales ylaborales conceptos
derespeto por sus colegas, clientes
yproveedores?

- incluyan personas con capa-
cidades distintas tanto en sus ac-
tividades laborales como en las
sociales?

-seinteresen por conocer, com-
prenderyrespetar culturas distin-
tasalasuyas?

Estassonsoloalgunassugeren-
cias para iniciar la conversacién
de la sobremesa familiar o en la
reunién con los amigos, estoy se-
gurade que resultaran temas muy
interesantes y propuestas concre-
tas que contribuirdn areforzarlos
vinculosdel grupo.

Losinvitoaque celebremos con
elespirituenaltoyestoy segurade
quetodos estaremos mas cercade
llegar a la cumbre de vivir en una
sociedad equitativayfeliz. ]
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