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Boticas Lider

Nombre de la cadena en ciernes que Anainicié en
1991 enIndependencia. Hoy tiene tres locales y en
junio abrira dos mas en San Juan de Lurigancho.

Elinicio

Paraabrir suprimerabotica, Anainvirtié una
sumaque hoy considerainfima: S/.8.000.El
2007 factur6 S/.240.000. Empleaa 19 personas.

Trabajé limpiando una farmacia sin cobrar, su objetivo era aprender de la dueia de ese
negocio. Huérfana de madre a los 9, desde entonces realizd mil oficios. Hoy tiene tres boticas

“i'Yo no sirvo para ser dependiente!”

ANTONIO ORJEDA

Tenia 9 cuando muri6 sumadre
y, aesaedad, decidi6 que no que-
ria vivir més en casa (papd habia
instalado ahi a su otro compro-
miso). Ana Maria le pidié a unos
tios que la acogieran. Conocid
una realidad diferente ala suya,
aprendié a anhelar unarealidad
mejor. No se rindi6 ante nada.
Después de 17 afios en el rubro
delasalud, ha comenzado a for-
jar una cadena de boticas. Lider,
asilasllama. “No pensaba crecer
asi”, sonrie lamujer que decidié
sudestinoalos 9 afios.

Empez6 como asistente de lim-
pieza enunafarmacia, hoytiene
tresboticas. ;Como?

Es que nosotros quedamos huér-
fanos de madre. Entonces tuvi-
mos que trabajar delo que sea.

¢Cuantos sonustedes?
Nueve.

iNueve hermanos!

Yo soy la quinta. Me quedé sin
mamaalos 9afios;yenlacasala
ley era: el que trabaja, come. En-
tonces, enlamedida de nuestras
capacidades, nos repartimos las
obligaciones. Nosotros teniamos
queestudiary trabajar.

Perfecto, pero como explica
haber pasado de asistente de
limpiezaaduehadetresboticas.
Desde nifia he trabajado en mu-
chascosas, ysiemprequebusqué
untrabajojamas me preocupéde
cuanto meibana pagar, sinoqué
podia aprender, porque mi sue-
fio —desde chiquita—erallegara
hacer cosas grandes.

Cierto. Con suenamorado-hoy
su esposo- usted antes tuvo
un negocio de calzado. Fue
durante el primer gobierno de
Alan Garcia, ¢no?

Si,ynos fue de patadas: los cortes
deluznosobligaban a trabajar de
amanecida (elrendimientonoera
el mismo, eso se notaba enla pro-
duccién). El cuero subia de precio
acadarato. Misuefioeraexportar.
Perotrabajar asiera muyduro.

¢Quéedadtenia?
Veinte anos.

¢YPedro?
También.

¢Cuanto habianinvertido?
Dos mil délares, creo.

Todolo quetenian.
Lo invertimos todo.

¢Coémo fue vivir ese dia a dia,
viendo c6mo su negocio se iba
aldiablo?

Nunca he sentido frustracién
por eso. Yo sabia que habia pues-
to todo de mi parte, y sino sali6,
inosalio, pues!

Quedéhuérfanademadrealos9

Nombre: Ana Maria Jiménez
Velazquez.

Colegio: “Empecéenel 3048,
en San Juan de Lurigancho.
Cuando mimami murié me fui
avivircon unostios en San Mi-
guel,yterminéen el Rosade
Santa Maria (Brefia)”.
Estudios: Dej6 Educacionenla
U. GarcilasodelaVegacuando
estabaenoctavociclo. Estaen
octavociclode Farmaciaenla
Universidad Norbert Wiener.
Edad: 42 afos.

Cargo: Gerentageneraly pro-
pietariadelasboticas Lider.

anos. ;Quéfuede supapa?

El tenia otro compromiso. Yono
tengo por quéjuzgarlo, peroreco-
nozcoqueélnoseresponsabilizd
denosotros comodebia; ycuando
éldecidi6 traer a sucompromiso
alacasa,yolepediaunostios que
mellevasen conellos.

Ese hecho debi6 ser determi-
nante ensuvida.

Pienso que si, porque yo me ha-
bia criado en toda la pobreza que
habia en casa, y tGno puedes as-
pirar a nada si es que no has co-
nocido otrarealidad. Yomefuia
vivir con mistios: éltodaviaes ca-
tedratico de una universidad, mi
tia era directora de un colegio.

Usted tenia 9 anos. ¢Alguno de
sus hermanos siguié sus pasos?
Al decidir irme, otra pareja de
tios recogi6 a mi hermanita me-

o R

PURO PUNCHE. En 1991, con su hermana, abri6 su primera botica. La segunda llegd dos afhos después, y la tercera luego de siete afos. Por eso comenzd
a estudiar Farmacia. Habia querido ser maestra, la falta de hillete se lo impidio. Hoy, con su ejemplo, Ana Maria educa a quienes quieren aprender de ella .

nory también a uno de mis her-
manos, pero a él lo devolvieron
porque era muy travieso.

Sudecisionfue vital.
Fueimportante, novital. Fue du-
ro separarme de mis hermanos,
porque los tios pueden ser muy
tios, pero no es lo mismo: t no
les puedes decirno, ti tienes que
decirles amén... Pero mi deci-
sién fue importante, porque to-
daslascomodidades queviensu
casa, yo las comencé a anhelar.
Yo sabia que no eran mias, melo
hacian sentir... Yo decia: “Cuan-
do sea grande, yo voy a tener esto
jymuchomas!”.

IngreséalaGarcilaso,sepagaba
los estudios trabajando en una
fabrica de zapatos. Asi conocio
elrubro en el que luego iniciaria
suprimernegocio.

Si.

Usted queriasalir de pobre.
Claro.

¢ Qué es lo mas fregado de ser
pobre?

Cuando eres pobre todas las
puertas se te cierran, y cuando
ademds eres una persona pobre
de afecto, la gente te humilla,
abusa de ti. Por eso hasta aho-
ra odio el término ‘pobrecita’.
“Pobrecita, no tiene mama”...
jLoodiabal... Cuando mimama
recién fallecid, trabajé en un
mercado limpiando los pues-
tos de pescados, de frutas... (Y
con qué me pagaban? Con pes-
cado malogrado, con frutas po-
dridas...

Tenia9anos.
Si. Peroesas cosasmehanhecho
valorarlo que tengo.

Con mayor razén debié enton-
ces dolerle que su negocio de
calzado sefuesealtacho...
Comprendia queyonoeralatini-
ca que estaba pasando por esa
situacién (la hiperinflacién). Le
estaba pasando incluso a gente
poderosa.

Por eso tuvo que dejar la univer-
sidad.
Claro.

Usted debe quererhartoaAlan.
(Rie)... Yoyamehabiaido abrien-
dootro camino: estaba comoayu-
dante en esafarmacia.

En paralelo.

Si. Yo iba porque me gustaba la
duefia: una chinita, se llamaba
Rosa. Ya fallecié. {Me gustaba
su espiritu ganador! Ganaba
cualquier cantidad, pero igual
laveias subida en los anaqueles:
limpiando, sacando sus medici-
nas. No era como esas jefas que
son pedantes, soberbias. Yo me
identificaba con ella. Decia: “Al-
gundia quiero serasi”.

¢Comolaconocio?

Su farmacia era a la que yo iba.
Siemprelaveia, hastaque undia
le dije: “Sefiora, ¢puedo venir a
ayudarla?”. “;Hasestudiado Far-
macia?”. “No, pero justo quiero
venir para eso: para ver si me
gusta”. Me acept6. “Pero eso si:
sin sueldo”. “No se preocupe, yo
quiero aprender”.

CONSUELO VARGAS
- Y

Cuando mi
mama fallecio,
limpié puestos de
pescados y de frutas
en un mercado.
Me pagaban
con productos
malogrados

Su negocio de calzado estaba
encaida.

No, todavia estaba bien. Y empe-
céair, primerodoshoritas...

Perossileibabien, {por qué tra-
bajabaenlootro?

El negocio estaba bien, pero no
crecia comoyo queriaque crecie-
ra; y yo vi en ella a una persona
de quien podia aprender coémo
llevar un negocio. Pero yo solo
limpiaba, colocaba medicinas.
Yo no atendia, pero mi oreja es-
taba bien parada.

Lo que usted queria era apren-
der, y trabajaba gratis porque
veiaeso comounainversion.
Meenriquecia.

Esloco,usteddice: “Meenrique-
cia”ynoganabadinero.

Me enriquecia de conocimien-
tos, algo que la gente ahora no
valora. Ahora quieren dinero jy
punto! Pero cuando mi nego-
cio se puso mal, dejé deirala
farmacia.

¢Cuando sedacuentade que su
futuro estabaenlasboticas?

Cuando me meti mas en mine-
gocio (zapatos) me di cuenta de
que el problema era grandey de
que con mi esposo tenfamos di-
ferencias respecto del manejo.
Yo decia blancoy él negro. “Es-
tono tiene futuro”, dije. Queria
dirigir yo. jSin que nadie inter-
fiera! A mihermana justo la ha-
bianliquidado de un trabajo. Le
propuse juntar su dinero con el
mio y poner una botica. “jPero
yo no sé nada de eso!”. “jQué
importa! jSe lee y se aprende!
La sefiora Rosita trabaja asi, tra-
bajaasi.Yosé!”. Y mihermana
—igual que todos mis herma-
nos—desde chiquita ha confiado
en mi. Me dio toda su platay yo
puse la botica. No nos alcanzé
para poner rejas. Pusimos un
solo mostrador. De madera. De
segunda... Para colmo viviamos
en un barrio un poco ‘movido’,
pero yo sabia que los ‘choritos’
no seiban a meter. Nunca ‘cho-
can’ con el barrio.

Digame: si ya le habia ido mal
con lo del calzado, ¢ por qué se
metié enotronegocio?

Es que tenia que hacer nego-
cio, jyo no sirvo para ser de-
pendiente! Yo aspiraba a gran-
dezas. Ademds, yo no habia
terminado mi carrera. Cuando
empecé, los pedidos los hacia
de a uno: uno de cada produc-
to. Los vendedores me mira-
ban medio feo. Yo me tragaba
mivergiienza. Y cuando me di
cuenta, habia pasado un afio:
ya le habia puesto vitrinas de
aluminio, ya tenia sus rejas, ya
estaba todo bien bonito.

Y el chico con quien comenzé
elnegocio de zapatos, laacom-
panatambién enestaaventura.
Si, pero ahora es jmi trabajador!
Las cosasahoraestin bien claras:
la que dirige, jsoyyo!

En un mes abrird dos boticas
maés. Sumamadebe estarfeliz.
Ojald que desde donde me esté
viendo, ella se sienta feliz. Me
hubiera gustado tenerla aqui,
sentadita como una reina, brin-
dandole todaslas cosas que aho-
ra le podria dar... Ella me hizo
mucha falta. jMe sigue haciendo
falta! Porque yo tuve que lidiar
con mis hijos y con el negocio
a la vez. Yo no los pude disfru-
tar de nifios. Yo no sé cudndo el
mayor aprendié a ir solo al bafio,
cuandoaprendié aamarrarselos
zapatos... A Dios gracias, élnacié
conundon especial: inteligencia
superior. Tal esasi, queingres6a
launiversidad alos14 afos. Aho-
raestd en tercer cicloy estudian-
douna carrera dificil: ingenierfa
electrénica. Yo nunca tuve que
revisarle los cuadernos. El solito
haido avanzando.

O sea que como sus boticas, su
hijoesunlider.

iMihijoesunlider! Y esoselohe-
mostransmitidomiesposoyyo. m

vista

Pase la Noche en Blanco

Arabella
Krateil

Publicista

Miraflores realiz6 con éxito su
primera Noche en Blanco, una
actividad que constituyela mayor
expresion dearte paiblico. Permi-
tequelagentesevuelquealasca-
lles para disfrutar del arte sin te-
ner que entrar necesariamente
enrecintos cerrados. A pesar de
queelfrioyasehace sentir, Larco
y sus alrededores estuvieron lle-
nos de gente que disfrut6 de un
paseo inusual. La urgencia que

generan estas pocas horas de
convocatoria hace salira grupos
familiares odeamigosasorpren-
derse con expresiones atipicasde
arte. Enhonoralacumbre,losar-
tistas invitados eran basicamen-
te europeosy sus propuestas, sin
duda, distintas.

Lamezcladelo que sevio fue
de mucho contraste. Los perua-
nos nos podemos relacionar con
uncorsoenhomenajealapapao
conun pasacalleancashino, pero
nosresultaun pocomasdificilde
comprender que arrojar papeles
desdelo alto de un edificio cons-

tituya una expresién artistica.
No estamos acostumbrados a
ver proyecciones de videoarte en
las fachadas, ni artefactos lumi-
nosos clavados en un parque oin-
tervenir una galeria abandonada.
Ademas, nosiempre secompren-
de el mensaje. Pero asi sucede,
porquelaactividad esmésgrande
quelaobra. El conjuntoeslo que
deja una huella, una sensaciéon
que relacionaremos en lamemo-
riaconlacumbreysustemas.
Hay que aplaudir la inicia-
tiva y el esfuerzo de gestar este
megaevento en el que el ciudada-

no pudo disfrutar de una mane-
ra enriquecedora de su ciudad.
Hubo un poco de todo: desde un
concierto de musica experimen-
tal que atrajo a los mas jovenes,
muchos juegos de luces, pro-
yeccién de videos, instalaciones
diversas, una interesantisima
muestra fotografica, esculturas
y hasta una moto revelando una
visién ‘kitsch’ del amor.

Por absurdo que resulte una
papa voladora, con ojos y todo,
fue la estrella de la noche. Hay
quereconocer elingenioyel sim-
bolismo. La papa se robé el show
y sureiterada presencia enlano-
che (y en la cumbre) la reivindi-
caanteel Periy el mundo. |Viva
lapapal

Entrelos previosalaNocheen

Blanco, llamé la atencién la per-
formance que organizd Jota Cas-
troenlaplaya Redondo: “La pala-
bradel mudo”, enla que un mu-
doproclaméundiscursousando
solo lenguaje de sefias y logrd
que los invitados ‘hablantes’
pudieran experimentar el senti-
miento de exclusion.

Otro efecto que capturd mi
atenci6n fue el “circulo rojo” de
George Rousse, quien intervino
una galeria abandonada en Ri-
cardo Palma pintando una figu-
rageométricaenuna perspectiva
talqueresulté unatrampaparael
ojodelacamara.

Peroenfin, loque me gustda
mi no tiene que gustarle a todos.
Esonoesloimportante. No todo
es para todos los gustos. Tampo-

co todo fue de gran nivel, perolo
que siestuvo por todo lo alto fue
el civismo ejemplar del pablico
que serd recompensado.

La Noche en Blanco es una
experiencia que Miraflores ha
decidido repetir cada afio. Sig-
nifica que nos podemos poner
ambiciosos y reclamar mayor
despliegue, mayor cantidad de
atracciones simultaneas. Mayor
nivel de exposiciones, pero, por
sobre todo, mayor difusién, por-
que sivamos a hacer que el arte
salga a las calles al encuentro de
la gente, tendremos que realizar
una labor didactica de explicarel
sentido de las cosas. Solo si en-
trenamos ala gente a apreciarel
arte podremos esperar que esta
actividad sea cadavezmasrica. m



