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y los bloggers. Nuestro
segundo negocio son pro-
gramas de TV por Internet.
Aquitenemos Telarica, un
espaciodonde se comentan
blogsy que supera el medio
millén devisitasal mesyva
creciendo. El otroprograma
de reportajes es Utero TV
que comenzoé en febrero y
sumayor mérito es su capa-
cidaddereboteenlaprensa.
Tanto en Perublogs como
enestos programas el tinico
ingresoes por publicidad.

¢Aunes menosdelo que
esperan?

Si, pero no es alarmante
porque comprendemos
que en todo negocio hay
una etapa de inversién. Y
como en algunos meses si
superamosloesperado, los
socios estamos contentos,
pero lo estariamos mas si
laempresa fuera totalmen-
terentable.

Y qué hace falta paraque
searentable?

Tener mas clientes. Conlas
estrategias que vamosaim-
plementarconeléreadeven-
tas, maselingresoal IAB, es-
toysegurodequeafindeafio
estardtodoenazul.

¢Encuanto acostos, hay
muchadiferenciaen poner
publicidad en Interneto
enunmedio tradicional?
Arnold Schwarzenegger
decia que nunca se habia
presentado a un concurso
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de contenidos para blogs de empresas.

de playa en California o
cualquier otro. El primero
habiasido Mister Olimpiay
lo gané. Eso nos ha costado
entender, pues al principio
ibamos tras anunciantes
pequefios. Una ferreteria,
por ejemplo. Pensabamos
que sinos concentrdbamos
en clientes grandes tenia-
mos poca probabilidad de
éxito. Peroluego pensamos
quesifuéramosuncanalde
TV nuevo no tendriamos
que cobrar por ser nuevos,
sino por el tamafio de nues-
tra audiencia. Por eso no
hemos entrado al mercado
con una estrategia de pre-
cios més bajos, nuestra es-
trategia es mds de segmen-

Roiny Chumpitaz
Jefe de Producto-Stanford
Continental

| ”“. e

tacién: apuntamosaun pu-
blicojovenyaldesarrollode
los blogs. Yo comencé sin
saber cudnto cobrar, mi pri-
mer contrato fue un dispa-
roalaire. Dijeunntmero,a
Clarole gustoyya. Calz6en
supresupuesto.

¢Hoy lasempresas apues-
tan mas porinvertiren
publicidad online?

Segtin IAB, este afio habra
un crecimiento de 50% en
la publicidad a través de
Internet. Yo siento que serd
mads porque la mayoria de
las empresas ha considera-
doensus planes este nuevo
canal. Hay un montén de
estudios que dicen que el

aja en Inventarte también esté encargado del desarrollo

joven estd pasando menos
tiempo frente ala television
ymastiempoen Internet, le-
yendounblogoenunchat.
Lasmarcassabenquedeben
estar en Internet. Antes yo
tenia que llamar a posibles
clientes, ahora me llaman,
esunindicador clarisimo.

¢Hay otromodo de hacer
negocio en Inventarte?

Si. Pensamos en como ayu-
dar a las empresas a que
tengan su blog. Y por eso
hemos trabajado blogs con
Paginas Amarillas, Twen-
ty Century Fox, Inca Kola.
Acabamos de cerrar con In-
terbank paralanzar un blog
con uno de sus productos.

EN CIFRAS

+US$20.000

essu facturacion mensual
conseis clientes en pro-
medio.

+10.790

blogs estan registra-
dosen eldirectorio
www.perublogs.com

+30

personas, entre emplea-
dosy colaboradores, tra-
bajan enlos productos de
Inventarte. “Ya dejamos
de ser muy chiquitos”,
dice Albarracin.

Elnegocioal quele veomas
potencial es este: lo llama-
mos consultoria de blogs.
También editamos 15 blogs
(moda, salud, novias, be-
bes), principalmente orien-
tados a la mujeres, que los
hicimos para captar publi-
cidad. Estamos corriendo
trasanunciantes probables,
yenlos proximos meses ya
seranblogs auspiciados por
tal marca. Incluso propone-
mos transformar una pagi-
naweb en blog, para quela
empresareciba el feedback
desususuarios.

¢Por qué preferiste estu-
diar Administraciény no
Ingenieria de Sistemas?
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Desde los 12 afios progra-
maba computadoras. Pero
el afio 94 me regalaron un
libro de Konosuke Matsus-
hita, el fundador de Natio-
nal. “A mime gustalo que
hace este sefior”, dije. Y él
decia que se desempenaba
enladirecciéon de negocios.
Los sistemas solo eran mi
hobby. Esdecir, hoy trabajo
con mi hobby, pero me de-
dicoaloquemegusta:laad-
ministracién deempresas.

Pero te tomé tiempo deci-
dirte atrabajarsoloenesto
Es que al principio las visi-
tas eran pocas, pero desde
hace dos afios todo mundo
comenz6 a hablar de las
web 2.0 (los blogs), ylos in-
versionistas recuperaron la
confianzaen Internet. Hoy
saben que Inventarte ha
crecido. Delo que comen-
zamosahoy,laempresade-
bevaler cinco veces mas.

¢ Qué te falta superar
como empresa?
Posicionarnos mejor como
marca. Necesito distribuir
mis contenidos en otras pa-
ginas web y ya estoy crean-
do alianzas. No nos vemos
como unacorporacion, sino
como un grupo de amigos
que ha decidido hacer em-
presa. Y desde esta 6ptica
le enviamos un mensaje a
varias personas: ti también
puedes hacer algo similar.
Solonecesitas una cimara,
accesoaInternetytiempo.

Mejora la productividad de tu negocio ahorrando.

2 Lineas Telefonicas

TELEFONIA

INTERNET

Telefonia local y central virtual para que hables
entre tus anexos y sucursales sin costo.

Americatel

Banda ancha, cuentas de correo, pagina web*

y dominio propio:*

(1000 minutos locales)

Llamanos al: 0-800-77-200

Larga Distancia
(103 minutos)

LARGA DISTANCIA

Planes y tarifas mas convenientes para estar

conectado con el Pert y el mundo.

VALORES AGREGADOS

Conectividad entre tus oficinas, conferencia tripartita,
transferencia de llamadas, fax virtual, disco duro virtual*™ y més.

Internet Banda Ancha
(640 Kbps + valores agregados)

299.

Mensuales

WWw.ngn.com.pe




