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ENTREVISTA POLDI WEIL, gerente administrativo de Maestro Home Center

Escribe CHRISTIAN NAVARRO R.
Fotos FERNANDO FUJIMOTO

nmarzodeesteafio,
Ea raiz de la inaugu-
racién de su prime-
ra tienda en Arequipa, la
primeradelacadenaenel
interior del pais, Maestro
Home Center anunci6 la
apertura de nuevos loca-
lesdurante el 2008, paralo
cual —revel6-tiene un pre-
supuesto de US$40 mi-
llones. Ademais, planean
tercerizarla gestion desus
complejos comerciales y
prontoiniciaran las opera-
ciones de su propia finan-
ciera. Para conocer mas
sobre sus planes de expan-
sién, queincluyen facturar
US$250 millones el 2008,
Dia_1 conversé con Poldi
Weil, gerente administra-
tivodela cadenadearticu-
los paralaconstrucciényel
mejoramiento del hogar.

Hace unos meses, Maes-
tro abrié su primeratienda
en Arequipa. {Cémo les
estayendo alli?

Nos estd yendo bien. Esta
cubriendo las expectati-
vas que teniamos.

¢Por el momento ustedes
operan solos el complejo
comercial en Arequipa?
Bueno, por el momen-
to solo esta la tienda de
Maestro Home Center
(aunque el complejo in-
cluiria también un hiper-
mercado, posiblemente
de la cadena Metro, ade-
mas de otras tiendas me-
nores), pero no vamos a
ser directamente los ope-
radores. Lo mas probable
es que tercericemos su
administracién. Faltaque
el directoriolo defina, pe-
roesaeslatendencia.

¢Loconversaran conalgu-
na de las empresas gran-
des que estan llegando al
mercado peruano?

Si, es lo mas probable. Y
hay varias opciones. En
los préximos seis meses
se debe definir.

Porqueyatienenotrocom-
plejo comercial en Ate...

“Todavia hay espacio por
penetrar en el mercado”

.
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MAESTRO HOME CENTER CONFIRMA SU EXPANSION CON LA INAUGURACION DE NUEVAS
TIENDAS, TANTO EN LIMA COMO EN PROVINCIAS. ACLARA QUE LA INCORPORACION DE ENFOCA
COMO SOCIO ESTA EXCLUSIVAMENTE LIGADA A LA PUESTA EN MARCHA DE SU FINANCIERA
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ELENTREVISTADO

[EDAD] 52 afos.

[ESTADO ClIvIiL] Casado,
tres hijos.

[HOBBY] Computacion, ya
que es fanatico de la simu-
lacion de aviones.
[ESTUDIOS] Graduado en
Ingenieria Industrial en
Comell University, EE.UU.
[EXPERIENCIA] Trabaja
desde hace 6 anos en
Maestro Home Center.
Desde el 2001 se cambio
el enfoque de la empresa
y él ha acompafado acti-
vamente el crecimiento
de esta.

Si. Yatenemos dos: unoen
Arequipayelotroen Ate,en
lacuadra3dela Av. La Mo-
lina, cerca de la Carretera
Central. También vamos a
entraraPlaza Norte, atinno
se define la fecha pero po-
dria ser paranoviembre.

Interesante, porque ahora
van a tener dos tiendas
rodeando al Megaplaza...
Claro. Una es la del 6valo
Naranjal (San Martin de
Porres) y la otra es la de
Plaza Norte, proyecto que
estan trabajando los sefio-
res Wong.

¢Y no se cruzan? Porque
Megaplaza de alguna
manera concentra toda la
demanda del cono norte.

Hay un pequefio cruce pe-

ro son polos distintos. Es
decir, existe una superpo-
sicion pero atienden a dife-
rentes mercados. También
se estd mirando la zona de
Puente Piedra.

&Y qué tan diferentes son
esos consumidores?

Los conos ya han empeza-
doaseratractivos. Aparen-
temente estas zonas seiran
llenando de este tipo de ne-
gocios. Nosotrosyahaceva-
riosafios que nos dirigimos
a niveles mas cercanos al
‘maestro’. Y esaeslarazon
del cambio de nombre. An-
tes nos llamabamos como
nuestros proveedores (Ace
Home Center), ahoracomo
nuestros clientes.

¢Piensan abrir mas tiendas

enprovincias?

Estamos yendo hacia el
norte, Trujillo y Chiclayo.
Alld hay mds desarrollo.
Vamos a seguir yendo a
provincias porque ahora
las condiciones en el pais
lo permiten. El mercado
estd creciendo, la situacion
es estable. El proximo afio
vamos a entrar con mas
fuerza.

JYenlLima?

Hacia fin de afio tenemos
programadotener tres tien-
das més. Unaseubicarden
las primeras cuadras de la
avenida Colonial, en un
area de aproximadamente
11.000 metros cuadrados,
otra estard enla Plaza Nor-
te, y la tiltima en el Callao,
enlazonade Minka.

También estan constru-
yendo un nuevo local en el
Jockey Plaza...

Es verdad, pero todavia
estd en tramites munici-
pales. Es un complejo que
tendrd a Metroy a Maestro
enelarea donde ahora esta
el Centro de Convenciones
que se tendrd que mover.
Habré también otro com-
plejo endonde estardn To-
ttusy Sodimac.

¢Cudl es el monto promedio
deinversiones por cadatien-
da? Usted mencioné enuna
entrevista a El Comercio, en
marzo, que tenian presu-
puestado US$40 millones en
inversiones para este afo.

Si, ese sigue siendo el
monto. La inversiéon es
aproximadamente US$10



