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“Existen otras maneras de recibir inversiones,
fuera de acuerdos que violentan el libre mercado”

ALAN GARCIA PEREZ PRESIDENTE DE LA REPUBLICA
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Por otro lado, a Europa
le vendemos bastante mas
de lo que le compramos,
pero le vendemos primor-
dialmente materias primas.
Buena partedel superavitde
labalanza comercial conese
bloque se debe al acelerado
incremento de los precios
delos commodities que, se-
gln proyecciones de algu-
nos bancos de inversién, no
se mantendran asi indefi-
nidamente. Segin el presi-
dente de ADEX, estimar en
cudnto crecerian las expor-
tacionesa Europadefirmar-
seun TLC “seria como tirar
una moneda al aire, pues
ahoraya gozamos del Siste-
ma Generalizado de Prefe-
rencias (SGP) que es como
un' TLC”. En efecto, son las
mayores inversiones queel
Pertirecibiria para exportar
a Europa lo que terminarfa
por generar un incremen-
to, ain no estimado, de las
exportaciones. No estd mal.
Sinembargo, Fairlie estima
que el comercio con la UE
creceria en 20% si se cierra
unacuerdo comercial.

¢NOSVAMOS?

El catedratico, cuando se
refiere al mencionado pro-
blema con Bolivia, evita
responder directamente si
el Pertideberia ono salirse
del grupo andino. Sin em-
bargo,afirmaque “esunex-
ceso de celo boliviano pre-
tender que enla CANvaa
imponer suvision delas co-
sas (...) Bolivia solo estd en
contra pero no propone na-
da (...) pero sino podemos
convivir con nuestras dife-
rencias o sise vaa persistir
en esta actitud, la CAN no
tiene viabilidad”. Final-
mente, afirma que hasta
ahora, el Perti ha seguido
correctamente los procedi-
mientos y procesos.

La gerente general de
Cémex, Patricia Teullet,
sostiene, por otrolado, que
“la CAN ya cumplié6 su ci-
clo,esverdadqueundiafue
unimpulso, perohoydiaes
un lastre asi que no le veo
problemas a salir (...) 16gi-

| Eat

5 TR
[

LT EEE

i v
]

iFHILIpS B2

o

CARACAS. VENEZUELA YA NO SE QUEDA EN LA CAN Y
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LIMA. HOY TAMBIEN ES SEDE DE MUCHAS EMPRESAS EUROPEAS.

co, cuando se ha estado ca-
sado 35afios, es dificil decir
adiés (...) noha sabido mo-
dernizarse ni adecuarse al
mundo moderno, la CAN
leestafallandoal Per1”.

EL GOBIERNO

Y a todo esto, (Qué dice el
Gobierno del Pert? Pues
que en estos temas “hay
que trabajar y no hablar de
salir hasta no haber agota-
dotodaslas posibilidades”,
como dice el ministro de
Relaciones Exteriores José

Antonio Garcia Belaunde.
“Yo descartaria salir de
la CAN porque podemos
sacar adelante la modifica-
cién que necesitamos para
el TLC con EE.UU. Ade-
mas, estamos trabajando
con Europa para agilizar
el proceso de llegar a un
acuerdo de manera asimé-
trica”, explica el canciller.
La titular del ministerio
de Comercio Exteriory Tu-
rismo (Mincetur), Merce-
des Ardoz, es de la misma
opinién: “no hay que hablar

ERA UNO DE LOS MERCADOS MAS IMPORTANTES DE ESE BLOQUE.
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QUITO. PARA ECUADOR NO HAY MUCHO QUE PERDER EN EL DEBATE.

desalirdela CAN, estamos
trabajando conla Unién Eu-
ropea para manejar la nego-
ciacién de manera mixta,
esto es, habra temas en los
que todos los paises estardn
deacuerdoysenegociarden
bloque, y otro en los que al-
gunos avancen mas rapido
de que otros y entonces se
negociaria los temas inde-
pendientemente”, asegura.

El problema con eso es
que las opiniones estin di-
vididas, incluso donde uno
esperaria encontrar coinci-

dencias. Silva dice que “pe-
seaquenodebemos patear
eltableroconla CAN,la UE
yaaceptdllegaraunacuer-
dodiferenciado conel Pert1
y con Colombia” lo que se
parece mucho alo explica-
do porel canciller. Sin em-
bargo, Ferrero-Waldner,
nolodejé tan claro cuando
estuvo en Lima: “La Unién
Europea negocia con blo-
ques de paises, entende-
mos que existen asimetrias
alinterior, pero asies como
negociamos porque son

acuerdosintegrales de edu-
cacién, asistencia social y
que también tienen un
componente comercial”.

Es mads, Ferrero-Wald-
nerdijoelviernesquela UE
ha postergado “las negocia-
ciones hasta setiembre pa-
ra, precisamente, aclarar si
hay voluntad politica delos
cuatro paises para coronar
un acuerdo”. No se refirié
en ninglin momento a la
posibilidad de negociacio-
nes diferenciadas.

Y eso es lo que sefiala el
economista Kurt Burneo:
la UE solo negociara con el
bloque y no con cada pais
por separado. Reconoce, sin
embargo, que viendo las ci-
frases “clarisimo que desde
un punto de vista econdmi-
coelcostodeoportunidades
favorableala UE sobrenues-
tra permanenciaenla CAN
(--)losflujos de comerciode
la CAN son absolutamente
pequefios comparados con
la UE, las cifras son sideral-
mente distintas”, acepta el
también exdirectordel BCR
y se apura en aclarar: “Esto
es como el tango, o se baila
onosebaila, el riesgoes que
demoselsaltoy que nohaya
red”, advierte.

COLOFON

Salirse dela CAN significa
obligar a nuestros exporta-
dores de productos no tra-
dicionales, con mayorvalor
agregado,abuscarencinco
afios o menos mercados de
reemplazo. Por otro lado,
representard mas facilida-
desyflexibilidad para con-
seguirlos que quedando-
nos en el seno de la CAN.
Nuestros socios andinos
SOn, COMO NOSotros, expor-
tadores de materias primas
yconsumidores de produc-
tos con alto valor agregado.
Fueradela CAN paraircon
Europa, ¢a quién le vamos
avender nuestros produc-
tos con valor agregado en
metalmecinica? ¢A Ale-
mania? Eso es algo que hay
que sopesar, pues las cifras
son clarisimas pero no lo
sontodo. A



