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¢Hay vida mas alld de la CAN?

ADECUARSE AL TLC CON EE.UU. HA ENFRENTADO AL PERU | ESTA HISTORIA SE REPETIRA CADA VEZ QUE EL PERU
CON UNA DURA REALIDAD: EN LA COMUNIDAD ANDINA
SIEMPRE HABRA QUIEN SE OPONGA POR IDEOLOGIA

" Nos quedamosenla
6 Comunidad Andina
de Naciones (CAN)
onos buscamos, como Ve-
nezuela—o el mismo Chile
en su momento-, nuestro
propio camino al margen
de nuestros hoy socios an-
dinos para continuar en el
caminodelos TLC?

Laactitud bolivianares-
pectoalos ajustesalanor-
matividad del bloque an-
dino solicitados por el Pe-
ra (dentro de su proceso
de adecuacién a las exigen-
cias del acuerdo comercial
firmado el afio pasado con
EE.UU.), ha dejado clara
una verdad: la experiencia
del proceso engorrosoylar-
go se repetird cada vez que
el Pertibusque cerrar cual-
quier otro acuerdo comer-
cial de manera bilateral. Se
entiende, fuera del ambito
dela CAN.

Esta vez, el Pert1 conse-
guird su cometido, pues
cuenta con el apoyo de Co-
lombia y Ecuador y, atin
con la negativa boliviana,
lograra su cometido aun-
que en segunda votacién.
Loidealhubierasido conse-
guirlo porunanimidad.

Ademis, la situacién
es algo tensa para el Per(t:
no solo se trata de el TLC
con EE.UU,, sino también
del que pretende suscri-
bir con la Unién Europea
(UE) y otros en un futuro
muy proximo (China, EF-
TA —paises escandinavosy
Suiza—-). En estos momen-
tos, mas alla de las decla-
raciones tranquilizadoras
dela comisaria de Relacio-
nes Exteriores y Politica
Europea de la UE Benita
Ferrero-Waldner, y de los

Costo-beneficio

ESTE CERCA DE FIRMAR UN ACUERDO COMERCIAL.
ENTONCES, ¢VALE LA PENA QUEDARSE?

Evidentemente, Europa representa un socio comercial

soga ni cabra?

mas importante que la CAN, pero tampoco es seguro
conseguirlo fuera del bloque de paises andinos. ¢Sin

Saldo de la balanza comercial (en US$)

Ene.08 Feb.08 Mar. 08 Abr.08 May.08 Acumulado 08
Estados Unidos 47 52 101 10 27 236
Comunidad Andina -124 -24 -157 -36 -154 -494
Unidn Europea 84 202 170 137 130 724
Resto 264 298 398 223 365 1,548
Total 272 527 511 335 368 2,013
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pafios frios que puso el go-
bierno del presidente Alan
Garcia, la pregunta surge:
scudl es el costo de opor-
tunidad para el Perti entre
permanecer en la CAN y
buscaracuerdos comercia-
les bilaterales por su propia
cuentayriesgo?

Veamos: la balanza comer-
cial del Perticonla CANes
deficitaria, esto significa
que le compramos al blo-
que masdeloquelevende-
mos y, por lo tanto, somos

un mercado importante
para nuestros socios. A
mayo de este afio, nuestros
vecinos andinos nos han
vendido casi US$2.000
millones, mientras que
les exportamos menos de
US$1.500 millones. Con
Venezuelafueradela CAN,
las compras de productos
peruanos por parte del blo-
que han caido en alrededor
de20%.

Al 2007, las exportacio-
nes peruanas a la CAN re-
presentaron el 7% de las ex-
portaciones totales, mien-

tras que la UE represent6
el 18%, EE.UU. el 20% y
China el 11%. Otro dato in-
teresante proviene dellibro
recientemente publicado
(Relaciones Comerciales
CAN-UE: Una perspecti-
va andina) por el profesor
principal de economia de
la Universidad Catélica,
Alan Fairlie: el principal
socio comercial de Bolivia
es el Mercosur, destino del
47,6% de sus exportacio-
nes, mientras que EE.UU.
representasoloel 9,7%yla
UE el 4%. Cifras al 2007,
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DEBATE
¢, Criminalizar
la inmigracion?

La propuesta de Francia
e Italia para calificar como
delito lainmigracionilegal en
Europa ha causado revuelo
y controversia en los paises
de los que previenen tales
inmigrantes. Resulta por
lo menos curioso que este
tema no haya sido cono-
cido por nadie durante la
Cumbre ALC-UE realizada
recientemente en nuestro
pais. Al margen del impacto
que esto tendria en paises
como el nuestro, donde lle-
gan millones de euros como
remesas para miles de fami-
lias, esta el asunto ético de
calificar de criminal a quien
busca oportunidades en
otro pais. Cuando la sefiora
Benita Ferrero-Waldner
habla de acuerdos, siempre
se refiere a que estos deben
ser integrales. Hablando de
integracion.

pero son poderosos refe-
rentes eindicios.

Es cierto, ese 7% de ex-
portaciones que representa
la CAN no es una cifra pe-
quefia pero, como sefala el
presidente dela Asociacién
de Exportadores (ADEX),
José Luis Silva Martinot, la
CAN (claro, incluyendo a
Venezuela que, comoyadi-
jimosestifuera)esel segun-
do destino masimportante
de nuestras exportaciones
notradicionales, las que tie-
nen mayor valor agregado
(metalmecinicaytextiles).

MILLONES FUELA
BALANZA COMERCIAL DEL
PERU CON LA UE EN EL 2007

DIIIIIIIIINININININININNDND

MILLONES FUE EL TOTAL
DE LABALANZADE LA CAN
CON LA UE EN 2007

Sinembargo, Colombia
es el principal mercado de
la CAN para el Pert1, pues
representa mas del 30%
como destino de exporta-
ciones al bloque. Y conse-
guirun acuerdo comercial
con Colombia deberia ser,
almenos en teoria, relativa-
mente facil.

Pero, ¢y qué pasa conlo
que dijo Silva, de ADEX,
sobre las exportaciones
no tradicionales? Bueno,
cuando un pais decide ale-
jarsedela CAN, debe man-
tener todas las condiciones
arancelarias del grupo por
cinco afios mds. Ese tiem-
po sirve, justamente, para
que quienes hacen nego-
cios al interior del grupo
andino puedan encontrar
mercados alternativos. Co-
modice Teullet: “Luego po-
demosencontrarlo mismo
porlaviadeacuerdosbilate-
rales”. Ademas, Venezuela
y EE.UU. representan alre-
dedor del 40% del destino
denuestros textiles.



