b2 | Economia | er comercio jueves 31 de julio del 2008

En octubre Petro-Peru tendra todo listo para empezar la modernizacién de la refineria de
Talara. Su presidente cree que la empresa esta lista para nuevos emprendimientos

“Queremos tener una cadena de grifos”

MANUEL MARTICORENA SOLIS

Desde el 2006 Petro-Perti ha
anunciado varios proyectos: la
modernizacién delarefineria de
Talara (a un costo de US$1.000
millones); la compra de estacio-
nes de servicio; la construccién
de una planta de compresion de
gasnatural (para transportar este
combustible alugaresenlos que
nollega el gasoducto); y el regreso
alaexploracién petrolera. No so-
lo eso, desde ese afio ha firmado
una serie de convenios con varias
petroleras extranjeras. ¢Cual es
el resultado de estas acciones?
Entrevistamos al presidente de
la empresa estatal, César Gutié-
rrez, para evaluar su desempefio
alfrente dela petrolera estatal.

¢ Cuando empezara Petro-Peru
conlamodernizacién de larefi-
neriadeTalara?

Hay cuatro precalificados parala
ingenierfayconstrucciéndelare-
finerfa, que han pedido tener las
licenciasdelastecnologias que se
usaran enlamodernizacién dela
refineria. Se necesitan siete tipos
de tecnologia que vamos a selec-
cionar el dia 14 de agosto; luego
de ello vamosalicitar la supervi-
si6n, ingenieria y construccién.
En octubre debemos tener todos
los procesos cerrados para empe-
zarla construccion.

¢Esto les va a dar tiempo para
llegar al plazo establecido porley
para que Petro-Peri modernice
suplanta,amastardarel2010?

Hemos alterado el orden, no los
plazos. Hay catorce procesos que
forman parte de la moderniza-
cién de la refineria de Talara, ya
hemos hablado con los postores
delaingenieria y construcciéony
laideaes entregar al 2010 tres de
los siete procesos, uno de ellos es
ladesulfurizacién delarefineria
de Talara; el segundo nos permi-
tirdtener menos residualesymas
diésel; yel terceroesunaplantade

LUCERO DEL CASTILLO

AUN POR VERSE. No todos los convenios firmados por Petro-Perti con otras empresas petroleras han dado
resultado. Su presidente, César Gutiérrez, sefala que con PDVSA no llegaron a acuerdos concretos.

Nombre: César Felipe Gutié-
rrez Pefa.
Profesién:Ingeniero mecani-
co electricista

Cargo: Presidente de Petro-
Peru.

Experiencia: Fue presidente
ejecutivo de Essalud, direc-
tor de Refineria La Pampilla,
Edelnory Peru-Petro. Tam-
bién ha desarrollado trabajos
de consultoriay asesoria.

acido sulftrrico. Luego quedaran
11 procesos mds que se irdn com-
pletando el 2011 02012.

Anuncié que Petro-Pertteniala
intencién de comprar grifos. ¢La
propuestasigue enpie?

Enestemomentonohaygrifosen

venta. Lo inico que estamos ha-
ciendo es afiliando (estaciones),
yatenemos 62. Estamos interesa-
dos en comprar una cadena. Dos
cosasnosfaltatener:lubricantesy
grifos. Cuando vendes en unaes-
tacién de servicios (grifo), debes
tener todos los productos, com-
bustibles y lubricantes, porque
eso potencia las ventas. Por eso
esmejor tenerunacadena propia.
Nosotros seguimos en la bsque-
dadenuestra propia cadena.

¢No seria demasiado onerosa
estaintencionparaPetro-Peri?

Una cadena no cuesta mas de
US$90 millonesa US$100 millo-
nes, depende de su tamatio, el te-
ma es negociar bien. El trabajo de
comprar grifos uno auno es muy
dificil, por eso es mejor comprar
una cadena. Ahora que disminu-
yeron los mecanismos para reali-
zarinversiones, es mas sencillo.

En todos
los paises elevar
el precio de los
combustibles crea
conflictos entre
la sociedad vy los
gobiernos

¢La ley permite a Petro-Peru
integrarse verticalmente?
Claro. Por eso hemos ingresado
alaexploracion.

Al respecto, Petro-Peri ha
firmado muchos contratos y
convenios, pero aun no se ve el
resultadode estasacciones.
;Porejemplo cudles?

Nosreferimosaconveniosfirma-
dos con Petrobras, Ecopetrol,

LOS PLANES TRAS LA ABSORCION

La fusiéon de Teknoquimica 'y
CPPQ se concreta en 2 meses

Il Grupo Brescia espera
facturar US$120 millones
este ano en operaciéon
de ambas compainias

Aunque ahora se sabe que las ne-
gociaciones tomaron unos cinco
meses, para muchos fue una sor-
presaenterarse el pasado miérco-
les dela adquisicién de Teknoqui-
mica por partedel grupo Brescia, a
través dela Corporacién Peruana
de Productos Quimicos (CPPQ).
Traslacompra, concretadame-
diante una operaci6én bursatil por
80,8 millonesdesoles, sehainicia-
dolafusi6n deambas compaiiias,
procesoqueadecirde Bruno Sche-
none, gerente general de CPPQ,
comenz6 hace tres dias y deberia
durar dos meses més. Respectode
la reestructuraciéon del personal,
destacd que es un proceso inevita-
ble, peroque sera realizado “de for-

FUSION. La adquisicién de Teknoquimica no implica la desaparicion de

ROLLY REYNA

sus marcas, afirma Bruno Schenone, gerente de CPPQ.

mardpida, transparenteyjusta”.
Perosibienlametaes fusionar

deinmediatolas areas de adminis-

tracién y ventas, la parte dela pro-

duccién va a ser un proceso mas
largo, pues uno de los inconve-
nientes es que entrelas dos firmas
actualmenteoperantresplantas. El

ejecutivo afirmé que no descartan
la construccién de una planta que
unifique su produccién.

Segtn Schenone, la adquisi-
cién de Teknoquimica, que lide-
rabalaindustria de pinturasyque
esteafio debe facturar unos 50 mi-
llones de délares, se debid alane-
cesidad de CPPQ de impulsar el
crecimiento que habialogradoen
los tltimos cuatro afios. “E1 2003
facturamos unos 20 millones de
délares, pero con un crecimiento
orgénicologramos captar unama-
yor participacién del mercado, lo
que ha contribuido a que este afio
CPPQ proyecte una facturaciéon
de70millones deddlares, un20%
masqueel2007”,agrega.

Agregé quelaadquisiciondela
empresaque erasudirectacompe-
tencia no implica que las marcas
representativas de Teknoquimica
desaparezcan; por el contrario,
aseguraquelametaesimpulsarsu
fuerza deventaahora que cuentan
con un portafolio mas completoy
consolidarseenlasdreasenlasque
no participabany donde Tekno tie-
neun buen posicionamiento, “co-
mo en el mercado de pinturas en
polvoyproductos paraelhogar”. m

Socma, Sonatrach,etc ...
Vayamos por partes. Petrobras,
Ecopetrol y Petro-Per(1 son uno
solo, ahi el compromiso era ex-
plorar hidrocarburos en con-
junto. En noviembre de este afio
vamos a decirle al Estado cudl es
nuestro plan de perforacién. Eso
toma su tiempo. El otro compro-
miso fue conla compafifa argen-
tina Socma, para construir una
planta de compresiéon de gas
natural yllevar gas a zonas aleja-
dos del ducto. La planta estd en
construccién en Luriny estamos
apuntodeinaugurarla.

También firmaron convenios
con la petrolera argelina Sona-
trach, Petro-Ecuador y PDVSA
(Petréleos de Venezuela).

Con Sonatrach tuvimos solo una
visita, jamas firmamos un acuer-
do. A Sonatrach le planteamos
la construccién de un gasoducto
para hacer petroquimica, peroal
final quedamos en nada. A Petro-
Ecuador le hacemos compras, y
con PDVSA, igual, es un provee-
dor mas, lo malo es que en esta
empresa hubo relevos en la ge-
rencia comercial, porlo que nun-
casellegbafirmar acuerdos.

También firmaron acuerdos
parahacerpetroquimica.

Asi es, con Petrobras para hacer
petroquimica del metanoyetano.
En cuanto al primero, lamenta-
blemente Petrobras, nuestro so-
cio,hadecididoque cualquierem-
prendimiento enla petroquimica
de metano (orientada a producir
fertilizantes) se hard sobrelabase
del gas natural que encuentre en
el lote 57 y no de Camisea. En el
caso dela petroquimica de etano
(polietilenos) si tomariamos gas
de Camisea. Este es un proyecto
que, sitodo estd bien, funcionaria
enel 2014. Estamos conversando
con Pluspetrol (operador de Ca-
misea) sobre este tema.

¢Cudles serian las utilidades de

Petro-Peruesteafno?

Nos hemos trazado una politica
de tener un ingreso bruto de
1,2%. El afio pasado tuvimos 4%.

Porelincremento del petréleo.
Claro. Esto signific6 que la em-
presa obtuviera US$100 millo-
nesdeutilidad.

¢Esoesbuenoomalo?
Parasaberlonos tendriamos que
comparar con una empresa que
solo haga refinacién, son pocas.
Estin Repsol en el Per, que el
afio pasado obtuvo US$80 mi-
llones; y ENAP, de Chile, que ga-
n6 US$98 millones. Ambas son
mis grandes que nosotros.

¢Queesperan parael 2008?
Esteafiosera diferente porloaltos
precios del crudoy porlasdeudas
que el fondo de estabilizacion de
los precios de los combustibles
tiene con nosotros. A julio tene-
mos S/.800 millones que cobrar-
lealfondo. Enloquevadel afioya
hemos alcanzado US$90 millo-
nes en utilidades, lo que vayamos
aobtener a futuro servird para fi-
nanciar laampliacién programa-
dadel Oleoducto Norperuano.

¢Elfondodeestabilizacion debe
continuar?
Yo pienso que si, es una decisién
que funcionard hasta diciembre
deesteafio.

¢Nonos estallevando aunmer-
cado artificial enlos precios de
loscombustibles?

Es quela poblacién no puede ab-
sorber todo el incremento de los
precios del petréleo. En todoslos
paises elevar el precio de los com-
bustibles crea conflictos entre la
sociedad y los gobiernos, lo ves
hasta en paises desarrollados:
Portugal, Francia y Reino Uni-
do. Pretender aqui trasladarlelos
precios al usuario final generaria
conflictos yhay quetener tranqui-
lidad social para gestionar. (]

breves

ELLEGALY MARGINAL

Elevan la tasa de
encaje bancario

A partir de mafiana, no solo subi-
rdelencaje minimolegal paralos
bancos de 8,5% a 9% sobre sus
depésitos, sino que también se
elevard el encaje marginal (adi-
cional) de 45% a49% informéel
BCR. Eso si, mientras que el en-
cajelegal se aplicara para deposi-
tos en cualquier tipo de moneda,
el encaje marginal solo se aplica-
rd paralos depésitos en ddlares.

COMERCIAN US$800MILLONES

Chile y Australia
firman TLC

Loscancilleres de Chiley Austra-
lia firmaron en Canberra, Aus-
tralia, un tratado de libre comer-
cio (TLC) entre ambas naciones.
Segtn el acuerdo, desde el proxi-
mo afio se liberalizara el 97% del
comercio entre ambosy el 100%
enel 2015. Actualmente, el inter-

cambio comercial entre ambos
esde US$800 millones. Previoa
lafirmadeunTLC con Australia,
Chile ha firmado acuerdos simi-
lares con China, Corea del Sur,
Singapury Japén. Actualmente
se encuentra negociando un tra-
tado con Malasia.

PARTICIPAN 31 EMPRESAS

El Perua presente
en Colombiamoda

Hoy culmina la feria textil mas
importante de Colombia (Co-
lombiamoda), enla que han par-
ticipado 31 empresas peruanas,
gracias al apoyo de Prom-Pert.
La delegacién nacional ha sido
lamas grande, descontandoala
local. La feria atrajo a 350 expo-
sitores, 7.000 visitantes, 16.000
compradores internacionales
y 300 periodistas. De acuerdo
con Prom-Per(1, Colombia es
el quinto destino de las confec-
ciones de punto peruanas, con
ventas por US$17,15 millones
enel2007.
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Lamentablemente quienes hici-
mosespacioenlaagendafamiliar
para escuchar al presidente no
podemos sino decir que el men-
saje fue una frustracién. Es cierto
que la novedad del discurso fue
su tono mas conciliador, pero la
verdad que para el momento que
vive el pais se esperaba —al menos
yo— un mensaje que mostrara
una mayor dosis de liderazgo.
Elresumen del mensaje fue que

estamos avanzando lentamente,
de puente en puente, de camino
en caminoy que lainflacién que
viene de afuera nos puede sacar
de este camino sies que no se re-
acciona con oportunidady pronti-
tud. ¢Cémo? Nolodijo. Ademas,
quedb unavezmasmuy claroque
el objetivo es hacer que los perua-
nos mas pobres dejen de serlo.
¢Coémo? Tampoco fue muy claro
alrespecto.

Déjenme insistir en este 0lti-
mo punto que me parece clave.
Lo que hoy tenemos de manera
muy simplificada es una receta

enla cual se ha optado por poner
énfasisenlaredistribucion dere-
cursos parade esa maneraaliviar
no solola pobreza, sino también
las tensiones sociales que vivi-
mos. Con esa estrategia el Perti
mas productivo, mis modernoy
mas integrado trata de despegar
lo mas posible generando mas
recursos fiscales para que el Go-
bierno sea quien logre sacardela
pobreza a ese tercio del pais que
atnesti estancado. Paraun estu-
dio que acabamos de finalizar,
calculamos cudn pro pobre habia
sido el crecimiento en el Pertide
los tiltimos veinte afios. Por cre-
cimiento pro pobre se entiende
aquel aumento en el PBI que vie-
nejunto con una reducciéon dela
desigualdad en todo el pais. Los

resultados muestran que pode-
mos decir que este modelo es
cada vez mads pro pobre. Pero (y
este es uno bien grande) los re-
sultadosindican quelabrechade
desigualdad entre la poblaciéon
urbanaylarural se hace cadavez
mads amplia, poniendo en tela de
juicioel carcterinclusivodeeste
crecimiento.

La estrategia de redistribuir
claramente resulta insuficiente.
El Estado no tiene la capacidad
para hacerlo. ¢(Poniendo a tres
millones de peruanos bajo el am-
paro del programa Juntos serd
suficiente? Creo que la gran di-
ferencia entre ese Peri moderno
y el otro que vive en estos peque-
fios centros poblados alos cuales
aludio Alan Garcia es la enorme

brecha en productividad. Y aqui
no nos perdamos en tractores y
laptops, sino en cosas mas basi-
cas. Piensen, por ejemplo, en el
impacto dela salud en su capaci-
dad de producir. Saque su cuen-
ta de cudntos dias al afio usted
deja de trabajar por enfermedad.
Ahora piense en cuantos dias de-
be dejar de trabajar una persona
que no tiene acceso rapido a un
centro de salud o a una nutricién
mas balanceada. Del mismo mo-
do, piense en el tiempo que usted
notiene que invertir paraacceder
alosservicios basicosenmediode
laciudad frenteal tiempo que una
personaquevivealejadadelamo-
dernidad requiere para generar
cosas tan simples como el agua
caliente parael desayuno.

Por ello, los aumentos de pro-
ductividad van de la mano en ac-
ceso a tecnologias relativamente
sencillas que permitan no solo
aumentar la rentabilidad de sus
tierras, sino también la mejora
significativa en sus condiciones
devida. Laimportanciadellegara
esos lugares del pais con mejores
précticas de cocina e higiene pare-
cen temas menores, pero pueden
significar saltos en la capacidad
productiva de dichas familias. Los
vaciosdeldiscursoencuantoaqué
estrategia se piensa seguir en ma-
teria de superaci6n de la pobreza
creo que deben llenarse no soloen
palabrassinoenacciones. m
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