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> LA ESTRATEGIA DETRAS DE LA
MARCA. ;Cémo se logré que Juan
Valdez sea uno de los iconos mas
reconocidos de EE.UU.? Laimagen de
un solo campesino representa a mas
de 500 mil productores de café pero,
ante todo, al café colombiano. v
PRECIO S/.110. VENTA ZETA BOOKSTORE.

¢

> MASO MONTALTO, PINOT NERO. Lunelli
Ferrari, Italia. 100% Pinot Nero. Color granada con
acentos rubies y bella transparencia. De perfume
intenso, elegante y refinado, su sabor es com-
plejo y calido, rico en estructura, armonioso y

de gran persistencia. Ofrece una explosion de
frutos de bosque.
PRECIO S/.186. VENTA LA BOTTEGA DEL VINO.

> ETIQUETA NEGRA. La incurable
enfermedad de escribir (un escritor que
escribe en exceso puede ser un escritor
enfermo). Todo es una copia de todo
(¢ Acaso la originalidad existe?). La calle
de los libros (¢, Seran los lioreros los criti-
COs mas severos de la literatura?).

PRECIO S/.18. VENTA QUIOSCOS Y LIBRERIAS.

DIDDIIIIINNIDINDNIDIDDDIDNDIINIDIINNIIDIIIIDIIIDIIDIIIIDIIINIIIINIIINIIIIIIIIIIIIIDIINIIIIIIINIIIDIIIIIIIIIIDIIIIIIIIIDNIDIIIIIDIIIIIIIDIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIDIIIIINIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIIDIDDY

Escribe ANTONIO ORJEDA

alerie estd por cum-
plir 15 aflos yno le
hapedidofiesta, si-

no viajar con él. Esta todo
planeado, con la mayor
de sus princesas pronto
partird al Manu. Valerie
yaconduce. Si, éllehaen-
sefiado. No, ellanoapren-
didalos12 comoél, cuan-
do supadre, porlas rutas
de Cajamarca, le comen-
zb6 a soltar el timén de su
afiosa camioneta.

Valerie quiere viajar
con ély Hugono cabeen
supellejo. Denifio, élmo-
ria por acompafar en ca-
dauna de sus travesias a
José. A supapa. Si, la his-
toria se esté repitiendo.

CAJAMARCA CORAZON
José Ledn tenia una tien-
da de electrodomésticos
que él mismo distribuia.
“Mi papa viajaba mucho
alinterior de Cajamarca,
y yo lo acompafié desde
muy pequefio”.
Enrealidad,desdemuy
pequefionofue. Tuvieron
que pasar 10 largos aflos
durante los cuales Hugo
nohizomas que ver cbmo
supadreysuayudante su-
bian refrigeradoras, coci-
nas... en la afiosa camio-
netay—chau- partian.
“Yo le pedia que me
lleve. Como siempre via-
jaba, lo veia muy poco y
lloraba cuando él seiba”.
Hugo era el dltimo de
cuatro hijos, el Gnico va-
rén. “Sentia mucha me-
lancolia”, recuerda hoy.
Hasta que ocurrié.
“Estamos yendo cerca,
pero va a hacer frio”. jA
quién le podia importar
eso! El dia mas espera-
do habiallegado. Suma-
drelo forré. Hugo estaba
a bordo. “Era una Ford

EL LADO OCULTO HUGO LEON, gerente comercial de Husqvarna Perti

ElFord F150 de papa

EL. CONDUCE UN AUTO PODEROSO, HA PARTICIPADO EN PIQUES, PERO ESO ES LO DE MENOS. SUS
DIAS MEJORES AL PIE DE UN TIMON LOS VIVIO HACE VARIAS DECADAS, EN LA NAVE DE JOSE

F150, me acuerdo perfec-
tamente”. Tenian que en-
tregar una refrigeradora
en el pueblo de San Juan
que —en efecto—estaba cer-
ca:asolo40kilémetros.

Les tomo tres horas. En
los701os caminos no eran
como ahora.

Y no solo hizo frio, llo-
vidylaneblinalosobligba
ir muy lentamente. Hugo
lleg6 a casa constipado. El
lunes en el colegio tendria

una historia que contar.
Estaba feliz.

Enlos pueblosla entre-
gadeun productosecierra
con aguardiente. Ahoralo
sabia. Y cuando la via se
terminaba, ahi mismo es-
peraban los clientes de pa-
pa para, entre cuatro, car-
garyllevarseacasael elec-
trodoméstico que habian
elegidoenlaciudad.

Supadrecomoseatenia
que llegar con la mercade-

ria. Poreso enla Ford F150
habia una caja enorme.
“Era sagrada”. Ahi guar-
dabanlasherramientas. El
dia que se rompié el sopor-
te del amortiguador, solu-
cionaron el problema con
alambres. Mdas adelante,
un camionero los auxilié.
Habia comenzado a ano-
checer. Hugo se hizo cargo
delalinterna.

Los sadbados, los chicos
del equipo de fatbol le co-

menzaron a reclamar. {Ya
no habia quién patearalos
tiros libres! En casa, suma-
dreyhermanas pusieronel
gritoenelcielo. ;Quéhabia
pasado? Simple: papa ha-
bia reprogramado sus via-
jes. Comenzaron a ser los
finesde semana. Si, parair-
se arepartir sus productos
junto al Gltimo de sus vas-
tagos. Si, eran un equipo.
Alos12leensefié ama-
nejar. Alos15empezbapa-
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[LECCIONES]
“El viajaba
mucho al
interior de
Cajamarca, y
yo lo acom-
pané desde
pequefo”.

[HUSQVARNA]
Fabricante
de maqui-
naria para
bosques y
jardines. El
2007 facturo
aqui US$10
millones.

garle por su labor. Hugo
habia comenzado a nece-
sitar dinero. Si, las fiestas
habian llegado, la adoles-
cencia entr¢ a tallar. A las
aventuras a bordo del Ford
F150, le sali6 competen-
cia. Hugo fue dejando de
acompafiar a papa.

Hoy tiene un auto po-
deroso, un Subaru Impre-
za que lo sabe bien: no se
compara con la camioneta
deJosé Ledn. A



