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ENTREVISTA LIZARDO BENITES, gerente de Producciéon de Renova
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eguirlastendencias

nuncafuesufuerte.

Por eso no resulta
muysorprendentequealos
17 afios se apasionara porel
caucho, en los tiempos en
quelamayoria de sus com-
pafieros de la Universidad
Nacional de Ingenieria se
interesaba en los grupos
de rock que se abrian paso
aprincipiosdeladécadadel
60. Pero Lizardo Benites
es diferente. Comenzar la
escuela a los cuatro afios
fue otro de los detalles que
influyeron en él. “Desde
pequeiio tuve que verme
con los mas grandes”, co-
menta ahora el gerente de
produccién de Renova, la
reencauchadora peruana
que se codea con las prin-
cipales compafifas mine-
ras del mundo. Fundada
hacemasdemediosiglo,la
empresaquelidera Benites
recién comenzé a tomar
vuelo a partir de la década
de los afios 90, tras ser ad-
quirida por suproveedor de
materia prima Indelband.
Desde entonces, Renova
ha desarrollado la tecnolo-
gla necesaria para reparar
y reencauchar los neuma-
ticosmasgrandesdel mun-
do, necesarios para poner
en marcha los vehiculos
usadosfueradelacarretera,
enlagranmineria.

¢Qué pasa cuando Indel-
band adquiere Renova?

Lo primero que hicimos
fue tratar de convencerala
gran mineriade queacepte
elreencauche. En esetiem-
pola gran mineria solo es-
taba constituida por pocas
mineras: Yanacocha esta-
ba comenzando, Volcan
erala Cerrode Pasco. Ade-
mas, teniamos Hierro-Pe-
r, Toquepala, Cuajone,
Cerro Verdey Tintaya. No-
sotros queriamos entrar a
ese mercado para reparar
y reencauchar las llantas
denominadas  gigantes
—que ahora ya no tienen
nadadegigantes—, perolas
mineras acostumbraban
comprar los neuméticos y
darles hasta el fin. Por eso

"Reparamos las llantas
mas grandes del mundo”

LA INDUSTRIA DEL REENCAUCHADO DE LLANTAS ERA HASTA HACE POCO
MENOSPRECIADA POR SUS ACTUALES CLIENTES, PERO EMPRESAS COMO
RENOVA HAN LOGRADO QUE AHORA SEA UN RUBRO EN EXPANSION

les planteamos la idea de
recuperar el neumitico para
darlesunasegundavidayre-
ducirsus costos operativos.

¢Fue dificil convencer a las
mineras?
Si,nostométiempo.

¢Enesosanoselreencauche
eramalvisto?

Asies. Esque generalmente
las empresas, incluida Re-
nova, que intentaban reen-
cauchar neumaticos de la
gran mineria no tenian la
tecnologia adecuada. Por
eso nuestra visién era lo-
grar reencauchar este tipo

de neumaticos aunque tu-
viéramos que invertir mu-
cho tiempo y dinero. Para
lograrlohemosinvertidoen
equipos, maquinariay tiem-
porealizando experimentos
de sistemas dereparaciény
compuestos, porque cada
minaesdiferente.

¢Qué beneficios ofrece Re-
novaalas mineras?

Lesdamosunservicioyasis-
tenciatécnicaqueles permi-
tenreducir costos. Sisuma-
mos el valor de un neumat-
conuevoysureencauchey
lo dividimos entre las horas
que rinde, vemos que los
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[EDAD] 61 afnos.
[ESTADO CIVIL] Casado,
con tres hijos.

[HOBBY] Carrera de lan-
chas.

[ESTUDIOS] Ingenieria In-
dustrial en la UNI.
[EXPERIENCIA] Se inicio
en el negocio del cau-
cho a los 17 afos. Ha
liderado las empresas
Indelbrand y Renova.

costos disminuyen. Unode
los datos que no se sabe es
que somos los primeros en
el mundo en reencauchar
unallantadearo 63,queen
su momento eran las més
grandes, y seguimos siendo
los Ginicos que lo hacemos.
Esunneumatico que resis-
te pesos mayores a las 320
toneladas y eso es un logro
tecnolégicoimportante.

¢Cuanto ahorro generan?

Nuestro objetivo es lograr
una disminucién del costo
operativo (por la compra
dellantas para cada cliente)
del 50%, pero todavia no lo

hemoslogrado, estamosen
el40%.

¢Como piensanlogrario?
No es facil. Primero Indel-
band preparalos materiales
adecuados para que sean
aplicados en el neumiticoa
reencauchar. El trabajo que
esta empresa hace es de-
sarrollar materiales que se
adaptenalascondicionesde
la mina. Generalmente, la
mayoriadelasminas, excep-
tuando Shougang, estd en
la sierray tiene periodos de
lluvia intensa y otros perio-
dos secos. Entonces cuando
reencauchamoslos neuma-
ticos aplicamos materiales
especificos para cada esta-
cién, porque sabemos quela
llanta vaarodartres o cuatro
meses. Esto lo estudiamos
demaneramais precisades-
dehacetresafios para poder
optimizar el rendimiento.
Otra forma de optimizar el
rendimiento es el disefio, o
sea,laformadelahuella, que
esdevitalimportancia.

¢Eso también se realiza en
funciénalas minas?

Claro. Por ejemplo, Anta-
mina tiene unas vias desas-
trosas en época de lluvias
porqueelsuelotiene piedras
que son muy filudas, enton-
ces tenemos que poner un
material resistente al corte
y que pueda sobrellevar el
castigo extremo que sufreel
neumatico.

¢Coémohacenparacontrolar
todas estas variables en un
solo producto?

Tenemos un laboratorio de
investigacién donde desa-
rrollamos el producto, luego
lo aplicamos en el campo y
vemos qué resultados tiene.
Si sucede lo que planifica-
mos, seguimos mejorando
el material para optimizar-
lo, o sea que es un trabajo
que no va a terminar jamas
porque los camiones y los
neumdticos son cada vez
mas grandes, los vehiculos
corren masylasminas cada
vez quieren mayor produc-
cién. Y nuestra misién es
satisfacer la necesidad del
cliente, nodecirle que traba-
je comonosotros queremos
paraqueelneumiticodure.



