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¢Cudl es el secreto paradar
unasegundavidaaneumati-
costangrandes?

Para reencauchar un neu-
matico en las condiciones
en las que los recibimos te-
nemos que reconstruirlo
porque, de lo contrario, no
podriamos hacerlalaborde
reencauche y eso implica
utilizar materiales exacta-
mente iguales alos que usa
el fabricante. No reencau-
chamos con parches porque
los neumaticos de la gran
minerfa tienen una arma-
zéndeacero, esdecir, tienen
alambres ylo que hacemos
esretirarlosyponeruncable
nuevo de las mismas carac-
teristicas. Enpocaspalabras,
desaparecemoslaaveria.

¢{Es casi como si fuera un
neumatico nuevo pero a un
costo mucho menor?
Vuelve a ser nuevo. Nuestra
averia mas cara debe repre-
sentar el 8% 010% del valor
deunneumaticonuevo.

¢{Coémo nace la necesidad
dereencaucharneuméticos
tangrandes?

En el 2004 se deja sentir la
crisis de neumaticos por-
quela gran mineria tenfala
necesidad de producirmis,
debido a que los precios
de los metales empiezan a
subir y para eso necesitan
mas camiones. Los camio-

nes son ficiles de construir
porque hay bastante acero
en el mundo, pero no suce-
de lo mismo con el caucho,
pues nace de una planta
que necesita cinco afios pa-
ra producir. Ademas, solo
hay dos fabricantes de estos
neumdticos en el mundo
(Micheliny Bristol). La otra
parte del problema es que
los productores se han da-
docuentadeque gananmas
limitando su produccién.
Por ejemplo, una llanta co-
mo la 40-47 costaba hace 4
afios US$13.000, pero hoy
cuesta entre US$30.000 y
US$40.000. El neumatico
mis grande, el aro 63, cues-
taen el mercado estadouni-
dense US$325.000.

¢Cual es la vida (til de estos
neuméaticos?

En condiciones normales
pueden durar 5.000 horas
(10 meses). Antes, pasado
ese tiempo, los botaban pero
ahora los cuidan para repa-
rarlos porque, atin para las
minas més grandes, es difi-
cil conseguirllantasnuevas.
Porejemplo, hacedos sema-
nasvisité unaminaen Aus-
tralia que tiene 56 camiones
parados porque no tienen
neumaticos, este es el nivel
de desabastecimiento que
hayenelmundo.

¢Esviablerepararel 100% de

los neumaticos?

No. Por eso nosotros tene-
mos muy claro el tema de
seguridad al momento de
repararlos, porque imagine
qué puede pasar si un neu-
maticode esadimension ex-
plota cuando un operariole
estimidiendola presion.

¢Elcrecimientominero satu-
ré su capacidad de produc-
ciéon?

No, porque estibamos
preparados. Ahora mismo
tenemos un lote (de neu-
maticos) que estd saliendo
para Canadi, pero también
recibimos neumaticos de
Méxicoy EE.UU. Ademds,
hemos estado trabajando
con Chile, peronoshan ce-
rrado la puerta porque los
empresarios chilenos han
dicho que pueden hacer
este trabajoyyanonos per-
miten ingresar las llantas
reencauchadas.

¢Esosignificaque han perdi-
doasusclientes en Chile?
No, porque estamos abrien-
dounaplantaalla.

¢ Teniaentendido que tienen
una oficinaen Antofagasta?
Claro. Esaoficinacaptabalos
neumaticos, peroahoraque
hemos perdido esa opcién,
estamos abriendo una plan-
taparahacerallinuestrotra-
bajo con personal peruano.
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LA EMPRESA

[NOMBRE] Renova

[SEDE] Independencia
[FUNDACION] Hace 57 afos
[NEGOCIO] Reencauche y
reparacion de neumaticos
para la gran mineria, el
transporte urbano e inter-
provincial y camiones de
carga pesada.

[VENTAS 2006] S/.48 mlls.

¢Cualeselmontodelainver-
sién que estanrealizando?
Antes de hablar contigo
hicimos la consulta, pero el
gerente financieronos pidié
quenodiéramoscifras.

Elreencauchado de neuma-
ticos para el transporte es
otro de los rubros que tam-
bién esta creciendo...

Hay un momento bastante
positivo, en el tltimo afio el

reencauchedellantasparael
transporte y para camiones
decargacreci6 30%.

¢Cudl es su participacion en
elmercado?

Tenemos una participaciéon
de 60% en el mercado de
busesinterprovincialesy ca-
miones de carga, y del 95%
enel sectormineria.

Su planta colinda con una
zona comercial ¢ estan pen-
sando mudarse?
Porelmomentono,aunque
hemos recibido cartas de
inmobiliarias que quieren
comprar nuestro local, pe-
ro los equipos que usamos
no son faciles de mover y
en este momento tenemos
fuerte demanday serfaino-
portuno hacer un traslado
porque cuesta mucho di-
neroymermariala produc-
ci6én. Mas bien estamos ad-
quiriendo mas maquinasy
modificando lainfraestruc-
tura de la planta para tener
una mayor capacidad de
produccién.

¢Hay montos especificos de
inversion?
Nopodemosdarcifras, pero
acabamos de adquirir una
linea especial para reempla-
zarlos cablesdeacerodelos
neumaticos dafiados, cosa
que no tiene otra reencau-
chadoraen el mundo.

¢Su  capacidad instalada
estaal100%?

Atin no, pero estamos am-
pliando nuestra la planta
antes de que venga la ola
(minera).

Pensamos que la ola minera
yase habiaproducido...
Laquesevieneeslasegunda
ola. Poreso, afindeafiode-
bellegarel cuarto par de ma-
quinas que atendera la am-
pliacién delas minas queya
trabajanyaotrasqueatinno
estin operando, como Las
BambasyLaGranja.

¢Esperan seguir creciendo?
Claro, sobre todo ahoraque
somos la primera reencau-
chadoraenel Pertiquelogra
una certificacién de gestién
de calidad en el drea de bus
cami6n y de camion ligero
otorgado por la certificado-
ra TUV Rheinland. Ahora
estamos en un proceso si-
milar parala gestioén conlos
neumaticos gigantes.

¢Elcertificadoesunrespaldo
frente aclientes foraneos?
Por supuesto, porque en el
extranjeropiensanquereen-
caucharllantasenel Perties
absurdo porque no somos
desarrollados.

¢Hay prejuicios?
Claro, pero la certificacién
nosvaaayudarasuperarlos.
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Entrega: Julio 2009

Separe su oficina desde hoy
y obtenga el mejor precio/producto en San Isidro

Telfs: 224 0804 anexo 223 / 813*3073 / corp2@colliers.com.pe

12 pisos - 3.12 mts de altura piso a techo

@ Equipado con la ultima generacidn en ascensores y sistemas de seguridad.
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COOPERATIVA DE AHORRO Y CREDITO

YA EN CONSTRUCCION !!

Area neta de oficinas por piso: 550 m2 - Subdividibles. / 4 sétanos para 130 parqueos individuales.

0 Zona financiera, frente a parque y a sede de Profuturo AFP. Sobre Av. Coronel Andres Reyes, a media cdra.
de la Av. Rivera Navarrete.

0 4 frentes de iluminacion natural, espejo de agua en el frontis, amplia cafeteria y exclusiva
sala de usos multiples.
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