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PARA QUE LOS MAS CHICOS APRENDAN A SER GRANDES

Una CADE para emprendedores

+ Entidades
publicas e IPAE
quieren reunir
a mas de 500
empresarios

Es la primera edicién y su
objetivo es claro: detectary
captaral grupo emergente,
con el propdsito de hacerlo
crecer hacia el exterior. La
CADE Emprendedor 2008
organizado por IPAE —con
la participacion del Minis-
terio de Trabajo, Prom-Pe-
r1, Usaid y diversos gre-
mios—serealizard del 24 al
26 de setiembre.

Durante esos tres dias,
destacados expositores na-
cionales y extranjeros dic-
tardn conferencias sobre
tendencias internaciona-
les, oportunidades comer-
ciales (dentro y fuera del
pais) y habrd una feria de
servicios para las exporta-
ciones, también se expon-
dran testimonios de em-
prendedores que ya ven-
den en el extranjero o que
han destacado en el campo
delainnovacién.

“Los emprendedores ge-
neran una parte significati-

EXPERIENCIAS. Pymes podran reconocer fortalezas y virtudes entre el 24 y 26 de setiembre.

vadel PBI, casi el 45%. Por
eso, queremos darles herra-
mientas paraque sean capa-
ces de aprovechar el entor-
no internacional, que tiene
los ojos puestos en el Perr”,
dice Ivan Mifflin, decanoy
directornacional de IPAE.
Punto importante sera
eltema de asociatividad pa-
ra competir. En este punto

la experiencias de produc-
tores de banano orginico
en Piura o de café en Qui-
llabamba (Cusco), entre
otros, pueden ser ejemplo
para los 500 empresarios
de las pymes que esperan
atraerlos organizadores.

INSCRIPCIONES
A manera de incentivo,

OE‘S_CAR ROCA

los organizadores han de-
terminado que quienes se
inscribanantesdel 6 de se-
tiembre tendran una tari-
fapreferencial paraingre-
sarala CADE. Asimismo,
los costos se reducen sise
hacen compras grupales
(por gremio) y también
se dara preferencia a los
empresarios que vengan

Durante los 3

LAS CLAVES
1 dias de la CADE

Emprendedor
2008, habraunaferiade
servicios que incluye los
servicios de exportacion,
los financieros y de fon-
dos para capital, asi como

aquellos de desarrollo de
emprendimientos.
quienes se ins-

2 criban antes del

6 de setiembre van de
S/.190 a S/.240. Estos
incluyen descuentos
pa-ra asociados de IPAE,
empresarios de provincias
ytarifas corporativas (para
3 personas o mas).

Los costos para

del interior del pais. Para
mayor informacioén, acér-
quese a la sede principal
de IPAE (Av. La Marina
cuadra 16, Pueblo Libre)
oingrese a www.ipae.pe/
cademprendedores2008,
donde encontrara las tari-
fasy el formulario basico
para quienes deseen par-
ticipar.

ESCUELA DE ARTE DIGITAL

Quieren formar monstruos
eneldisenoen 3D

Christian Arias queriahacer
escuela. Noeraanimadoren
3D, pero luego de trabajar
vendiendo software espe-
cializado, sabia que habia
unanecesidad poraprender
a usar las herramientas de
disefio. De este modo creo,
hace 3 afios, la Escuela de
Arte Digital en Miraflores,
condossalones, profesores
autodidactas y mucha vo-
luntad. Pronto, los alumnos
sepasaronlavozyaprendie-
ronahaceranimaciones en

3D para cuflas comercia-
les, spots y presentaciones
arquitectonicas. “Algunos
han pasado a ser instructo-
resytresyahanformadosus
propios estudios de anima-
cién para ofrecer sus traba-
josaagencias de publicidad
o productoras peruanas o
de otros paises”, comen-
ta Arias. También tienen
alumnos de 4reas como pu-
blicidad, ingenieria yarqui-
tectura. “El arquitecto que
no muestra sus planos en

3D, no vende tan ficilmen-
te”, dice.

Hoy tiene 350 alumnos
matriculados en cursos que
duran hasta un afio. Pero
Arias ya piensa armar una
carrera de 5 afios. Por eso,
dos delegados han viajado
este mes al Siggraph 2008,
una de las ferias de anima-
cién mas importantes, pa-
raquelaescuelaestrechela-
zos coninstituciones topen
EE.UU. y puedaluegoinvi-
taraprofesoresrankeados.

ESCUELA DE ARTE DIGITAL

{QUE TAL FIERA! Este personaje es creacion de uno de los
alumnos que busca especializarse.
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EL FOCO

CHAU HUMEDAD. Con S/.1
de gas seca 5 kg. en 3 horas.

Ahorre con
el secador de
ropa a gas

Guillermo de Souza es un
argentino que cuando se
mudé al Pert detect6 la di-
ficultad deloslimefios para
secar su ropa. Y como en
Argentina tenfa un secador
agas, pensd que podria fun-
cionaraci.

De Souza sabia que en
Lima las personas todavia
tienen poca experiencia y
algo de recelo con el uso de
artefactos a gas, por lo que
decidi6 que su producto
debia garantizar mayor se-
guridad. Junto conunsocio
experto en metalmecinica
adapt6 una secadora a las
exigencias del mercadoyla
llamé Warmin, un equipo
que ademas de secar Skilos
deropaen 3horas, tienedos
sistemas de seguridad in-
corporado.

Si por algin motivo la
flama que generael calor se
apaga, el sistema cortala sa-
lidadegasalos10segundos.
Ademés, tiene un analiza-
dor de ambiente que cierra
lavalvulasidetectaelaireen-
rarecido, es decir, sihubiera
poco oxigeno o gases extra-
fiosenelambiente.

“El secador funciona
con balén, peroel diaqueel
cliente tenga conexién a gas
natural nos encargaremos
dehacerlamodificacién ne-
cesariaasuequipo”, diceel
gerente general de Degis.
Elsistema permite ahorrar
espacio y secar cualquier
tipo de ropa. Todo a la vez
(Www.warminperu.com).



