a30 |Peru! e comercio DOMINGO 24 4e agosto del 2008

destaq ue ‘H JUNIN. SERGIO NUNEZ, EL CAZADOR, HA SALVADO LA VIDA DE MILES DE PERSONAS EXPONIENDO LA SUYA. ESTA ES SU HISTORIA

Las manos en el peligro

Elrostro del suboficial PNP Ser-
gioNunez Sarzo (48) luce sere-
no cuando dice que hasta hoy
ha desactivado 300 bombas
enlos 25 afios que tiene como
policia. “Es como enfrentara
monstruos, pero quedoconla
satisfaccion de salvar vidas”,
expresay los ojos deinmediato
le brillan cuando recuerda que
esos monstruos le han arreba-
tado asiete amigosy otros mu-
chos quedaron mutilados cum-
pliendo sudeber.
SergioNuneznacié en Anda-
huaylasy estacasado con Victoria
delPilar Yauri,con quientiene
cincohijos, tresdeellos policias
comoél. Apesarde que sufamilia
eslomasvaliosoensuvida, este
suboficialnodudaen pelearse
conlamuerte, que unavezlodejé
herido. Felizmente siempre sus

manos hansalido ganadoras.

Sus momentos mas dramaticos
losvivié cuandoletocé desactivar
unabomba que habiasido colo-
cadaenlalineaférreaen Quebra-
daHonda, acincokilémetrosde
Huancayo, cuandofaltaban pocos
minutos parael pasodeltrenque
llegabadeLima,en1987.

“Fue el momento mas dificil
que pasé porque tenialagranres-
ponsabilidad de salvarlavidade
cientos de pasajeros. Gracias a
Dios, lohice atiempo”.

Cobré relevanciaenHuancayo
durantelos dias oscuros del
terrorismo, pues era el rostromas
conocidodelaUnidad de Des-
activacion de Explosivos (UDEX).
Apareciadonde habiaunabomba
de pormedioy hace unos dias
reaparecié cuando hubolaalarma
deunexplosivoen el Poder Judi-

cial, donde desactivo un artefacto.
Poralgo instructores ameri-
canos de desactivacion de bom-
bas le bautizaron como “Hunter”
(cazador) porque durante su entre-
namiento enlaacademiade poli-
ciade Luisiana (Estados Unidos)
destacoé al ubicarrapidamente los
aparatos explosivos y desactivar-
los. Eneste curso ocupd el primer
lugary merecié una publicaciénen
unarevistaespecializada.
‘EIChino’, como carifiosamente
lollamansuscolegas, narraqueel
afiode 1987 queddheridoy casi
pierdelavistacuandounagranada
exploté enmanos deunterrorista.
“En otraoportunidad crei
que estabamuerto. Fue cuando
acudiadesactivarunabomba

queterroristasinstalaronenuna EL ESPECIALISTA. Tras cumplir su servicio militar en el escuadron de
casetade vigilancia dellocal del paracaidistas de Las Palmas, Nufez ingresé a la entonces escuela de la
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de nocheymeencontrabacon-
centrado cuando se produjo
un destello que me dejé estu-
pefacto, hasta que un colega
me grito: jSigue, NUfez; sigue,
Nufez! Eso me hizovolverala
realidad . Mas tarde me enteré
que el potente flash de un foté-
grafo produjo el resplandor”.
Nufezrecuerdaquealgra-
duarse de policia se ofrecio
devoluntario parauncursode
técnicoendesactivacionde
explosivos que duré seis meses.
“Fue enese momento quedes-
cubriesavocacion que muchos
consideran extrafia, pero para
mies un compromiso que debo
cumplirconlasociedadyloharé
mientras pueda”, expresa.
Entre bombaybomba, Ser-
gioNufez estudié Derechoy
enmarzo pasado segradud de
= abogado, pero continiacomo
desactivador de explosivosy
notiene problemasenvolvera

Seguro Social de Huancayo. Era Guardia Republicana. De alli fue destacado al escuadrén Yanapati, en 1983. enfrentarse alos monstruos.
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Programa de Especializacién Comercial

~ Storewars:
Simulador de Negocios en Retail

La batalla por la mente y la gondola

Programa de cuatro dias, disefado para retar y estimular a la alta direccién y a ejecutivos senior
relacionados con la industria de productos masivos, recreando el proceso de negociacion
cliente - proveedor y tomando conciencia de las motivaciones y presiones de sus socios comerciales.
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Fernando Chiappe Julio Luque Andrés Terech

EPG — UPC EPG — UPC IAE Business School

Conferencias:

* Representar con realismo el mercado de * Estrategia del Fabricante
CoNsUMOo Masivo .

El programa permite:

Estrategia del Minorista
 Representar las estrategias entre detallistas y .

] Negociacién
fabricantes

. - o _ Category Management
* Reproducir decisiones y negociaciones sin costo

Manejo de Marcas Propias
en los errores

Trade Marketing
Retailing en el Per(: Presente y Futuro

* Tomar decisiones sobre variables de marketing
tales como: producto y surtido, precio y

descuentos, promociones, etc. Situacion Econdmica del Perd y Anélisis de

* Orientar en aspectos gerenciales Principales Mercados
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