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CUSCO. AVANCES EN LA IRRIGACION DE TIERRAS PARA CULTIVOS

Se puso en marcha el
sifon invertido Sambor

Il Obra beneficiara a unos
5.000 pobladores de los
distritos cusquenos de
Huarocondo y Zurite

Antes de que culmine este afio,
los distritos de Huarocondo y
Zurite, ubicados en la provin-
cia cusquefia de Anta, serdn
capaces de cultivar hasta 400
hectareas de productos tradicio-
nales mejorados como la papa,
el maiz, las habas, las arvejas y
el trigo. Esa es la primera meta
planteada tras la construccién
del sifén invertido Sambor,
perteneciente al proyecto de
irrigacibn ~ Sambor-Huaypo,

que demandé una inversién de
S/.3’460.581y que permitird la
irrigacion de 770 hectareas de

cultivos en esos dos distritos,
gracias al recurso hidrico prove-
niente de las quebradas de Che-
cheyTurpay.

De las 400 hectareas, 50 se-
ran destinadas exclusivamente
al cultivo de alcachofas, vege-
tal estrella del departamento de
Cusco. Segun el coordinador de
gestion y produccion del proyec-
to de irrigacién Sambor-Hua-
ypo, Genaro Pedraza, ya existe
una empresa interesada en ad-
quirir esta produccion.

Mientras tanto, para la pre-
sidenta del Comité de Regantes
delalagunade Huaypo, Concep-
cién Quispe, la edificacion del si-
fon permitird que se tecnifique
la actividad agricola en su zona
y con ello se beneficie a més de
5.000 pobladores.

«“LOS LINCES”
DE ACCOMARCA

En exclusiva, desde |a cancel, y despuss da
21 afios s& conflesan los milltares gua participaran
an fa brutal masacre de Accomarca
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Fondos del Gobierno
Paralaejecuciény desarro-

llo del proyecto deirrigacion
Sambor - Huaypo enlapro-
vinciade Anta, el Gobierno
Central destin6 20 millones de
soles provenientes de los re-
cursos ahorrados en su primer
afno de gestion.

ALGUNOS AVANCES

Enlos dos afios de ejecucion del
proyecto, ya se cuenta con dos
moédulos de aspersion operati-
vosynueve instalados, los cuales
habilitan el riego de 370 hecta-
reasylairrigacion por gravedad
deotras400. A ello se suma que

através del Plan Meriss Inka se
prestaron 26 moédulos de riego
en Chaquepay y Huayllacocha,
que aseguran el riego de 788
hectireas enla zona, a través de
aspersores.

Asimismo se capacitaron en
elusodeestosequiposa70usua-
rios. Para diciembre de este afio
se prevé contar con 400 pobla-
dores instruidos eficazmente
para operar los mismos, sefiald
Pedraza.

Con el tiempo, el proyecto se
ha ido adecuando a las necesi-
dades de la poblacién de Anta.
Originalmente se plante6 la eje-
cucién del sistema de riego Hua-
rocondo - Zurite, pero luego se
amplié a los sistemas Sambor e
Izcuchaca, que a suvez integran
alos subsistemas Huarocondo -
Zurite, Chaquepay - Huayllaco-
chayHuaypo.

A través de estos sistemas,
cuya inversién inicial pasé de
S/.20 millones a mas de S/.29
millones, se esperairrigar hasta
2.495 hectareas, conlocual sefa-
vorecerdamas4.300 familias. m

“ SECUESTRADO POR \u
sU MEJOR AMIGO

Fue secuestrado, torurado
y antarrada vivo en medio

suUICIDIO? *

La extrafna muerte del empresano
José Francisco Forero. Una bella
modelo es la principal lestigo

del fatal desenlace

MILAGROS VERA

FUERZA. El sifén, que ya viene operando desde hace algunos dias, per-
mite que el agua salga con mayor presion. Asi se distribuye mejor.
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Programa Estratégico de Ventas

o . . Directores
Disefiado a la medida de las necesidades de los

ejecutivos de ventas en el Pert, combina las principales
y mas novedosas teorfas de ventas utilizadas en el
mundo con la gran experiencia de los profesores y =
un grupo selecto de participantes capaces de utilizar
lo aprendido en la generacion de mayor valor para
las empresas que representan.
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Objetivos

® Conocer el Modelo Pentagono de gestién de ventas probado en mas de veinte consultorias en
Latinoamérica.

® Capacitar de manera practica al dpice estratégico de la organizacién de ventas, como principales
gestores de la implementacién del modelo.

@ Desarrollar las habilidades y competencias necesarias a través de ejercicios y casos reales especialmente
elaborados.

Establecer mecanismos de control mas alld de las cuotas para predecir coherentemente los cierres de
ventas.

Establecer mecanismos equitativos de recompensa a los mejores profesionales del equipo de ventas.

Informes e inscripciones

Avenida Salaverry 2255, San Isidro
Teléfono: 419-2800

Anexos 3518, 3318 y 3516 Fax: 419-2828
postgrado@upc.edu.pe
http://postgrado.upc.edu.pe
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