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arriesgar con este cultivo.

¢Cualfuesuinversion?
Sabia que necesitaba alre-
dedor de US$500 mil pa-
ra cultivar mis tierras. Asi
queconlaventadealgunas
propiedadesjunté US$250
mil délares y el banco me
prestd la otra mitad. Con
eso solo logré cultivar 33
hectireas de esparragos.

Supongo que no fue facil
ingresar a este negocio.
Durante los dos primeros
afos sufri mucho, porque
mis ingenieros agréno-
mos no tenian experiencia
en cultivar sembrios con
riego tecnificado en pleno
desierto. Eso hizo que mis
cosechas se postergaran y
el flujo de caja de mi nue-
vaempresa también. Pero
yo confiaba en que algiin
dia mis cultivos iban a dar
frutos si me esforzaba y
arengaba a mis trabajado-
res. Por eso es que puse un
letrero en la puerta de mi
chacra que decia: “Agrico-
la Alpamayo, con paso de
vencedores”.

¢Y cuando obtuvoresul-
tados?
Despuésdedosafios. Aun-
que luego de mi segunda
cosecha, empecé a perder
dinero al igual que todos
losagricultores deesparra-
gosenTrujillo.

¢Porqué?
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DE PRIMER NIVEL. Los espéarragos de Méarquez tienen el sello de calidad de Eurepgap.

Porqueeneseentoncesen
el Perti solo existian cua-
tro plantas procesadoras
de esparragos alas cuales
venderle. Y estas se pusie-
ron de acuerdo para esta-
blecer el precio de compra
de esparragos que bajé de
1 délar a 0,45 centavos el
kilo. Y el otro problema
fue que en 1998 lleg6 el
Fenémeno de El Nifioy el
cultivo de esparragos de-
cay6 en todo el Peri. Asi,
muchos agricultores de-
jaron de exportar este pro-
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+S/.10 millones

fueron lasventas de Agri-
colaAlpamayoenel 2007

+20.000

kilos diarios de esparragos
produce estaempresa.

+200

eselnuimero detrabajado-
resde Agricola Alpamayo.

TELEFONIA

ducto a Estados Unidos
y Europa, mercados que
empezaron a importar es-
parragos de China.

¢ Qué hizo entonces?
Mientras durabala crisis,
decidi cultivar cebollas en
las 15 hectireas que me
sobraban de terreno. Te-
nia que buscar otro culti-
vo alternativo para man-
tenerme.

.Y por qué eligio cebo-
llas?

Descubri que este produc-
to era menos perecible
que otros insumos como
lalechugay el tomate que
se malogran mas rapida-
mente en los mercados. Y
aunque existia la creencia
de que la cebolla no pue-
de crecer en la costa, hice
muchas pruebas de ger-
minacién de todas las va-
riedades posibles de este
producto, hasta que logré
obtener cebollas amarillas
yrojasenmichacra.

¢Quién empezé6 acom-
prarle este producto?

Los mercados mayoristas
deTrujillo. Luego también
comencé a exportar cebo-
lla a Ecuador, Colombiay
EE.UU.Y paraabastecera
estos paises compré otras
64 hectireas de terreno
en Trujillo. En el 2004 mi
produccién de cebollas
era de aproximadamente
100.000 kilos diarios.

¢Perotengo entendido
queya no cultiva cebo-
llas?

Esqueenel 2005 aparecie-
ron muchos agricultores
informales de cebolla en
todala costa que se habian
enterado porla prensayla
televisién de queuntal For-
tunato Marquez ganaba
mucho dinero sembrando
este producto. Eso generd
una sobreoferta de cebo-
llas en todo el Pert y los
precios de este producto se
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abarataron enormemente.
Pero en esas circunstan-
cias, el preciodel esparrago
mejordy aparecieron nue-
vos compradores de este
producto como Damper
Trujillo y Sociedad Agri-
cola Vira. Entonces, poco
a poco comencé a quitarle
terreno a mis cultivos de
cebolla para sembrar mas
esparragos.

Y porquénodiversificé a
otro cultivo como lo habia
hecho conlas cebollas?

La experiencia me habia
ensefiado que no es facil
cultivar una hortaliza
nueva en poco tiempo. En
cambio yo ya sabia cultivar
esparragos. Por eso decidi
apostar por un producto
que conociaydominaba.

Pero veo que usted siem-
prese hacaracterizado
por buscar nuevas opor-
tunidades parainvertir.
¢Piensadejarlaagricultu-
raalgundia?

No, porque descubri que
esto es lo que mdis me
gusta hacer. Aparte que
estenegociomedalaopor-
tunidad de generar nuevos
proyectos. Precisamente,
hoy estoy en busca de un
nuevo terreno en Trujillo
para crear mi propia plan-
ta procesadora de espa-
rragos y mas tarde pienso
cultivar paltas y uvas para
exportar a grandes paises
como China.

Telefonia local y central virtual para que hables

) Planes y tarifas mas convenientes para estar
entre tus anexos y sucursales sin costo.

conectado con el Pert y el mundo.
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VALORES AGREGADOS

Conectividad entre tus oficinas, conferencia tripartita,
transferencia de llamadas, fax virtual, disco duro virtual* y més.

INTERNET

Banda ancha, cuentas de correo, pagina web*
y dominio propio.™*
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