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GRUPO MEXICO SE SIENTE GANADOR

Adelantan fallo en la demanda
por venta de Southern el 2005

CONSUELO VARGAS / ARCHIVO

Y por ello solicité US$8.250 millones en darios y perjuicios. Un juez determinara si debe existir indemnizacion.

i Juicio involucra
a la operacion de
cobre mas grande
de nuestro pais

NUEVA YORK [AGENCIAS]. E1 juez
deldistritode Brownsville (Texas),
Andrew Hanen, adelantéel jueves
pasadopartedeloqueresolverden
eljuicio que siguela minera Asar-
co (tercera productora de cobre de
EE.UU.) contra el conglomerado
minero Grupo México, por apro-
vechar su condicién de accionis-
ta principal en la primera para
despojarla de su principal activo:
Southern Per(, la mina de cobre
masgrandedel pais.

De acuerdo conlo adelantado
por el juez Hanen, “la evidencia
establece claramente la asisten-

Asarcofueadquiridapor Gru-
po México en 1999. Su principal
activoerael54,2% delas accio-
nes queteniaen Southern Peru.

Enel2005, ante unademan-
daambiental por US$1.000
millones contra Asarco, Grupo
México transfiere la propiedad
delaperuanaaSouthern Peru
Holding, subsidiariade Asarco,
yluego estalatransfiere priva-
damente a Americas Mining,
subsidiariade Grupo México.

Grupo México pagé US$750
millones poracciones que en-
toncestenianunvalorde mer-
cadode US$853 millones.

cia sustancial de Americas Mi-
ning Corp. (AMC, subsidiaria del
Grupo México) para estructurary
cerrar la transacci6n (la venta de
Southern al Grupo México) que
constituy6 el incumplimiento
delos directores (de Asarco). Por
tanto, el tribunal determina que
AMC particip6 a sabiendas en el
incumplimiento del deber fidu-
ciario de los directores de Asar-
co”. Y por ello, a juicio del juez,
latransaccién estaba destinadaa
“dejarauna Asarcoescasade fon-
dosyconmenosdinerodel quete-
niaantesdelatransferencia”.

A pesar de los argumentos
emitidos por el propio juez, este
rechaz6la denuncia de conspira-
cién entre Grupo Méxicoy AMC
para concretar la operacion, lo
que “es una gran resolucién pa-
rala compafiia”, aseguré tras en-

terarse de la noticia Alberto de la
Parra, consejero general del Gru-
po México.

Al respecto, aunque el juez
anunci6 que los detalles finales
de suveredictolos dard a conocer
el15 de setiembre (falta definir si
existird alguna indemnizacién a
favor de Asarco), Dela Parra cree
que saldra bienlibrado de este jui-
cio. “A lo mas nos costard unos
US$200 millones”, enfatizd. Una
cifra que contrasta significativa-
mente conlos US$8.250 millones
que habfia solicitado Asarco, pro-
ducto delos dividendos no cobra-
dos en Southern desde el 2006 y
porelvaloractual delasacciones.

FALTALABANCARROTA

La demanda de Asarco por la
transferencia de Southern al Gru-
po México no es lo Ginico que las
enfrenta. Actualmente, enlacorte
dequiebras de Texas, Asarcotrata
deno ser recomprada por la mexi-
cana (enel20051a corte entregdla
administracién alosdirectoresin-
dependientes). Alrespecto, el juez
de bancarrotas Richard Schmidt
evaltia las propuestas hechas por
la india Sterlite Industries (sub-
sidiaria de Vedanta Resources, la
mayor productora de cobre de ese
pais) y por Grupo México. Hasta
ahora, aunquelamexicana ofrece
US$100millones masquesurival
(una propuesta de US$2.700 mi-
llones en efectivo), tantolos acree-
dores como el propio Gobierno
de EE.UU. seinclinan porla pro-
puestadelafirmaindia.

El objetivo del grupo mexica-
no con su intento por recuperar
Asarco es evitar que este le siga
iniciando procesos legalesy, ade-
mas, quedarse con un activo que,
seglin analistas del sector, vale
mucho mis que los US$2.700
millones ofrecidos. L]

HACE ECO DEL PEDIDO DE LOS ARMADORES PESQUEROS

Bancada humalista busca derogar
ley que establece cuotas de pesca

Il Presenta proyecto
con pedido para que se
elimine nuevo sistema
de pesca de anchoveta

Las aguas contintian movidas en
el sector pesquero. Ayerla congre-
sista humalista Marisol Espinoza
Cruz, conelrespaldodelosdemas
miembros de subancada, presen-
té un proyecto deley para derogar
el Decreto Legislativo 1084, que
establece cuotasindividuales para
lapescadeanchoveta.

Labancada humalista cuestio-
naquelamencionadadisposicién
haya sido publicada por el Ejecuti-
vo como parte delas facultades le-
gislativas que recibi6 para facilitar
laimplementacién del TLC, pues
—seglinexplicael proyecto—“nose
entiende cudl esla relacién entre
elacuerdo bilateral con EE.UU.y
lapescadeanchoveta”.

Enlaexposicién demotivos, Es-
pinozarecogelapreocupaciéndela
Sociedad Nacional de Armadores
Pesqueros, cuyos dirigentes insis-

u
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NO TEME. El ministro Rey dice que los congresistas tienen derecho a
presentar propuestas, pero confia en que el DL 1084 se mantendra.

Juan Ribaudo, integrante
delaSociedad Nacional de
Armadores Pesqueros, ade-
lant6 que su gremio respal-
dardlainiciativa del bloque
parlamentario humalista para
derogarel D.L.1084.

tenenquelaaplicacién del sistema
los sacarfa del mercado, pues los
competidores pequefios, al dejar
deserrentables, severdnobligados
avender sus embarcaciones a los
grandes grupos.

Se espera que mafiana el pro-
yecto 2651 sea derivado ala Comi-
sién de Produccién del Congreso
y también a la de Constitucién,
para el debate correspondiente.

Precisamente ayer el ministrode
la Produccién, Rafael Rey, acudié
al Congreso para defender la pro-
mulgacién del D.L. 1084. En su
presentacién, dijoque,ademasde
ordenar el sectoryreducir la capa-
cidad de bodega para la pesca de
anchoveta, quehasobrepasadosu
tamatfio real, lamedida busca pro-
teger el medio ambiente yla con-
servacion del recurso. Ambas son
exigenciasdel TLC.
“Eltratadotambién exige prote-
ger aespecies como laanchoveta.
Con esta disposiciéon cada quien
tendrd una cuotaylasempresasya
no saldran comossi tratara de una
carrera olimpica detras del recur-
s0”, dijo. Neg6 que lanorma bus-
que beneficiar a los grupos gran-
des. Delo contrario —precisé—no
sehabria dispuesto que el tope de
capturafuese calculadoen funcién
delapescahistérica, entre e 2004
yel2007. “Para los armadores de
acero, la férmula es 60% por pes-
ca histérica y40% por capacidad.
Comoven, tratamos de buscarun
equilibrio”, ahadio. (]

ACUERDO CON ESTADOS UNIDOS

MINCETUR

VOCEROS PERUANOS. El viceministro de Comercio Exterior, Eduardo
Ferreyros (derecha), y el negociador del TLC con China, Carlos Kuriyama.

A fines de octubre estara
lista normativa del TLC

Il Se espera que Alan
Garcia y George Bush
anuncien la vigencia del
tratado en noviembre

El proceso de implementacion
del tratado de libre comercio
(TLC) con Estados Unidos estard
listo a fines de octubre, informé
elviceministrode Comercio Exte-
rior, Eduardo Ferreyros.

Explicé que para entonces ha-
bré finalizado el proceso de cam-
bios normativos pendientes, que
incluye los reglamentos delas 52
leyes publicadas comoparte delas
facultadeslegislativas solicitadas
porel Poder Ejecutivo.

Con este proceso zanjado, ex-
plico Ferreyros, el Perti tendra so-
lo que esperarla puesta en vigen-
ciadel acuerdo comercial, a partir
delldeenerodel 2009.

Mencioné que, actualmente,
un equipo peruano se encuentra
en Washington para coordinar
con su contraparte estadouniden-
selos capitulos de propiedad inte-
lectualy de medio ambiente.

El viceministro adelant6 que
con motivo del encuentro delide-
res del Foro de Cooperacién Eco-
némica Asia-Pacifico (APEC), en
noviembre, serealizariauna cere-

ELDATO

Viaje al Asia

Eldiario “El Peruano” publico
laresolucion que apruebael
viaje del viceministro Eduar-
do Ferreyros aChinay Corea
del Sur, la proxima semana. El
funcionario trataria de abordar
una posible salida al entram-
pamiento del TLC con China.

monia especial, en la que partici-
paranlos presidentes Alan Garcia
y George W. Bush, para anunciar
el fin de la implementacién del
acuerdo comercial.

Enelcasodel TLC con China,
Ferreyrosinforméqueantesdela
nueva ronda de negociaciones,
programada para la semana del
13deoctubre, el Perti espera que
el equipo asidtico proponga una
nueva oferta arancelaria que in-
volucre una apertura de mercado
paranuestros productos de agro-
exportacion.

Coment6 que China también
tiene un gran interés en cerrarla
negociacién en noviembre, pues,
asegurd, lacumbre delideres del
APEC es un evento muy impor-
tante paraellos. 1

ALIMENTOS DE COLOMBIA

Alpina evaltia instalar
una planta en el Perti

Il Directivos esperan que
sus productos peguen
en el mercado peruano
para decidir inversién

La empresa colombiana Alpina
considera que el consumo de
productos alimenticios en el
Pertitiene un tamafio adecuado
como parainvertir en una plan-
ta de produccién. “El Perties un
mercado muy interesante, con
un tamafio adecuado para hacer
inversiones de planta en el futu-
ro y es algo que tenemos con-
templado. Pero el tiempolovaa
marcar el consumidor peruano,
enlamedida en que nuestro ne-
gocio via exportaciones alcance
un volumen adecuado y el con-
sumidor reaccione aceptando
las propuestas de valor que esta-
mos trayendo”, adelant6 Grego-
rio Restrepo, gerente de Nego-
cios Internacionales de Alpina.
La compafiia colombiana in-
gres6 en mayo al mercado perua-
no con avenas listas para tomary
una compota para bebes endul-
zada con sacarosa, de los cuales

ingresaron dos contenedores, de
manerainicial.

Restrepo revel6 que la venta
de esos productos en el pais ha
aumentado 25% mensualmente
desde suintroducciony se espe-
ra que ese crecimiento se man-
tenga hasta fin de afio.

También anunciélaintroduc-
cién en el Pert de una compota
para bebes endulzada con fruc-
tosa, cuyo precio sera alrededor
de 25% mayor que el dela endul-
zada con sacarosa.

Asi, se espera que las ventas
delos productos de la colombia-
na Alpina en el Pert cierren el
2008 con una cifra superior alos
US$300.000.

Restrepo coment6 que
Alpina tiene un portafolio de
productos adicionales que eva-
ltiaintroducir al Perti, como por
ejemplo dulce de leche o man-
jar, jugos de fruta en tetrapack o
en botella, yalgunos quesos.

Alpinadesarrolla operaciones
propias en Ecuadory Venezuela,
ademis de Colombia. Exporta a
Bolivia, Estados Unidos, Améri-
caCentraly el Pert.. [

devista

Presupuesto sin colesterol malo

Eduardo i
Morén ™ -
Economista

U. del Pacifico h.
Hace algunos afios me pidieron
dar unas charlas sobre temas pre-
supuestales a redactores de eco-
nomia de los principales diarios.
En esa charla, como motivacién
inversa, les decia a los asistentes
que hay pocos temas mas aburri-
dos que el tema presupuestal. En
efecto, esta percepcién —que segu-
romuchoslatienenyqueyolasus-
cribo plenamente— se debe a que
por muchos afios la discusién del

presupuestopublicoeraundebate
repetitivo e irrelevante. Cada afio
el Ejecutivo le entregaba al Legis-
lativoun proyecto de presupuesto
enque habia un montén de gastos
que todo el mundo queria mover
peroquenosepodian mover. Ade-
mas, este proyecto era presentado
aun Congreso poco capacitado pa-
ra discutir temas presupuestales
porque, en parte, todo se dice mas
complicadodeloquerealmentees
yen parte porquenoexiste ningtin
apoyo significativo a esta impor-
tantelabor del Legislativo.

Esta vez el Banco Mundial es-
tard apoyandoal Congreso para te-

ner mejores herramientas de ana-
lisis en la discusion. Ese ya de por
si es un cambio que entusiasma,
sin embargo, el cambio mis inte-
resante est por otra parte. Uno de
esos términos quelos funcionarios
publicos deben aprender muy rapi-
doeslanociéondetecho presupues-
tal. Como parte del proceso presu-
puestal, el MEF se retine con todos
losresponsables de gastar recursos
publicosydefine estas cosas que se
llaman techos presupuestales que
nosonotracosaque autorizaciones
agastarunacantidad méximade di-
nero. Entonces cada sector en parti-
cular sabrd queel préximoafio pue-

degastarhastaunacantidadequis, y
siquierealgomastendri que pedir
queseleasignen nuevosrecursosa
travésdeun crédito suplementario.

Estaforma de armar un presu-
puesto hace que todos los respon-
sablesdeenviarleal MEF supresu-
puestoexagerenensus demandas
por recursos. Es mas ficil pedirlo
y tenerlo a la mano para gastarlo
que no haberlo pedido, no tener-
loyluegonecesitarlo. El problema
es que esta forma de trabajar hace
que los presupuestos estén muy
llenos de colesterol malo, es decir,
proyectos que tranquilamente no
pasanadasino sehacen o proyec-
tos sobredimensionados. Los doc-
tores tratan el colesterol malo a ve-
cesconcambiosennuestrarutina,
y en otras ocasiones, el colesterol

malo es congénitoy, por lo tanto,
loqueserequierenoesunanueva
dieta o mas ejercicios sino medici-
na que afecte la forma como fun-
cionanuestrosistema.

En términos presupuestales
hay dos formas de combatir el co-
lesterol malo: una es a través del
usodel presupuesto basadoenre-
sultados, que busca por principio
hacerunusomaseficienteyeficaz
delosrecursos puiblicos; laotra op-
ciénesdarlelavueltaalalégicade
los techos presupuestales. La pri-
mera forma esta siendo aplicada
en el caso del Gobierno Central y
lasegunda, alos gobiernos regio-
nales. Habiendomiradoestetema
creo que es importante profundi-
zar primero la experiencia piloto
realizada este aflo en cinco progra-

mas priorizados antes de extender
mucho mis este esquema. Nece-
sitamos generar casos exitosos de
manejo presupuestal basado en
resultados antes de pretender que
todo se puede manejarasi.
Deotrolado, se haintroducido
para los gobiernos regionales la
ideadequehayun pisominimode
gasto, reconociendo que sin esos
recursos no se puedeofrecerlomi-
nimoindispensable alasdistintas
poblaciones de esas zonas. Pero
se introduce via el Foniprel —un
fondo concursable— una via ba-
jola cuallas regiones pueden au-
mentar su capacidad de gastaren
proyectos siempre y cuando estos
valganla pena. No hay mejor cosa
quelacompetencia para promover
laeficiencia. m



