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CRECEN RECARGAS VIRTUALES HECHAS EN NEGOCIOS MINORISTAS

Transacciones veloces

+ Punto de
venta puede
ganar utilidad
de 5,5% a 10%
por recarga

Las recargas virtuales de
teléfonos celulares se han
convertido en una alter-
nativa para generar mayo-
res ingresos, y en efectivo,
tanto para las cadenas de
farmacias y estaciones de
servicios, como para los
locutorios, bodegas, libre-
riasycabinasde Internet.
“Ahoralasrecargas con
tarjeta y las recargas vir-
tuales estdn en una pro-
porcién de 60 y 40 pero
se estima que a fin de afio
estas Ultimas llegardn a
un70%”, comenta Arturo
Cornejo, gerente comet-
cial de Full Carga, empre-
saqueingreséal Pertthace
cincoafios paradesarrollar
el sistema de transaccio-
nes electrénicas no finan-
cierasy cuyo caballo deba-
tallaeslarecarga virtual.
Este sistema permite ha-
cerrecargasdeS/.3aS/.250
desde el punto de venta y
tiene 4 formas para que el

FULL CARGA

RECARGADOS. Existen cerca de 9.600 comercios detallistas afiliados a Full Carga.

Actualmente Full Car-

LAS CIFRAS
gatiene 16.000 esta-

1 blecimientos afiliados

y el 60% corresponde a los
comercios detallistas. Del
total de transacciones elec-
trénicas hechas en el Perd
(7 millones al mes), el 85%
es de recargas virtuales. El
2007 la empresa facturod
cerca de 5/.148 millones y

espera cerrar el 2008 con
$/.400 millones.

El  establecimiento
compra un pagquete
al mes que sera con-

sumidoentrelos4 productos
ofrecidos (ver pagos virtua-
les). Por cada transaccion se
pueden generar utilidades
entre5,5%y20%.

vendedor pueda dar el ser-
vicio: a través de su celular,
lacajaregistradora,el POSe
Internet. Lautilidad del pun-
to de venta en una recarga
puede ser de 5,5%, 6%, 8%
y10%, segiin cadaoperador.
“El propietario puede tener
un negocio paralelo que,
ademas, le da masliquidez
porque lo favorece para ha-
cercaja”, dice Cornejo.

PAGOS VIRTUALES
Ademas de hacer recargas
virtuales con todos los ope-

radores, el sistema de Full
Carga permite comprar bo-
letos deloteria (Tinkay Ga-
na Diario), hacer pagos de
cable (Direc TV) y de agua
potable. “Seacabadefirmar
unaalianza con Sedapal por
loque ahora se puede pagar
este servicio desde los co-
merciosafiliados”.

Si bien ya existen ban-
cos que permiten hacer pa-
gos de servicios en diferen-
tes puntos de venta, Corne-
jo asegura que esto no sera
competencia para Full Car-
ga. “Las cadenas y bodegas
yasehandadocuentadeque
mientras existamayoroferta
enun mismo punto de ven-
ta, serdmejor paraellos”.

El primer paso para in-
gresar al mercado peruano
fue dar el servicio de recar-
gas virtuales a estaciones
de servicio como Primax,
Repsol, Pecsa y a las cade-
nas de farmacias. Luego,
en el 2005, Full Carga entrd
alos puntos de venta mino-
ristas de Lima, Arequipa,
Chiclayo y Trujillo. “Ya es-
tamos en todo el Perti y el
50% de nuestras recargas
sehacen en provincia; pero
nuestro margen de ganan-
cia es pequeflo, por eso la
ideaesampliarel mercado”,
dice Cornejo. Paralograres-
ta meta buscard ampliar su
redentrelasbodegas.

Miés informacién en
www.fullcarga.com.pe
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Buscan origen
de glaucoma
en peruanos

Elglaucomamatalasfibras
del nervio 4ptico y puede
ocasionar ceguera. La mi-
tad de los casos tiene un
componente hereditario,
pero es dificil de prevenir
porque los primeros sin-
tomas son casi impercep-
tibles. Hace 6 afios, Maria
Luisa Guevara y Ricardo
Fujita junto a investigado-
res del Centro de Genética
y Biologia Molecular de la
Universidad de San Martin
de Porres estudiaron a un
grupo de familias perua-
nas con glaucoma. Se han
identificado 6 mutaciones,
nuevas para la ciencia, y
esto ha permitido evitar el
avance de la enfermedad
en uno de los miembros
mds jovenes de una fa-
milia. Cuando se perfec-
cione el estudio se podra
transferir la tecnologia a
las clinicas y centros de of-
talmologia. El proyecto ha
recibido la colaboraciéon
del Instituto de Glauco-
may Catarata, el Instituto
Nacional de Oftalmologia
y ha sido subvencionado
por Concytec y la USMP.
(rfujita@usmp.edu.pe).
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