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LOS MAS PEDIDOS

Segin las cifras de la
Superintendencia de Ban-
ca y Seguros (SBS), tanto
bancos como entidades in-
dependientes se reparten
las pymes que acceden al
leasing. Entrelos productos
mas solicitados esta la ma-
quinaria pesada (utilizada
en construccién, mineria e
infraestructura), todo tipo
de vehiculos montacargas
(paraeltraslado de mercade-
ria y servicios logisticos en
general), transporte de car-
gay de pasajeros (trailer, ca-
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delas minas del Pertialquilavehicu-
losligeros como autosy camionetas

miones, buses, furgonetasy
autos) yequiposindustriales
(lamayoria fija en planta).
En mucha menor medi-
da aparecen las categorias
de inmuebles, asi como el
mobiliarioy hardware (com-
putadorasy fotocopiadoras,
por ejemplo). Sin embargo,
en lainfografia puede apre-
ciarse que los vehiculos de
transporte (en todos los sec-
tores econdmicos) fueron
los mas pedidos bajo la mo-
dalidad deleasingenlas em-
presasindependientes.
“Lo primero que ha-
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cemos es evaluar el perfil
del solicitante, cudl es el
sector al que pertenece y
evaluamos sus contratos de
trabajo, ya que no se exige
otro tipo de garantia. Re-
cuerde que la norma de la
SBS sefiala un tope méximo
de endeudamiento del 30%
del patrimonio efectivo de
la empresa”, advierte Fer-
nando Aparicio, gerente de
Mitsui Masa Leasing, lamas
especializada en el tema de
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Pocasempresasobtienen hardwarey tecnologia
conleasing, yaque quedan obsoletos muyrapido

transporte.

Ademis de Toyota, ofre-
cen toda una gama de mar-
cas internacionales que
van desde Caterpillar hasta
Mercedes Benz. Segtn sus
célculos, entre enero y agos-
to de este afio, el saldo de co-
locaciones de Mitsui Masa
creci6 38%, cifra sostenida
desde hace varios afios gra-
ciasalas pymes, muchasde
ellas contratistas.

“El 80% de nuestros
clientes son pymes que es-
tdn creciendo gracias al
outsourcing (tercerizaciéon
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de servicios) de las grandes
compafifas mineras, eléc-
tricasy constructoras”, afir-
ma Craig Smith, gerente ge-
neral de Sigma SAFI, quien
considera que ahoralas mi-
nas desean concentrar su
trabajo en las tres o cuatro
contratistas de mejor per-
formance. Y para que estas
cumplan con el trabajo que
no puede hacer el resto, los
apoya con cartas de inten-
ci6n, flujos de caja adelanta-
dos o contratos que les per-
miten obtener unleasing.
Sigma cre6 hace dos afios

R

lalinea LeasOp I, uno de
los pocos fondos de inver-
sién dedicado al leasing
operativo de bienes mue-
bles en el pais. A diferen-
cia del tipo financiero, el
modo operativo supone
la posibilidad de que el
contrato no incluya la op-
ci6n de compra en la Glti-
ma cuota.

Entonces, ¢cudl es la
gracia de alquilar maqui-
naria por mas de un afio
sial final no va a ser suya?
Pues bien, ciertas com-
pafiias mineras estdn exi-
giendo a sus contratistas
que utilicen maquinaria
muy nueva, con una anti-
giiedad no mayor a los 2
afios. A estas pymes les re-
sulta més rentable ir reno-
vando continuamente su
flota vehicular, sin necesi-
dad deapropiarse denada.

“Antes podiamos usar
mboviles de hasta 4 afios
atrds, peroahorael topees
de2,nomads. Aesohayque
afadirle el costo delos se-
guros”, sostiene el propio
Rubens Benitez.

Pese a estas nuevas exi-
genciasyaqueél prefiri el
leasing financiero, Benitez
se dedica también a reven-
der los autos que superen
dicho limite de tiempo pa-
ra, con ese dinero, acceder
anuevos arrendamientos.

LOS PROVEEDORES

Debido a que tanto ban-
cos como empresas inde-
pendientes trabajan con
proveedores de bienes de
capital importados, cabe
preguntarse sila crisis en
el exterior afectard el nego-



