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“Yo queria salir adelante en mi pais

Victoria crecié en el Rimac, su
padre vendia libros de conta-
bilidad, era la mayor de cuatro
hermanosy alos 15 comenzé a
trabajar. Hoy tiene unaempresa.
E12007 facturé medio millén de
ddlares. Seis afios atras, Carlos
Carty, convencido de las dotes
deVictoriaparalasventas, laani-
moé. Crearon Latino Media, una
empresa que parecia imposible.
Semanas atras, esta pagina reci-
biéun correoquedecia: “Victoria
eslomaximo”. Tras corroborarlo,
fuimosensubusca.

Cuando empezaron, ustedy su
socio pasaron por momentos
realmentebravos.

Nos comiamos las ufias. Nos cor-
tabanlaluz, no tenfamos parael
teléfono, tenfamos quesaliralla-
mar connuestratarjeta147...

Notenianparacomer.

No. Lo poquito que vendiamos
alcanzabajusto parapagarleala
asistente. No teniamos sueldo.

¢Es cierto que se alimentaban
delatasdeatinoesunaexage-
racién?

Comiamos una lata entre los
dos. jNo teniamos! Yo vivia en
elRimacy él en San Miguel. En
nuestras casas habia qué comer,
peroel traslado de nuestra ofici-
na (en Miraflores) y el retorno
eran mas gasto. Yo le tenia que
pedir para mi pasaje a mi papa.
PoresoyoledeciaaCarlos: “¢ Co-
mo puede ser que tenga una em-
presayqueletengaquepedirami
papdparavenir atrabajar?”.

Hoy tiene clientes de lujo:
Renault, Nike, Kimberly-
Clark...

Trabajo conlasmejores marcas.

¢Comosesiente?

Orgullosa. Feliz. Si me tocara
volveravivirlo que he pasado, lo
volveriaavivir.

Entrevista i»

VICTORIA MORILLO

Remallé polos, vendid joyas, beepers, publicidad. No tenia tiempo
ni dinero para estudiar. Su familia dependia de ella. Partio a Miami
y regreso. Abrid su empresa, paso las de Cain, pero persistio

OSCAR ROCA

FE. Victoria cambid su destino. Aln soltera, afirma: “Asicomo llegd unabuena empresa, yallegara un buen amor”.

Nombre: Miryam Victoria Mo-
rillo Millones.

Colegio: Maria Parado de Be-
llido, enel Rimac.

Estudios: Administradorade
IPAE.

Edad:40afos.

Cargo: Gerentacomercial del
grupo Latino Media.

Comenzé a trabajar a los 15
comoremalladora.

Si.

¢Quéhaciansus padres?

Mi mama4 era ama de casa. Mi

papavendialibros.

¢Algunavezreneg6 porque no

habiaplataencasa?
Algunavezledijeamipapa: “¢ Por
quénotrabajaste mas?, ; por qué
nofuiste gerentede algoparaque
me pagues una universidad?”.
Esolohacescuando eresadoles-
cente yno piensas, porque él me
diotodoloquelefueposible.

Susiguiente trabajo fue enven-
tas. Primeroenunagéndola, en
unagaleriadel JirondelaUnion.
Vendiajoyas.

Como era buena, la dueia de
unacadenadetiendaslafiché.
Primero me llevé a una tienda,
después a Miraflores. Asi conoci
Miraflores, porque yo no cono-
cia. Yonopasabadel Rimac.

Por su talento y honestidad la
pusoacargodetodalacadena

detiendas. Perosusueldo...
Fraunamiseria. Ganabanadaytra-
bajabatodoeldia,desdelas9 (dela
manana) hastalas10delanoche.

Hoy, usted es empresaria.
¢Comoescomoempleadora?
Yovaloro amipersonal. Siempre
estoyreconociendosulabor, tan-
toeconémicamente-hastadonde
se pueda—como personalmente,
porqueyo fuiempleada. Yohablo
conellos,lescuentosobrecuando
eravendedora; porque yo tengo
estaempresa porque me lagané,
jmelagané trabajando!

Vendio polos, artesanias...
Beepers,radios... Hastaqueentré
aunaAFP.

Trabajé en Paginas Amarillas
hasta que hubo reduccion de

personalyseacogio.

Si. Fue un buen trabajo. Conoci
atigres enventas, vendia avisos
por teléfono. ¢ Tt te imaginas lo
dificilqueeseso?

¢Suspapasquédecian?Lachi-
quillaquefueremalladoraeraya
unaejecutivade ventas.
Siempre han estado orgullosos
demiyahoraloestdnmas. Siem-
prefuilahijaquetrabajé unmon-
tén, quelosayudo...

Y por buscar siempre lo mejor,
terminéyéndose a Miami.

Si. Me fui porque sali de unaem-
presa grande, en la que ganaba
muy bien, y justo fue cuando la
situacién aca no estaba bien: el
2000. Consegui trabajo pero no
me sentia a gusto. Buscaba algo
mejorynohabia.

¢Quédescubridalla?
Queteniaquehaberme quedado
enmipaisyseguir, luchar.... Algo
quememarcécuandovivialldes
que conversaba con gente que
tenia 15 o 20 afios all4, y todos
decian: “Yo tengo que volver al
Pert”. Yo les decia: “;Y por qué
novuelves?”. Luego penséy dije:
“Yono quiero cumplir 10 afios y
seguirafiorando el Perd”.

Fue entonces que su actual
socio lallamé y le plante6 que
regrese paraponerunnegocio.
Lo hizo cuando regresé por va-
caciones. Esa era mi alternativa
paravolver.

Partié aMiami, peroigualinvirtié
yabrieronaqui.Nohabiapasado
unafocuandolesrobarontodo.
Miesperanzasefuealtacho.“Me
tendré que quedar”, pensé.

No pasé mucho tiempo y él la
volvié allamar, le plante6 poner
una empresa de publicidad en
losbainosyacepté. ¢ Por qué?

Porque erami esperanza de salir
adelante enmipais. Yoqueriasa-
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liradelante aqui,noen EE.UU.
Regreso, pusieron laempresa
pero al principio les cortabanla
luz, no tenian ni para pasajes,
almorzaban atun. {No habia
sidounerrorregresar?
Enalginmomentolopensé, pero
lobuenoquetenemos Carlosyyo
comoequipoesque,siunosecae,
elotroloanima.

Enun principio, ademas, nadie
creiaensuoferta.

A Carlos un cliente lo boté de su
empresa. Llamabas y te tiraban
el teléfono: “;Mi marca en un
bafio? jNihablar!”.

Hoylideranelmercado...

Hoy tenemos mil cosas. Hemos
conceptualizado y ejecutado un
montén de eventos.

Valiélapenael esfuerzo.
Si, estoy muy contenta.

¢Usted cree que solo valen la
penalas historias de las perso-
nasquesalieronde abajo?

No.Valenlapenalashistoriasde
todoslos que han puesto mucho
esfuerzoenlograralgo. |

I
IILAEMPRESA

LatinoMedia

Agenciade publicidadenba-
nosque con2.000solesfue
abierta por Victoriay susocio
enel2002. Elafo pasadofactu-
raronmedio millén de ddlares.
Grupo Latino Media
Conglomeradointegrado por
Latino Medialndoor, Pixman,
Triside & Trade Media, Movil
Media, Pantallas Publicitarias
yCautivaBTL.
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PRECIOS NUNCA ANTES VISTOS!

No te pierdas el Volvo Show 2008, todos los modelos Volvo con los mejores precios del afio.
Te esperamos en nuestros Showrooms con grandes descuentos hasta agotar stock.

Representante exclusivo en el Perd

mroanosa

Una Empresa Gildemeister®
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Av. Javier Prado Este 5535 - Camacho, La Molina - Teléfono 619-7777. Av. Javier Prado Este 1155 altura puente Quifiones - Teléfono 225-0325.




