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Nuevos controles en

FH SI USTED NO
REQUIERE VISA
PARA INGRESAR AL
PAIS DEL NORTE,
DESDE EL 12 DE
ENERO TENDRA
QUE LLENAR UN
FORMULARIO
ANTES DE VIAJAR

A pocos dias para que en-
treenvigorlanuevanorma
queregird solo para ciertos
ciudadanos al querer in-
gresar a Estados Unidos,
muchas interrogantes sal-
tan sobre el tintero. Aquile
despejamoslasdudas.

Si bien es cierto desde
este 12 de enero muchos
individuos tendrin que
llenar un formulario via
Internetantes de viajar ha-
cia dicho pais, esto solo les
atafie a los que, segtin las
leyes de migraciones esta-
dounidenses, no requie-
ren del trimite de visado
parasuingreso.

Asi, pues, nosotros los
peruanos —que si requeri-
mos de un permiso de este
tipo— no tendremos que
llenar ningtin papeleo adi-
cional, porlo que no debe-
MOs preocuparnos.

SEPAMAS
Sin embargo, aquellos

peruanos con doble nacio-
nalidad y que tengan pasa-
porte de una nacién que
no requiera de visa como
es el caso de Alemania,
Andorra, Austria, Austra-
lia, Bélgica, Brunéi, Dina-
marca, Eslovenia, Espana,
Finlandia, Francia, Ho-
landa, Islandia, Irlanda,
Italia, Japén, Nueva Ze-
landa, Noruega, Portugal,
Sueciay Suiza si tendrin
que haceruso del sistema

electrénico parala autori-
zaciéndeviaje (ESTA, por
sus siglaseninglés).

Es con este recurso
que deberdn inscribirse
los ciudadanos de los 27
paises que participan del
Programa de Exencién de
Visado. La inscripcién se
hace através del sitio web
esta.cbp.dhs.goval menos
72horasantes del viaje. No
senecesita tener direccién
de destino ni ntimero de

—£.UU.
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¢NO
NECESITA
VISA? Sies
asi debera
realizar la
inscripcion a
un programa
creado por
EE.UU.

vuelo para registrarse en
el ESTA. En casode quela
inscripcién no sea autori-
zada, se deber4 obtener vi-
sado de no inmigrante en
una embajada de EE.UU.
En Lima se debe llamar al
705-3007.

Un dato adicional: el
registro es valido por dos
afios (a menos que sea re-
vocado) y puede ser utiliza-
do para multiples ingresos
al pais norteamericano.

“Peru nos dio cifras que otros
paises lograron en tres anos”

oo iCuileslaevaluacionde
Despegar.comluegodeun
afiooperando en el Perui?
Es una evaluacién excelen-
te, no podiamos estar mas
alegres. En su primer aflo,
Despegar.com en el Perti
nosentregdcifrasque paises
como Colombiay Venezue-
la lograron en los tres pri-
meros afios después de su
lanzamiento. Creemos que
el mercado peruano ya estd
muy preparado para una pa-
ginaweb comolanuestra.

oo ;Por qué decidieron apos-
tar por el Pertthace un afio?
Considerdbamos que erael
momento de estar aci, ya
que cada afio vefamos que
la economia y la cultura pe-
ruanayaestaban listas para
recibir un portal asi. Uno
de nuestros objetivos es ser
la pagina web deviajes lider
en Latinoaméricayno podia
completarse sin que tuviéra-
mos presenciaenel Pert.

e iCudles son los destinos
que masbuscael peruanoa
través de Despegar.com?

Nuestras ventas estan prin-
cipalmente orientadas a
destinos internacionales.
Destacan Miami, Nueva
York, Buenos Aires, Madrid,
México, Santiago, Bogotd y
otras ciudades de EE.UU.
como Washingtony Los An-
geles. Dentrodelosdestinos
locales el mis solicitado es

* 14 de enero: Este ano si me animo. Todo lo que debe saber antes de pedir un
crédito hipotecario. Dudas frecuentes y una vision frente al nuevo afio 2009.
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Cusco, seguido por Iquitos,
PiurayArequipa.

o0 ;Con qué frecuencia utili-
zael peruanola paginaweb?
Tenemos un promedio dia-
rio de 3.000 visitantes tini-
cos y 1.800 reservas men-
suales. No creemos que
exista una agencia de viajes
tradicional con un nivel de
visitas y solicitudes comola
que tenemos nosotros, y es-
tolohemoslogrado gracias
alaplataforma sobrela cual
hasido creada nuestra pagi-
nawebyalaagilidadquetrae
unmediocomo Internet.

e Paraellanzamiento hicie-
ron campaiia con concier-
tos. (Han planeadonuevas?
Exacto, manejamosconcier-
tos como el de The Police.
Esperamos continuar con
este tipo de campafias y se-
guir trabajando para man-
tener la promesa del mejor
precio garantizado.
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